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Resumen Ejecutivo

El escalamiento del proyecto “Conéctate: finanzas al alcance de tus manos” tuvo como
objetivo capacitar a 3500 emprendedoras de zonas rurales y periurbanas de los
departamentos de Lima, Ica y Piura, brindandoles capacitacion practica y motivadora para
desarrollar sus conocimientos, actitudes y capacidades financieras y conectarlas al
sistema financiero.

En este sentido, el presente informe de evaluacion final considera una metodologia
multiple compuesta por el analisis de la data telemétrica de LISTA Perd, el analisis
cualitativo, y el cuantitativo de los resultados de la linea de base y de salida. El estudio
revela el potencial impacto vinculado al periodo de implementacion de Conéctate Il en las
zonas de intervencion para medir resultados relacionados a:

1. Personas mejoraron sus competencias financieras
2. Personas con conocimiento demostrado en conceptos financieros basicos,
productos y servicios financieros.

Practicas financieras e indicadores de ahorro
Gestion financiera del negocio

Uso y adopcion de tecnologias
Empoderamiento, toma de decisiones y colaboracion de pareja
Manejo productivo

N o v rw

La metodologia del estudio llevo a variaciones, debido al contexto de emergencia por
COVID-19, por un lado, se modifico de una modalidad presencial a una virtual y por el otro
se redujo el nimero de muestra comparativa en la linea de salida. Este dltimo conllevo a
realizar un analisis de desgaste por el cual se concluyo que la diferencia seria marginal e
inconsistente en cuanto a la magnitud en comparacion de las variables, por lo que a pesar
del 35% del desgaste en la linea de salida, no es posible demostrar que existiria un
desbalance generalizado, puede si, restar el poder estadistico al estudio si se requiere
detectar cambios de manera precisa en los resultados. En este sentido, se encuesto a 360
participantes y se entrevistdo a 23 participantes y lideresas de las tres regiones que
complementariamente a informacion telemétrica de la app LISTA Per( permitio dar lectura
a los resultados.

Entre las conclusiones mas saltantes de la evaluacion que puede indicar que en cerca del
80% de las (los) participantes se identificaron mejoras en relacion a la confianza en el uso
de medios digitales financieros, asi como, cerca del 70% de las (los) participantes
presentaron mejoras en relacion a las practicas financieras y vinculadas al ahorro en el



hogar y por otro lado mas de las mitad de las (los) participantes mostraron mejoras en
relacion a sus practicas en gestion financiera del negocio, principalmente en lo
relacionado al manejo de los ingresos y gastos separados a las cuentas del hogar. Un
aspecto relevante por resaltar es que fueron las mujeres quienes tuvieron una mayor
variacion positiva estadisticamente significativa al finalizar la implementacion del
programa respecto a los hombres.



1. Antecedentes

1.1. Principales brechas en torno a la inclusion financiera y digital en el Perii

La brecha entre hombres y mujeres esta presente en todo el ciclo de vida y en diferentes
aspectos, por ejemplo, respecto a las brechas educativas en los Ultimos anos, se alcanzo
paridad en las tasas de matriculas, pero que en promedio los nifios alcanzan 1ano mas de
estudios que las ninas y logran culminar la secundaria en mayor proporcion que la mujeres
- 43% en hombres y 35% mujeres - (ENAHO, 2019). Esta brecha se pronuncia atin mas en las
zonas rurales y se relaciona con la educacion financiera presente en el actual curriculo
escolar.

Otro aspecto que mide la autonomia economica es el porcentaje de mujeres sin ingresos
propios, que refleja las barreras que enfrentan las mujeres para acceder a ingresos
mediante actividades remuneradas en el mercado laboral, asi como a los recursos
productivos, la propiedad o al crédito, entre otros'. Al ano 2019, un tercio de las mujeres
peruanas de 14 a mas anos no tienen ingresos propios, siendo esta proporcion casi 2,6
veces mas que los hombres. La brecha mas significativa se presenta en las mujeres del
area rural donde el incremento esta por encima del 40% (ENAHO, 2019).

Una tercera brecha de género que impide la insercion de las mujeres en la vida economica
es la sobrecarga de trabajo doméstico y de cuidados no remunerado. La actual
organizacion social del cuidado en Perl supone una distribucion del cuidado que recae
fundamentalmente en las familias, y en una abrumadora proporcion en las mujeres y en
las nifias. De acuerdo con los datos de la Encuesta Nacional del Uso del Tiempo (ENUT,
2010) las mujeres designan 24 horas mas que los hombres por semana a estas tareas, o
que restringe la capacidad que tienen de destinar tiempo a las actividades remuneradas.
Por lo que buscan realizar actividades mercantiles que les permita continuar con las de
cuidado y terminan insertandose en sectores informales o con horarios flexibles asociados
a una menor remuneracion y cobertura social. Los emprendimientos economicos se
vuelven asi un nicho importante de su participacion en la economia.

! Este indicador no hace referencia a la calidad de vida que pueden obtener las personas ya que en muchos
casos quienes perciben ingresos laborales se mantienen en el umbral de la pobreza, mostrando vulnerabilidad
y demandando politicas de desarrollo y distribucién. No obstante, es una medida que refleja la frontera entre la
precariedad y desproteccion de las personas y el acceso a los ingresos propios. La falta de autonomia
econdémica implica ausencia de ingresos propios y determina una mayor pobreza individual. Los perceptores de
ingresos propios con frecuencia tienen mayor poder de decision sobre el destino que dan a sus ingresos,
mayores posibilidades de reservar parte de su dinero para gastos individuales y mejores posibilidades de
enfrentar su manutencion, especialmente si hay cambios en la conformacion familiar de origen (INEI, 2017).



En relacion con la inclusion financiera y digital. Desde agosto de 2019 el Perii cuenta con
una Politica Nacional de Inclusion Financiera (PNIF) basada en la Estrategia de Inclusion
Financiera, que tiene como objetivo promover la inclusion financiera a través del acceso y
uso responsable de los productos y servicios financieros, especialmente, en los grupos
vulnerables?. En este sentido, las ninas y mujeres son consideradas personas en situacion
de vulnerabilidad que experimentan desigualdades de género en la sociedad.

Si bien existe una mejora significativa en las condiciones para la inclusion financiera en el
Periy que a nivel de Latinoamérica seria el pais con mas avances en esta area (Microscopio
Global 2020), diferentes estudios y el contexto de la emergencia sanitaria por la COVID-19
nos revelan brechas de inclusion financiera y digital de las personas mas vulnerables:

e Solo el 44.8% de peruanos y peruanas tiene una cuenta bancaria en el sistema
financiero formal, de acuerdo con el dltimo informe técnico “Condiciones de Vida
en el Per(” elaborado por el Instituto Nacional de Estadistica e Informatica (INEI,
2020)

e Anivelde labrecha de género, el 51% de hombres tiene una cuenta bancaria, contra
el 34% de mujeres. Esta brecha duplica el promedio que existe en América Latinay
significa mas del doble del promedio mundial, lo cual ubica al Per en una situacion
similar a la de paises como Afganistan, Palestina, Burkina Faso y Emiratos Arabes
Unidos.

e En el caso de la brecha digital de género, el 59.7% de hombres accede a internet
comparado con el 54.5% de mujeres (INEI, 2019). En relacion con los hogares que
registran tenencia de teléfono celular, el 87% de los hogares con una mujer como
jefa de hogar cuenta con al menos un miembro que tiene teléfono celular, mientras
que esta cifra se incrementa a 92.4% en los hogares con jefatura de hogar masculina
(ENAHO, 2019).

1.2. Informacion general del proyecto

El escalamiento del proyecto Conéctate: “finanzas al alcance de tus manos” (Conéctate I1)
se dio en el marco de la alianza entre CARE Per, organizacion sin fines de lucro que
desarrolla modelos y estrategias replicables y escalables para la erradicacion de la
pobreza prioritariamente en mujeres y ninas, y Fundacion Capital, empresa social
especializada en el desarrollo de soluciones costo eficientes que mejoran la vida

2 Los grupos vulnerables son personas en situacion de vulnerabilidad que, “por razén de su edad, género,
estado fisico o mental, o por circunstancias sociales, econémicas, étnicas o culturales, se encuentran con
especiales dificultades para ejercer con plenitud sus derechos”. Fuente: Observatorio Nacional de la Violencia
contras las mujeres y los integrantes del grupo familiar https://observatorioviolencia.pe/grupos-vulnerables-ley-
n30364/



economica y financiera de las personas que viven en situacion de vulnerabilidad en todo
el mundo.

La iniciativa Conéctate en el ano 2018 tuvo una fase piloto en la cual adapto la APP LISTA
al contexto peruano y trabajo solo con emprendedoras. En el ano 2020, logro su
escalamiento basado en el aprendizaje de la fase de piloto e involucro a los hombres como
parte del proceso de empoderamiento economico de las mujeres y temas vinculados a la
agricultura climaticamente inteligente y finanzas verdes.

Durante su periodo de intervencion Conéctate alcanzo a capacitar a mas de 6000 personas
en educacion financiera y fortaleciendo el acceso al sistema financiera en cinco regiones
del Pert: Piura, Huancavelica, Junin, Ica y Lima. Ambas fases financiadas por United Way
Worldwide (Citi Foundation).

Durante el 2020, la crisis por la COVID-19 hizo evidente las brechas de género, financieras
y digitales, principalmente de las emprendedoras que sufrieron los impactos economicos
de forma severa. La iniciativa Conéctate a través de los elementos digitales planteo
herramientas innovadoras y efectivas escalables que permitieron soluciones de inclusion
financiera a través del desarrollo de iniciativas de fortalecimiento de capacidades
financieras.

1.2.1. Objetivos y audiencia del proyecto

Conéctate Il tuvo como objetivo mejorar las competencias financieras de 3500
emprendedores y emprendedoras de zonas rurales y periurbanas a través de una
capacitacion basada en tecnologias de la informacion y comunicaciones (TICs) y
edutainment (combinacion de educacion y entretenimiento).

1.2.2. Principales componentes del programa

Asesoria movil financiera (AMF) a traves de grupos de WhatsApp y SMS

La asesoria movil financiera o AMF forma parte de la estrategia de comunicacion del
proyecto para capacitar a las y los participantes en el uso de las TICs. Utiliza una estructura
tipo call center y un sistema de mensajeria a traves del envio de mensajes SMS y mensajes
en grupos de WhatsApp.

Durante la emergencia sanitaria por el COVID-19, se implementaron medidas de
aislamiento obligatorio y cuarentenas periodicas que ocasionaron que las familias
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enfrentes carencias economicas, crisis de sus negocios, entre otros. En ese sentido la AMF
brindo, principalmente, informacion sobre practicas financieras saludables, el uso de la
tablet y de la aplicacion LISTA y sobre servicios financieros a traves de una campana de
expectativas y una campana de refuerzo de lo aprendido con la app LISTA.

Ademas, considero incluir contenidos financieros coyunturales sobre el manejo de las
finanzas personales en el contexto del COVID-19 (que incluye informacion sobre como
cobrar los bonos del gobierno y administrarlos, crear cuentas de ahorro on-line,
administrar deudas, entre otros), y sobre responsabilidades familiares compartidas dentro
del hogar en el contexto del COVID-19.

Este intercambio de informacion permitio a la Asesoria Movil Financiera interactuar a la
distancia con la poblacion y asi conocer, identificar y resolver dificultades operativas a
tiempo.

Aplicativo digital LISTA Peri Il

Desarrollada como una alternativa a la capacitacion financiera presencial, LISTA es un
programa virtual de autoaprendizaje basado en una App que se descarga en dispositivos
moviles Android y esta disenada para desarrollar las capacidades financieras y digitales
de poblaciones en situacion de pobreza y/o vulnerabilidad, que tienen un bajo nivel de
escolaridad y ningun contacto previo con TICs. Basada en edutainment, la APP LISTA
presenta contenidos altamente interactivos (audio, animacion audiovisual y tactil) y
funciona offline, es decir, no requiere de conexion a internet.

LISTA se implemento - inicialmente- mediante un esquema de rotacion de tablets a cargo
de lideres y lideresas comunitarios y facilitadoras que visitan los hogares de las
participantes. De este modo, se adapta a las necesidades de aprendizaje de sus usuarias
sin interferir con sus actividades o su vida familiar.

Durante el ano 2020, la metodologia de la APP LISTA Per( tuvo que replantear algunos
contenidos en relacion con el nuevo perfil de poblacion, el cual era agropecuaria y
mayoritariamente rural. En este sentido, redefinio el modulo “E de En Comunidad”, para
destacar la tematica de Finanzas Verdes a través del refuerzo de conceptos en buenas
practicas agropecuarias, economia circular y el cuidado del medio ambiente. Los
contenidos del modulo fueron elaborados en colaboracion de CARE Per(?.

8 Profesionales del proyecto “Ella Alimenta al Mundo” de CARE Perd.



Ademas, incorporo el modulo “F de Familia” que abordo las interacciones familiares, el
respeto por el desarrollo tanto de la mujer como del hombre, la importancia de llevar
juntos las cuentas del hogar y la armonia del nicleo familiar. F de Familia es un modulo
que incentiva a jugar en familia, o con la pareja dentro del hogar. Esta fuertemente
vinculado al enfoque de género como una estrategia de respuesta efectiva a la superacion
de las inequidades que busca: i) potenciar la autonomia de las nifas y mujeres,
fortaleciendo sus habilidades blandas, educativas y productivas, ii) abordar los impactos
diferenciados de los roles y mandatos de género vy iii) transformar esas estructuras hacia
una sociedad mas igualitaria, que reconozca el poder y la importancia de las voces y
liderazgos de las mujeres.

Talleres con instituciones financieras

El tercer componente de Conéctate consistio en facilitar el acceso al sistema financiero
formal a la poblacion objetivo. Para lo cual se promovio la articulacion y difusion de la
oferta de servicios financieros de diversas entidades de microfinanzas tanto estatales
como privadas o, asi como de empresas sociales que ofrecen productos y servicios
financieros acordes a las necesidades de la poblacion. Para ello, se analizaron factores
claves tales como:

e Distancia.
s Servicios financieros alineados al perfil de las mujeres participantes.
« Diversidad de productos financieros pasivos y activos.

Las alianzas que se realizaron fueron las siguientes:

e Financiera Confianza en Pachacamac, Piura e Ica.
e CajaTrujillo en Piura e lca

e Agrobanco en Pachacamac, Piura e Ica.

e Sembrando Unicas en Pachacamacy Lurin.

1.2.3. Caracterizacion general de las zonas de influencia del proyecto

Conéctate Il se desarrollo en nueve (9) distritos ubicados en las regiones de Piura, Ica 'y
Pachacamac.



DEPARTAMENTO PROVINCIA DISTRITOS

PIURA SULLANA Sullana
Querecotillo
El Salitral
ICA ICA San Joseé de los Molinos
Subtanjalla

San Juan Bautista
Salas Guadalupe
LIMA LIMA Pachacamac
Lurin

PIURA

Segln la Encuesta Nacional de Hogares (ENAHO) en 2019 la tasa de informalidad laboral en
Piura ascendio al 78.9%, superando en 6.2 puntos porcentuales (pp.) al promedio nacional.
Empero, su elevada incidencia contribuyo a un menor nivel de desempleo que fue de 2.8%
en dicho ano, situandose 0.9 pp. por debajo de la nacional, segun el Instituto Nacional de
Estadistica e Informatica (INEI).

Al respecto, el altimo censo realizado por el INEI preciso dichos resultados. En particular,
se encontro que 7495 personas estuvieron desempleadas en la provincia de Sullana y se
registro una tasa de desempleo de 6.1%, que superd al promedio del departamento de
Piura. Asimismo, también se identifico que el sector mas importante de esta provincia,
medido por su capacidad de generar empleo, es la agricultura, la ganaderia, la silvicultura
y la pesca al contribuir con 27 262 puestos de trabajo, seguido por comercio al por menor
con 21073 y transporte y almacenamiento con 13 469.

Respecto al nivel de educacion en la provincia, 108 788 personas respondieron que
estudiaron como maximo la secundaria, representando el 36.8% de las respuestas, seguido
por la primaria con 91188 (30.8%) y superior no universitaria completa con 18 035 (6.1%).

En relacion con la provision de servicios basicos, el indice de Competitividad Regional 2020
estimo que solo el 58.7% de los hogares de Piura contaron con acceso al servicio de
electricidad, agua y desagiie, situando al departamento 12.7 pp. por debajo del promedio
nacional. Asimismo, también se evidencio que Piura se encuentra rezagado en materia de
cobertura de servicios de telecomunicacion, pues Unicamente el 49% de sus habitantes
contaron con acceso a telefonia e internet movil, mientras que el promedio del pais se
situd en un 64.5%. Por su parte, la Superintendencia de Banca, Seguros y AFP (SBS) reporto
que el departamento se caracterizaria por un moderado uso de servicios financieros, pues
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la proporcion de adultos deudores ascendio al 39.5% y la proporcion de tenencias de
cuentas a 38.1%, mientras que los promedios nacionales se situaron en 33.4% y 42.6%,
respectivamente. Respecto a la pobreza monetaria, Piura registro una incidencia de 24.2%
en el 2019, segun la ENAHO. En particular, esto significa que superaria en 2 pp. al promedio
nacional.

LIMA

En Lima, la tasa de informalidad fue de un 60.2% en el 2019 con uno de los mejores
resultados regionales al situarse 12.5 pp. por debajo del promedio nacional. No obstante,
segun el INEI, la tasa de desempleo resulto la mas alta en todo el pais al ascender a 6.2%.
Esto significo que 216 528 personas se encontraban desempleadas en la provincia de Lima,
mientras que en el distrito de Pachacamac lo hicieron 2574, registrandose una tasa de
desempleo de apenas 4.9%, 1.6 pp. menos que la provincia. El sector mas importante de
este distrito, medido en capacidad de generacion de empleo, es el del comercio al por
menor que genero 8 631 puestos de trabajo, seguido por el de construccion con 6989 y
transporte y almacenamiento con 5728.

Respecto al nivel de educacion en el distrito de Pachacamac, 47 555 personas registraron
haber alcanzado como maximo la secundaria, representando el 45.8% del total de las
respuestas, seguido por la primaria con 24,292 personas (23.4%) y superior universitaria
completa con 6,057 (5.8%).

Respecto a la provision de servicios basicos, el INCORE 2020 estimo que solo el 71.8% de
los hogares de Lima provincias contaron con acceso al servicio de electricidad, agua y
desague, situando al departamento 0.4 pp. por encima del promedio nacional. Asimismo,
evidencio que Lima provincias seria la mejor region en materia de cobertura de los
servicios de telecomunicacion, pues el 85.2% de sus habitantes contaron con acceso a
telefonia e internet movil, superando en 20.7 pp. al promedio nacional.

Por otro lado, la Superintendencia de Banca, Seguros y AFP (SBS) reportd que el
departamento se caracterizaria por contar con el mayor uso de servicios financieros al
alcanzar una proporcion de adultos deudores de 50.2% y de tenencias de cuentas de 53.3%,
superando en 16.8 pp.y 10.7 pp. el promedio nacional, respectivamente.

Respecto a la pobreza monetaria, segin la ENAHO, Lima registro un 14.2% de incidencia en

ella, situandose solo 6 pp. por debajo del promedio nacional. En particular, esto definiria
una tendencia creciente que se registra desde 2016.
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ICA

En Ica, segln la ENAHO, en 2019 la tasa de informalidad laboral fue de 61.4%,11.3 pp. por
debajo del promedio nacional. Afortunadamente, este desempeno fue acompanado por un
nivel de desempleo moderado que apenas alcanzo el 2.4%, 1.5 pp. menos que lo registrado
a nivel nacional.

Al respecto, el Gltimo censo realizado por el INEI preciso que, en 2017, 9712 personas se
encontraban desempleadas en la provincia de Ica registrandose una tasa de desempleo
de 5.2% superior al promedio del departamento. Asimismo, se identifico que el sector
economico mas importante de esta provincia, medido en capacidad de generacion de
empleo, seria el de agricultura, ganaderia, silvicultura y pesca que genero 41,919 puestos
de trabajos, seguido por el comercio al por menor con 26,412 y transportes y
almacenamiento con 18,887.

Respecto al nivel de educacion en la provincia de Ica, 139 137 personas registraron haber
alcanzado como maximo la secundaria, representando el 37.4% del total de las respuestas,
seguido por la primaria con 70,841 personas (19.1%) y superior universitaria completa con
47,263 (12.7%).

En cuanto a la provision de servicios basicos, el INCORE 2020 estimo que Ica es uno de los
mejores departamentos en materia de provision de servicios basicos, ocupando el tercer
puesto en mejor cobertura, pues el 85.7% de sus hogares contaron con acceso al servicio
de electricidad, agua y desagiie, situandose 14.3 pp. por encima del promedio nacional.
Asimismo, también evidencido que Ica se posicionaria a su vez como uno de los
departamentos con mejor cobertura de servicios de telecomunicacion con el 75.2% de sus
habitantes con acceso a telefonia e internet movil, superando en 10.7 pp. al promedio del
pais. Por su parte, la Superintendencia de Banca, Seguros y AFP (SBS) reporto que el
departamento se posicionaria como uno de los que mayor utilizacion de servicios
financieros presenta, pues la proporcion de adultos deudores ascendio al 40.8% y de
tenencias de cuentas a 49%, superando en 7.4 pp.y 6.4 pp. al promedio nacional.

En referencia a la pobreza monetaria, segin los resultados de la ENAHO, Ica registro uno
de los menores niveles de incidencia con apenas 2.6% en 2019, mientras que el promedio
nacional se situd en 20.2% dicho ano. En particular, el departamento se ha caracterizado
por mantener estos niveles y registra una tendencia a disminuirla aiin mas.

12



1.3. Resultados de la interaccion con la App LISTA

1.3.1. Distribucion de la poblacion

Conéctate Il capacito a 3 522 personas* en tres regiones del pais: el 25% se encontro en Ica,
el 27% en Lima y el 48% en Piura. Asimismo, se resalta que el 64% fueron participantes
mujeres. Por otro lado, la distribucion segin edades reveldo que el 50% de participantes
tienen entre 25y 45 anos, el 27% tienen entre 46y 65 anos, el 18% tienen menos de 25 anos,
y el 5% tienen mas de 65 anos. Para las mujeres que participaron en el programa, su edad
promedio fue de 39 anos, mientras que la de los hombres fue de 40 anos.

Porcentaje de participantes por Porcentaje de participantes segun
depatamento SEX0

wlca = Masculing

« Lima = Femening

® Fiura

Porcentaje de paticipantes seqgiin

edail
5%
®hdenaor de 25
sEntre 25 v 45
s Entre 46 v G5
M ayar da G5

En Lima, el porcentaje de mujeres que participaron en el programa fue de 75%, mientras
que en Piura e Ica la tasa fue de 65% y 59%, respectivamente. Por otro lado, la mayoria de
las y los participantes en las tres regiones estudiadas tenian entre 25y 45 anos. En Lima e
Ica continuaron aquellos entre 46 y 65 anos, con tasas de 33% y 26%, respectivamente;
mientras que en Piura siguieron las y los participantes con una edad menor a 25 anos (25%).

4 Debido a dificultades técnicas enfrentadas en el 2020 surgieron problemas en la administracion de la data telemétrica de
las tablets, por lo que algunas de las cifras sobre la interaccion de las y los participantes con LISTA se perdieron. No obstante,
debido a los registros de campo por el equipo implementador se recuperé la informacion sobre la poblacion que aprendié a
través de LISTA.
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1.3.2. Interaccion con el aplicativo LISTA

A través del sistema de monitoreo integrado (backend) de la app LISTA Perii se obtuvo
informacion que permitio el analisis sobre el desempeno de los/as participantes, que
demuestra resultados heterogéneos entre las 3 regiones evaluadas. En primer lugar,
destaca que el 57% de los/as participantes que se encontraban en Piura lograron
completar los 9 modulos presentados en el proyecto que son el modulo de Registro,
Alistate, A de Ahorro, B de Bienes Asegurados, C de Cuentas Claras, D de Deudas Sanas, E
de En Comunidad, F de Familia y Mis Servicios Financieros. Mientras que en Lima se alcanzo
un 23%yen lca un 21%.

De igual manera, se resalta el rendimiento de los/as participantes que alcanzaron a

completar 7 modulos del proyecto en las tres regiones evaluadas; sobre este punto, Lima
habria obtenido una tasa de finalizacion de 84%, Piura de 78% e Ica de 73%.
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Tasas de finalizacion segim modulos y departamentos
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La evaluacion de la tasa de finalizacion® seglin el sexo del participante revela que, en cada
uno de los modulos estudiados, fueron las mujeres quienes tuvieron una mayor tasa de
finalizacion. De esta manera, se resalta que el 40% de ellas lograron completar los 9
modulos presentados por el proyecto, frente al 33% de los hombres. La misma dinamica
se observa al evaluar la tasa de finalizacion de 7 modulos, donde el 81% de mujeres
lograron dicho hito, frente al 73% de los hombres.

Tasas de finalizacion segin modulos y sexo

120% -
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22% 21% o 750 B1%
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Ahorra Asegurades Cuentas Leudas Comunidad  Familia Servicios
Claras Sanas Financieras

m hdujer = Hombre

Finalmente, el analisis para los distintos grupos etarios revela que el 45% de los/as
participantes menores a 25 anos habrian finalizado los 9 modulos presentados en el
proyecto, mientras que la tasa de finalizacion para aquellos/as participantes entre 25y 45
anos habria sido de 40%, de 33% para aquellos entre 46 y 65 anos y de 32% para los/as
participantes mayores a 65 anos. Respecto a aquellos que lograron completar 7 modulos
de los presentados, destacan los resultados de los/as participantes entre 25 y 45 anos

5 La App LISTA Pert posee un sistema de monitoreo integrado que permite visualizar la cantidad de personas que se han
registrado y saber cuanto han avanzado en su autoaprendizaje de los mddulos. La tasa de finalizacién indica el porcentaje de
culminacion de los médulos.
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(82%), seguidos por aquellos menores a 25 afios (79%), continian aquellos entre 46 y
anos (76%) y aquellos mayores de 65 afios (71%).
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2. Metodologia

2.1

Indicadores y herramientas de recopilacion de datos

El estudio de evaluacion ha aplicado una metodologia mixta de analisis cuantitativo y
cualitativo. El proyecto planteo 13 indicadores para su medicion los cuales se describen en

el cuadro a continuacion®.

Cuadro 1: Indicadores objeto de medicion en la Linea de Base

Tipo de indicadores

Indicadores de desempeiio

Impacto: Mejorar las competencias financieras
de 3500 emprendedores y emprendedoras de
zonas rurales y peri-urbanas a través de una
capacitacion basada en TICs y edutainment, y
asi conectarlos con el sistema financiero
formal.

% participantes capacitados en la App de
educacion financiera LISTA Perd

Resultado intermedio 1: Participantes
demuestran conocimientos sobre conceptos
financieros basicos y en productos/servicios
financieros.

% aumento de participantes con
conocimientos financieros

Resultado intermedio 2: Participantes cambian
y mantienen cambios en sus comportamientos
financieros.

% aumento de participantes con capacidad
de ahorro y objetivos definidos de ahorro.

% aumento de participantes con conciencia
sobre créditos

% participantes con mayor confianza en el
sistema financiero formal

% participantes que cuentan con seguros

Resultado intermedio 3: Participantes han
mejorado la gestion financiera de sus negocios

% aumento de participantes con capacidad
de registrar la contabilidad de su negocio

% aumento de participantes con capacidad
de registrar la contabilidad de su hogar

Resultado intermedio 4: Participantes habran
incrementado su confianza en el uso de
herramientas y servicios digitales.

% participantes con mayores habilidades
digitales como tablets, Apps y redes
sociales.

¢ Los resultados intermedios 4 y 5 del Proyecto fueron disefiados para medir el impacto de los moédulos
educativos de LISTA Per: F de Familiay E de En Comunidad. Ademas, de servir como apoyo para las

actividades del proyecto Ella Alimenta al Mundo.
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% participantes con un mayor manejo
financiero a traves del uso de cajeros
automaticos

Resultado intermedio 5: Participantes,
especialmente, las mujeres se empoderan
economicamente y toman decisiones dentro

del hogar

capacidad y confianza en si mismas para
tomar decisiones dentro del hogar

% participantes con mayor involucramiento,

las participantes

Resultado intermedio 6: Participantes
demuestran un manejo sostenible en sus

actividades productivas

medio ambiente y el impacto de su
actividad economica

La encuesta de Linea de Base y final

El diseno de la encuesta esta estructurado en 9 secciones, las cuales tienen por objetivo
caracterizar a los hogares e individuos, evaluar el desempeno y capacidades financieras
de los/as participantes en distintos aspectos, medir actitudes y percepciones frente a
distintos temas y mostrar dinamicas dentro del hogar.

Cuadro 2: Estructura de la encuesta de la Linea de Base

Seccion de la encuesta

Aspectos sobre los que se indaga

0. Registro y datos

Caracteristicas sociodemograficas del/ de la participante:

generales sexo, edad, localidad, linea de negocio.
1. Caracterizacion Caracteristicas sociodemograficas del hogar: distribucion de
del hogar las personas, edad, nivel educativo, ingresos del hogar segin
fuente, ocupacion principal e interés de formalizar negocio.
2. Ingresos y manejo | ingresos y ganancias en la actualidad, frecuencia, motivos de
financiero uso y capacidad de ensenanza del cajero automatico
3. Relacion con la | Uso del WhatsApp, Facebook, correo electronico, tablet,
tecnologia mensajes de texto, tipo de senal en su celular, horarios de
envios, celular propio o compartido.
4. Practicas de | Ahorro: frecuencia de ahorro, capacidad de ahorro, forma de
ahorro ahorro, tipo de ahorro, razones.
5. Presupuesto y | Practicas financieras dentro del hogar: importancia de llevar

crédito

las cuentas del hogar, tipos de registros del presupuesto,
gestion de ingresos y gastos, utilidad del presupuesto.

Practicas financieras del negocio: cuentas separadas del hogar
y del negocio, tipos de registros del presupuesto, gestion de
ingresos y gastos, utilidad del presupuesto.
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Seccion de la encuesta

Aspectos sobre los que se indaga

Acceso y uso de las finanzas: préstamos recibidos en los
altimos 6 meses (fuente), capacidad de pago de deuda en
plazos estipulados, satisfaccion con los productos y servicios
financieros adquiridos, capacidad de pago de deuda si se
perdiera fuente principal de ingresos.

Riesgos a la fuente de ingresos: tipos de amenaza, posesion de
seguro (fuente).

6. Actitudes

Afirmaciones: Formalizacion, percepcion sobre los bancos,
lugar mas seguro y adecuado para ahorrar, confianza para
ahorrar en entidades del sistema financiero formal.

Optimismo/Pesimismo: mirar al futuro con confianza, mirar al
futuro con dudas y creencia de cosas malas que sucederan.

Autoeficacia y percepcion de oportunidades.

7. Conceptos

Ahorros
Presupuesto
Deuda
Seguros

8. Empoderamiento

Toma de decisiones dentro del hogar: administracion de
gastos familiares, permiso para trabajar fuera del hogar, uso
de subsidios familiares, decision sobre si ahorrar o no.
Afirmaciones: control de las cosas importantes de su vida,
seguridad para manejar problemas personales, sentir que las
cosas van bien, sentir dificultades que no pueden ser
superadas, comunicacion con la pareja.

Entorno: Roles de género dentro del hogar (trabajo doméstico
y de cuidado e ingresos del hogar).

9. Medioambiente

Manejo de desechos que produce el hogar, Manejo de
desechos que produce el negocio, control de plaga y
enfermedades de los cultivos, tipo de fertilizantes, manejo del
agua en el hogar y negocio, afirmaciones sobre el cambio
climatico, impacto sobre la salud y medioambiente, fuentes
hidricas seguras, herramientas para el cuidado del
medioambiente, estrategias para combatir el cambio
climatico.
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2.2. Estudio cuantitativo

La evaluacion o linea de salida ha tomado los mismos parametros de comparacion que la
linea de base, tanto a nivel de instrumentos de aplicacion como de poblacion. El modelo
aplicado fue de regresion lineal multivariada. El proyecto estaba constituido por 3,500
personas y se aplico una muestra de 360 con un nivel de confianza de 95% y un margen de
error del 5% (aproximadamente un 10.28% de la meta esperada de 3500 participantes).

La linea de base inicialmente fue programada para ser realizada de manera presencial, sin
embargo, posteriormente sufrio adecuaciones dado el inicio de la cuarentena e inicio del
estado de emergencia nacional por COVID-19’. Las primeras semanas de marzo de 2020 se
hicieron presencial luego se continuo de manera virtual a través de llamadas telefonicas.
Asi, entre el 14 y 15 de marzo, se logro aplicar un 28.5% del total de encuestas programadas
de manera presencial, el resto se realizaron de manera telefonica entre el 3y 19 de abril y,
finalmente, las encuestas de reemplazo se realizaron los dias 23y 24 de abril.

La distribucion de las encuestas fue la siguiente: 25% en Ica, 25% en Lima y 50% en Piura.
En total fueron 8 distritos y 21 localidades o centros poblados de los 03 departamentos.

Distribucion geografica de las encuestas

Piura, provincia de Sullana: 180 encuestas ->

Lima, provincia de Lima: 90 encuestas ~ ->

Ica, provincia de Ica: 90 encuestas ->

7 16 de marzo 2021 Inicio de estado de emergencia nacional por COVIND — 19.
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Encuestas por distrito

134
90
50
25 21
San José de Subtanjalla  San Juan Salas Sullana Querecotillo El Salitral |Pachacamac
os Molina Bautista Guadalupe
Ica Piura Lima

Las encuestas de la linea de salida fueron aplicadas en diciembre de 2020, y también se
vieron enmarcadas dentro del Estado de Emergencia a nivel nacional. Si bien las
restricciones de inmovilizacion social y paralizacion de actividades economicas fueron
parcialmente levantadas hacia fines de 2020, las secuelas economicas y sociales de la
pandemia influencio en que muchos de las y los participantes inicialmente contactados
migraran a otras localidades o regiones, enfermaran o fallecieran por la COVID-19, se
retiraran del proyecto. Por lo que de las y los 360 participantes encuestados en la linea
base, se logro hacer seguimiento a un 65%, de los cuales 21.4% estuvieron ubicados en Ica,
26.9% en Limay 51.7% en Piura. Este desgaste de la muestra, el cual asciende a un 35% del
nimero inicial de encuestados/as, genera un posible desbalance que, de confirmarse,
estaria correlacionado con los resultados del programa, y limitaria la posibilidad de
interpretarlos y vincularlos a la implementacion.

Por esta razon, se realizo un analisis estadistico de desgaste para verificar la presencia de
un desbalance de la muestra ocasionado por factores externos. En este tipo de analisis, el
objetivo es determinar de manera estadistica si alguna de las variables de control o
caracteristicas predefinidas al programa, explican la probabilidad de que un individuo que
respondio la encuesta en linea base, no haya podido ser encuestado en la linea final.

El analisis de desgaste revela que, en su conjunto, ninguna de las caracteristicas
predefinidas observables incluidas en la encuesta de linea base constituye un buen
predictor de la probabilidad de desgaste de los encuestados. De acuerdo con el analisis
economeétrico realizado, las variables de control utilizadas en la evaluacion de resultados
explican solo un 9.1% de varianza de la probabilidad de desgaste. Sin embargo, de estas
variables resalta que los trabajadores formales e informales muestran una probabilidad
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significativamente menor de desgaste en comparacion de aquellos encuestados que
dependen de transferencias monetarias o desempleados, lo cual indicaria una mayor
resiliencia hacia un contexto economico desfavorable debido a mayores niveles de
ingresos o ahorros para enfrentarlo. Por otro lado, esta misma situacion se presenta para
aquellos encuestados cuya frecuencia de ingresos era quincenal antes de la
implementacion, a comparacion de aquellos que no reciben ingresos. Si bien la
probabilidad de desgaste para estas personas es estadisticamente menor, la diferencia es
marginal e inconsistente en cuanto a su magnitud en comparacion de las demas variables.
Esto quiere decir que no es posible probar la existencia de un desbalance generalizado y
estadisticamente significativo en la muestra, a pesar de contar con un desgaste de 35% en
la linea de salida. Sin embargo, si es importante notar que la reduccion de la muestra resta
poder estadistico al estudio, haciendo relativamente mas dificil detectar cambios de
manera precisa en los resultados al comparar ambas mediciones en el tiempo.

2.3. Estudio cualitativo

La fase cualitativa del estudio involucro realizar 23 entrevistas a profundidad a
participantes hombres y mujeres, lideresas y lideres de las tres regiones del Proyecto y de
las tres cohortes.

Cuadro 3: Muestra de las y los entrevistados

.. Tipo de . . . .
Region | Cohorte participante Actividad economica

1C Lideresa Produccion Agricola (biohuerto)
1C Lider Produccion Agricola (Gallinas)
2C Lideresa o Lider Produccion Agropecuaria (Gallinas)

= 3C Lideresa o Lider Produccion Agropecuaria (cerdos)

> 1C Participante Produccion Agricola (Gallinas)

hombre
2C Participante mujer | Produccion Agropecuaria (Gallinas)
3C Participantg - - '
hombre o mujer Produccion Agropecuaria (Gallinas)

1C Lideresa Produccion Agricola (Hortalizas)

- 1C Lider Produccion Agricola (Fresas)

E 2C Lideresa o Lider Produccion Agropecuaria (Cuyes)
3C Lideresa o Lider Produccion Agropecuaria (Porcino)
1C Participante mujer Produccion Agricola (Fresas)
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Region | Cohorte I ge Actividad economica
participante
1 Participante Produccion Agricola (huerto y
hombre gallinas)
2C Participante mujer Produccion Agropecuaria (Cuyes)
3C Participante Produccion Agropecuaria (Porcino)
hombre grop
1C Lideresa Produccion avicola - Crianza de patos
2C Lideresa Produccion Agricola - Hortalizas
Participante .. -
1C hombre Produccion Agropecuaria
g 2C Participante mujer Produccion apicola
& |2C Lideresa o Lider Produccion avicola (patos)
3C Lideresa o Lider Produccion Agropecuaria (Limon)
1C Participante Produccion Agricola (banano)
hombre
3C Participante mujer Produccion Agricola (limon)

La evaluacion cualitativa se planteo los siguientes objetivos:

1. Evaluar el esquema de rotacion actual de las tabletas para determinar como esta
operando en la practica e identificar aciertos y oportunidades de mejora. También
se busca entender de qué forma la pandemia afecto las condiciones de la rotacion
de tabletas.

2. Evaluar como ha sido la acogida de la estrategia de AMF: analizar la interaccion con
el asistente virtual y el nivel de interiorizacion y asimilacion de mensajes.

3. Evaluar como han funcionado los talleres con las instituciones financieras:
identificar cual es la informacion recordada sobre estos talleres, y determinar si
estos han servido para impulsar el acceso a productos financieros formales.
También se busca determinar de qué forma estos talleres han impulsado un mayor
acercamiento a las instituciones financieras.

4, Evaluar como esta operando el flujo de comunicacion entre los diferentes actores
de la iniciativa: i) Coordinacion LISTA, ii) Coordinacion Conéctate I, iii)
Coordinadores de “Ella Alimenta al mundo”, iv) Facilitadoras virtuales, v)
Operadores logisticos, vi) Participantes.

5. Evaluar cada uno de los momentos del proyecto e identificar cuellos de botella y
agentes dinamizadores en cada uno de ellos: esto con el fin de recoger insumos y
recomendaciones practicas de cara a posteriores fases de escalamiento.

6. ldentificar cuales son los contenidos y mensajes mejor interiorizados por los
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participantes e identificar de forma cualitativa cambios tempranos asociados al
manejo de las finanzas y a comportamientos financieros en tres niveles: i)
individual, ii) familiar y iii) comunitario (equipos).

7. Hacer un analisis transversal sobre el impacto de la pandemia en los procesos de
implementacion con el fin de extraer aprendizajes de cara a implementaciones con
modalidades de implementacion digital.

2.4, Caracterizacion de la poblacion

En cuanto a la caracterizacion de la poblacion, los equipos de CARE Per(l y Fundacion
Capital acordaron los siguientes criterios:

e Seleccion de asociaciones o grupos de interés con diversidad de lineas productivas.

e Seleccion de 4 asociaciones o grupos de interés en Lima e Ica y en Piura como
minimo 8 asociaciones por la cantidad de la muestra.

e Procurar mantener una muestra de 80% mujeres y 20% hombres.

e Seleccion de localidades cercanas y/o disponibilidad de nimeros telefonicos.

La caracterizacion busca revelar las condiciones en las que los/as participantes ingresaron
al proyecto, su nivel de inclusion financiera previa, sus conocimientos en materia de
sostenibilidad y productividad, y posibles rasgos que propicien o limiten el impacto que el
proyecto pudo tener en sus vidas.

2.4.1. Demografia individual

En cuanto a sus actividades productivas, estos participantes son miembros de 33
asociaciones dedicadas a la produccion agricola y ganadera. Cabe resaltar que, en estos
tres departamentos, se seleccionaron distritos con similares caracteristicas productivas,
al predominar la actividad agropecuaria en la economia. Sin embargo, el acceso a servicios
publicos y servicios financieros, asi como caracteristicas socioeconomicas en el entorno
geografico difieren entre los tres departamentos. En Lima, los productores se encuentran
relativamente mas cerca de los principales mercados nacionales donde posicionar sus
productos. Por lo que los costos logisticos relacionados son relativamente menores que
en Ica o Piura, a pesar de que en ambos departamentos se realiza la mayor cantidad de
produccion agricola en el pais.
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La distribucion de participantes segiin sexo muestra que
un 75.8% son mujeres. Si bien en el campo, gran parte de
la poblacion se encuentra empleada principalmente en la
produccion agropecuaria, se observa también que son los
hombres quienes dedican una mayor cantidad de horas al = Hombre
dia a esta actividad. Mientras que las mujeres diversifican = Mujer
el uso de su tiempo en otras actividades economicas como
el comercio. Por esta razon, es probable que las mujeres
encuestadas estén relativamente mas familiarizadas con
el manejo contable de otro tipo de negocios, y tengan un
nivel de conocimiento y acceso ex-ante a herramientas
financieras.

La distribucion etaria demuestra que, si bien existe un balance entre los 24 y 44 anos,
alrededor de un 20% tiene entre 44y 50 anos y alrededor de un 62% entre los 24 y 50 anos.
Esto quiere decir que la mayor parte de los encuestados se encuentra en edad de trabajar
y, en general, fuera del rango de edad en el que estudiarian en un instituto o universidad;
lo cual indica que estarian dedicados plenamente a la actividad productiva. Por otro lado,
existe una diferencia estadisticamente significativa en la edad promedio entre hombresy
mujeres, en promedio, los hombres son 5 anos mayores que las mujeres. No se
encontraron diferencias significativas entre los productores de los tres departamentos
analizados.

Edad

53

36

25

(23.5, 20.2] (36.8, 43.4] (50, 56.8] (63.2, 69.8]
[17, 23.6] (30.2, 36.8] (43.4, 50] (56.6, 63.2] (69.8, 76.4]

En cuanto al nivel educativo, los resultados indican que los participantes se encuentran
dentro del promedio nacional, que es la secundaria completa. Particularmente en los
principales departamentos del pais, esta caracteristica responde a la cercania de grandes
centros urbanos con mayor acceso a la educacion. Asimismo, el hecho de que un tercio de
los encuestados haya concluido la educacion secundaria, indicaria que se enfrentan a un
menor costo de oportunidad de dejar de trabajar. Sin embargo, si existe una diferencia en

25



el nivel educativo promedio entre departamentos. Si bien el incremento es marginal,
podria indicar un nivel de instruccion ligeramente mayor que estaria relacionado con
mayores capacidades en el manejo de finanzas.

2.4.2. Demografia a nivel de hogar

Nivel educativo del jefe del hogar

33%
14% 14%
14% 12%
| - |
Inicial o Primaria  Secundaria Secundaria Superior no Superiorno  Superior Superior
primaria completa incompleta completa universitaria universitaria universitaria universitaria
incompleta incompleta completa incompleta completa o

mas a

La composicion de los hogares encuestados revela que mas del 50% esta compuesto por
4 personas o0 menos. Sin embargo, un porcentaje importante (21.9%) tiene 5 miembros. La
cantidad de miembros indica una mayor presion financiera dentro de la familia, al tener
mas gastos, pero este indicador por si solo no proporciona un panorama claro de las
necesidades familiares. Es importante considerar la proporcion de ninos (no generadores
de ingreso) y las personas empleadas para analizar indicadores de dependencia
economica.

Numero de personas en el hogar

31.1%
21.9%
15.6%
10.3%
6.9% 6.1%
2.5%
2.2% 0.8% 1.1% 0.8% 0.6%
- - — [ | — —
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12
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Asi, un 50.6% de los/as participantes no tienen hijos menores de 5 afos y un 31.9% tiene
hasta 25% de sus miembros dentro de este rango de edad. Esto indica que habria una

menor proporcion de hogares con alta dependencia economica, aunque hace falta analizar
la proporcion de personas empleadas.

Proporcién de hogares seglin porcentaje de
miembros menores de 5 afios

50.6%
31.9%
16.1%
. 1.4%
0% Hasta 25% Hasta 50% Hasta 30%
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3. Resultados y Hallazgos
3.1. Resultados generales en indicadores de alto nivel
Uso de tecnologias

Es importante destacar que el proyecto Conéctate Il utilizo prioritariamente la
comunicacion via WhatsApp, el uso de herramientas digitales para videollamadas, el
uso del cajero automatico a través del simulador en el modulo Mis Servicios Financieros
y la ensenanza de educacion financiera a través de la app LISTA instalada en tablets.
Como antecedente, en la primera fase del proyecto, la poblacion reconocia a las
lideresas comunitarias - encargadas de replicar lo aprendido en educacion financiera
a los grupos de interés o asociaciones- como las “senoras de las tablets”. Estas
practicas a raiz de la interaccion con las y los participantes y la metodologia del
proyecto permite afirmar que no solo se logro mejorar las competencias financieras de
la poblacion sino también el uso y adopcion de tecnologias que favorecen la
autoconfianza de las mujeres y su desarrollo humano y social.

Los resultados de la linea de salida indican que el 79.8% de participantes reportaron
mejoras en al menos 1 indicador vinculado con el uso y confianza de herramientas
tecnologicas, principalmente referidos a la adopcion de medios digitales financieros,
de mensajeria y de multimedias.

Al agrupar Unicamente los indicadores que demostraron impactos potencialmente
vinculados al programa, se identifica que los participantes mayores de 40 anos y los
participantes hombres, mostraron mejoras en mayor proporcion a los menores de 40 y
a las mujeres, con niveles de logro de 85% y 86%, respectivamente. Asi, el 92% de
hombres y el 82% de mujeres mayores de 40 anos reportaron una mejora en al menos
1indicador vinculado al uso de tecnologias.

Hombres Mujeres
Mayores de 40 42% B2% B5%
Menores de 40 75% 76% 75%
86% 78%

8 Este indicador es generado mediante la definicion de una variable dicotomica que toma el valor de 1 si el/la
participante mostro, en la linea base, un mayor nivel en la frecuencia de uso del cajero automatico, en la
frecuencia de uso de WhatsApp, en la frecuencia de uso de correo electrénico, asi como en pasar de necesitar
a no necesitar ayuda para utilizar el cajero automatico, pasar de no usar a usar una tablet, y pasar de no ser
capaz a ser capaz de ensefiar a alguien mas a usar una tablet.
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Practicas financieras y ahorro

El objetivo del proyecto es mejorar las competencias financieras de la poblacion a
traveés de la educacion financiera. Para ello, se desarrollaron los modulos principales
de A de Ahorro, C de Cuentas Claras, D de Deudas Sanas, que sensibilizan a las y los
participantes en la elaboracion de metas de ahorro programadas, conocimientos para
ponerle precios competitivos a los productos, saber qué es una tasa de interés, cuotas,
entre otros temas. Para medir la influencia del proyecto en este aspecto, se caracterizo
a la poblacion y como se menciono previamente, las mujeres del proyecto ademas de
la agricultura o ganaderia también se dedican al sector comercio, lo que presupone
cierto nivel de practicas financieras mas avanzadas. Esta idea fue confirmada en la linea
base al resultar que las mujeres participantes del programa contaban con un nimero
promedio de objetivos de ahorro 20% mayor que los hombres, un 27% de ellas
ahorraban (frente a un 20% de hombres), y un 88% de ellas ya llevaba la contabilidad
del hogar (frente a un 60% de hombres). Luego, en los resultados de la linea de salida
se concluyo que el 69.1% de las y los participantes mostraron mejoras en al menos uno
de los indicadores vinculados al ahorro (capacidad de ahorro, nimero de objetivos
definidos de ahorro) y a las practicas financieras (contabilidad en el hogar, nivel de
preparacion en la contabilidad del hogar y valoracion de diferentes aspectos a tomar
en cuenta al solicitar un crédito)’.

Hombres Mujeres
Mayores de 40 87% B1% T3
Menores de 40 85% BB B
85% B4%

Gestion financiera del negocio

Muchos de las y los emprendedores en situacion de vulnerabilidad comienzan negocios
por sobrevivencia y no tienen conocimientos sobre como elaborar un presupuesto y
para qué les serviria tener las cuentas ordenadas, escritas y diferenciadas de los
ingresos del hogar. Conéctate, a traves del modulo de Cuentas Claras, ensena de forma
dinamica a armar presupuestos y visibilizar los ingresos, gastos y capacidad de ahorro

9 Este indicador es generado mediante la definicién de una variable dicotomica que toma el valor de 1 si el/la
participante mostro, en la linea final, un incremento en el nimero de objetivos de ahorro definido tales como
pasar de no ahorrar en ningin método a tener ahorros, pasar de no llevar a llevar la contabilidad del hogar,
mejorar el nivel de preparacion de la contabilidad del hogar, y pasar de no valorar a valorar diversos aspectos
a tomar en cuenta al solicitar un préstamo.
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(que permitiria a largo plazo una inversion en capital de trabajo o activos fijos para
hacer crecer los negocios).

De este modo, uno de los objetivos del proyecto ha sido influir positivamente en una
mejora en la gestion financiera de los negocios de las y los participantes. Siendo los
resultados de la linea de salida que el 54.5% de los encuestados reportaron mejoras
en al menos 1 indicador vinculado a la gestion financiera del negocio. Entre los
indicadores considerados esta el registro de las cuentas de su negocio y la capacidad
pararegistrarlas de forma escrita y, sobre todo, separandolas de las cuentas del hogar,
la escala de preparacion en cuanto a si registran ingresos y/o gastos y si reportaron
que el registro de cuentas contribuyo a cubrir mejor los gastos del negocio™.

En base a los indicadores para los cuales se identifico un potencial impacto vinculado
al programa, se observo que un 62% de los/as participantes menores de 40 anos
demostro mejoras en al menos 1 indicador vinculado al desempeno financiero de su
negocio. Ademas, un 61% de los hombres participantes mostro una situacion similar.
Dentro de estos grupos, un 80% de hombres y un 59% de mujeres, menores de 40 anos,
fueron quienes demostraron progresos en al menos 1de los indicadores incluidos en el
calculo. Ademas, estas cifras Unicamente muestran el margen extensivo de los
resultados (proporcion de personas que mejoraron en cualquier medida)y no el margen
intensivo (medicion exacta del margen de mejora, para la cual las mujeres demuestran
una ventaja), el cual se encuentra plasmado en la evaluacion cuantitativa de las
variables individuales.

Hombres Mujeres
Mayores de 40 53% 43% 4534
Menores de 40 8% 59% B2%
Ak 52%

Conocimientos financieros

Tanto en la linea base como la linea de salida se aplico una prueba corta de conceptos
financieros tales como el ahorro, presupuesto, crédito y seguros™, temas que se
promovieron a traves de los modulos educativos de la app LISTA, los mensajes de la

10 Este indicador es generado mediante la definicion de una variable dicotémica que toma el valor de 1 si el
participante reportd, en la linea final, pasar de no registrar a registrar cuentas del negocio separadas de las
cuentas del hogar, una mejora en la escala de preparacion de la contabilidad del negocio y una mejora en la
percepcion del beneficio de llevar las cuentas del negocio en el manejo de gastos.

11 Este indicador es generado mediante la definicion de una variable dicotémica que toma el valor de 1 si el
participante reportd, en la linea final, una mejora en el puntaje de los tests individuales de ahorro, presupuesto,
crédito o seguros.
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campana de expectativa y de refuerzos de la Asesoria Movil Financieray los talleres con
las instituciones financieras.

En un nivel general, el analisis cuantitativo de la linea de salida revelo que el 64.8%
participantes mejoraron en al menos 1 de los indicadores evaluados, lo que les
permitiria comentar, analizar, pensary aplicar las finanzas basicas al hogar y al negocio.

La misma metodologia aplicada a los indicadores de conocimiento financieros revelo
que una mayor proporcion relativa de participantes mujeres (66%) y menores de 40
(66%) anos mostraron mejoras en sus conocimientos, lo que les permitira tomar
decisiones financieras informadas.

Hombres Muleres
Mayores de 40 B1% B4 B3%
Menores de 30 Bo% BG5 BB
B3% BB

3.2. Resultados segiin tematica de evaluacion

Para este analisis, se utilizan modelos economeétricos de regresion lineal y logistica
multivariada, los cuales incorporan un set de indicadores predefinidos, también
llamados “variables de control”, para determinar los grupos de encuestados que
mostraron mayores cambios en las variables de resultados finalizada la
implementacion. Si bien la evaluacion pre-post realizada no permite aislar totalmente
el impacto del programa de factores externos, el modelo estadistico multivariable
utilizado indicaria posibles mecanismos de transmision y efectos heterogéneos segun
caracteristicas individuales y contextuales de los encuestados, los cuales se suman a
los hallazgos cualitativos de la evaluacion de procesos como insumos para
complementar las conclusiones de la evaluacion. De esta manera, el analisis pre-post
busca dar luces acerca del posible efecto del programa, a través de una metodologia
cuantitativa y replicable que complementa los hallazgos de la evaluacion cualitativa de
procesos.

Si bien se hace mencion del promedio y niveles alcanzados por los/as participantes
antes y después de implementado el programa, el foco principal para la evaluacion es
la presencia de una diferencia estadisticamente significativa (al 95% de confianza
estadistica) en lo reportado entre ambas mediciones.

31



3.2.1. Empleo e ingresos

La evaluacion cuantitativa del proyecto revelo que, en cuanto a los indicadores de
empleo e ingreso, los/as participantes mostraron mejoras en sus condiciones laborales
y su integracion con practicas financieras formales. Si bien esto no es parte de los
objetivos del proyecto y dependen en gran parte del contexto vivido durante el 2020, es
importante notar que estas diferencias no estarian siendo explicadas por
caracteristicas predefinidas al programa, ni caracteristicas contextuales, lo cual podria
indicar posibles efectos indirectos explicados en cierta medida por el programa. Asi,
luego de implementado el programa, un 19% de los encuestados cuenta con un empleo
formal. Si bien este porcentaje se mantiene relativamente bajo a comparacion del
promedio departamental, refleja un incremento estadisticamente significativo frente a
lo reportado por la linea base (13%). Ademas, 6.3 puntos porcentuales (pp.) menos de la
muestra total encuestada depende de ingresos externos, ya sea de subsidios o de los
ingresos de la pareja. Por lo que, es posible que existieran factores que habrian llevado
a un relativo incremento en la independencia financiera de las y los participantes
asociados al proyecto, quienes a su vez también recibieron capacitaciones de otro
proyecto que CARE Peru viene implementando simultaneamente®, cuyo objetivo es
mejorar la seguridad alimentaria y la nutricion de las familias en situacion de
vulnerabilidad, con un fuerte énfasis en mujeres productoras de pequena escala para
el fortalecimiento economico. Dicha idea se fortalece al analizar los resultados
cualitativos de la evaluacion de resultados que senalo que la cohesion comunitaria
promovio la creacion de estrategias de venta y distribucion de productos de distintos
emprendimientos para ciertos participantes entrevistados, innovando en practicas
laborales y por lo tanto mejorando sus condiciones. Asimismo, los resultados
cualitativos resaltaron que las y los emprendedores entendieron que la conformacion
de redes de apoyo potencia el intercambio de conocimientos, la proyeccion de los
negocios y la formalizacion de las asociaciones, lo cual impactaria directamente en un
mayor nivel de ingresos, formalizacion, y estabilidad laboral.

12 proyecto Ella Alimenta al Mundo de CARE Perd.
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Empleo e ingresos de los participantes

Cuenta con empleo formal
Depende de ingresos externos
Espera formalizar su negacio
Recibe ingresos periddicamente

Recibe ingresos en una cuenta bancaria

T0%
T7%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90

Recibe ingresos en efectivo

mLineafinal mLinea base

Por el lado de los ingresos, una proporcion significativamente mayor de participantes
reportaron recibir salarios con una periodicidad estable al finalizar el programa (+11.8
pp.), lo cual es debido - entre otros factores-a mayores niveles de emprendimiento,
apoyo comunitario, estrategias de negocio, herramientas tecnologicas y nuevos canales
de distribucion, segiin senalan los resultados cualitativos de la evaluacion de procesos.
Asi, mas que un resultado posiblemente vinculado al programa, el aumento del empleo
formal podria constituir un elemento dinamizador de los objetivos de la intervencion
evaluada, al estar relacionado con cambios en practicas financieras formales y gestion
de negocios. Ademas, el 37% reciben sus ingresos directamente en una cuenta bancaria,
cifra que se asocia a un incremento de 11.8 pp. influenciado directamente por el
programa. Esto se complementa con una reduccion estadisticamente significativa de
0.69 pp. en la probabilidad de recibir ingresos en efectivo por parte de los/as
participantes.

Muestra total
Variahle . . Efect
Linea base Linea final _E °
estimado
-
Cuenta con empleo formal 13% 1% Ll
[0.332) [D.395) [0.031)
-
Depende de ingresos externos 36% 9% SLLLE)
[0.481) [D.455) [0.036)
\ . 30% 51% D.191**
Espera formalizar su negocio
(0.462) (0.504) (0.074)
Recibe ingresos periddicamente 2% 38% 0.118
[0.436) (0.485) [0.041)
-
Recibe ingresos en una cuenta bancaria 2% 3% L
[0.453) (D.484) [0.042)
o . T T0% -0.069*
Recibe es505 en efect
ECIE INETESOS &N electve 10.423) (0461)  (0.040)
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El analisis de efectos heterogéneos demuestra que existen altas probabilidades de que
el programa haya impactado a la poblacion objetivo de manera diferenciada segiin su
ubicacion geografica, genero, actividad productiva realizada y edad. Esto guardaria
relacion con las actividades enfocadas a diferentes segmentos y realidades; sin
embargo, cuantificar la magnitud de estas diferencias y determinar en qué variables se
pudo haber alcanzado un posible impacto atribuible o no revela ciertas barreras
enfrentadas por la implementacion.

A nivel de departamento, existen indicios de que los participantes ubicados en Lima
fueron mas propensos a conseguir un empleo formal luego de finalizada la
implementacion, frente a su situacion en la medicion de linea base. Ademas, Lima
concentra a la muestra que incremento en mayor medida su probabilidad de recibir
ingresos en una cuenta bancaria. Sin embargo, existe una alta variabilidad que pudo
haber influenciado en que estas diferencias entre mediciones en el tiempo no sean
altamente significativas.

Por otro lado, los encuestados en Piura demostraron cambios de mayor magnitud y con
mayor significancia estadistica. Es decir, demostraron haber incrementado
contundentemente sus indicadores, a diferencias de valores practicamente similares
vistos en Ica y Lima entre la medicion de linea base y linea final. Asi, solo en Piura se
observa un incremento de 36.2 puntos porcentuales en la propension a formalizar el
negocio durante el proximo ano, asi como un incremento de 16.2 puntos porcentuales
en la probabilidad de recibir ingresos estables (38% de la muestra en linea final).

Por su parte, los efectos heterogéneos de la implementacion entre hombres y mujeres
revelaron que estas ultimas fueron las mas propensas a conseguir un empleo formal al
llegar al final de la implementacion, frente a sus resultados en la linea base. Asimismo,
aumento de manera significativa la probabilidad de que estas reciban ingresos estables
(+0.125 pp). Sin embargo, al ser gravemente perjudicadas por las condiciones
economicas de la pandemia, las mujeres también se enfrentaron a mayores
probabilidades de desempleo respecto a lo obtenido en la linea base. Para los hombres,
disminuyo a gran escala la probabilidad de depender de ingresos externos, al pasar de
6% en la linea base, a 0% al final de la implementacion. Asimismo, aumento
significativamente la probabilidad de formalizar sus negocios (+0.362 pp.),

En cuanto a los posibles efectos heterogéneos detectados entre participantes

vinculados a la agricultura o a la ganaderia, se observo que el segundo grupo
incremento de manera mas contundente su probabilidad de recibir ingresos de manera
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periodica hacia el final del programa, lo que estaria senalando una mejor situacion de
sus negocios.

Finalmente, al comparar aquellos encuestados/as con una edad mayor y menor a la
mediana muestral (aproximadamente 40 afos), se observo que los/as participantes
mayores de 40 redujeron de manera significativa su propension a depender de ingresos
externos (ingresos de la pareja o de transferencias monetarias), tales como subsidios
de gobierno o de los ingresos de la pareja, y elevaron su probabilidad de recibir ingresos
de manera periodica. Esto es particularmente interesante al considerar que el contexto
de pandemia enfrentado durante los meses de implementacion pudo influir en mitigar
el potencial efecto que se pudo tener en este indicador. Asi, es posible argumentar que
el proyecto pudo haber influido en una mayor o mas estable generacion de ingresos
familiares para aquellas personas con negocios mejor afianzados y con mas experiencia
laboral. En cuanto a los/as participantes menores de 40 anos, resalta el hecho de que
reflejaron un incremento de 23.4 puntos porcentuales en su expectativa de formalizar
sus negocios dentro de los proximos 12 meses, al existir una proporcion de 54% de
encuestados menores de 40 anos que declaran esta prioridad.

3.2.2. Uso de tecnologias

Por un lado, los/as participantes se familiarizaron en gran medida con el uso de cajeros
automaticos (ATMs), al reportar un incremento estadisticamente significativo de 0.383
puntos en la escala de frecuencia de uso del cajero automatico. Cabe recordar que la
diferencia estadisticamente significativa revela un cambio generalizado en el promedio
y la variacion de los indicadores analizados, aun controlando por factores
predeterminados a la implementacion que pueden estar relacionados con los
resultados de los/as participantes. Asi, es posible argumentar que un cambio evidente
entre ambas mediciones en el tiempo puede estar vinculadas a la implementacion del
programa, lo cual se ve complementado con los hallazgos cualitativos de la evaluacion
de procesos, que afirma que, a través de las estrategias didacticas implementadas por
el programa, el nivel de temor y falta de confianza sobre el uso de cajeros automaticos
disminuya. Asi, los/as participantes no solo utilizan mas el cajero automatico, sino que
también necesitaron menor ayuda externa para utilizarlo.
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Muestra total

Variable Linea base Linea final ETE‘ID

estimado

Frecuencia de uso del cajero automatico 227 2.69 0.383==*
[1=MNunca; 2=Anual; 3=Semestral; 4=Mensual; 5=Semanal; &=Diario) [1.454) [1.486) (0.120)

Uso al menos una vez el cajero automatico 52% 667 0.136==*
(0.500) (0.474) (0.039)

MNecesitd ayuda para utilizar el cajero automatico BT T9% -0.079**
(0.338) (0.408) (0.032)

A su celular se le puede instalar Whatsapp TT% 28% 0.097*==
(0.420) (0.330) (0.030)

Frecuencia de uso de Whatsapp 232 251 0.175*==
[1=Nunca; 2=Regularmente; 3=Siempre) (0.B62) (0.772) (0.0641)
Frecuencia de uso de correo electranico 1.35 1.46 0.106=*
[1=Nunca; 2=Regularmente; 3=Siemprea) (D.558) (D.609) (0.048)

Usd al menos una vez una tablet 31% T8% LU T 0 b
(0.464) (0.417) (0.036)

Capaz de ensefiar a usar tablet 39% T1% 0.314===
(0.489) (0.454) (0.040)

Por otro lado, el uso de elementos tecnologicos como el WhatsApp, correo electronico
y tablet, incremento significativamente en términos de su frecuencia de uso y capacidad
de manejo, esto siendo potenciado debido a la necesidad de implementar nuevas
modalidades de comunicacion e intercambio como consecuencia de la crisis sanitaria
por la COVID-19, que supuso un mayor nivel de trabajo para los emprendedores, pero
se reflejo en mayores ganancias.

Uso de tecnologias de los participantes

Usd al menos una vez el cajero automatico

Mecesitd ayuda para utilzar el cajero
automatico

A su celular se le puede instalar Whatsapp
Usd al menos una vez una tablet

Capaz de ensefiar a usar tablet

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 30% 90%100

mLineafinal mLinea base

En este sentido, los resultados cualitativos de la evaluacion senalaron que los grupos
de WhatsApp permitieron la comunicacion con clientes potenciales y nuevos horizontes
de mercado. Ademas, el uso de herramientas tecnologicas generd mayores ingresos al
reducir la incidencia con intermediarios. De igual manera, la conformacion de grupos
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de WhatsApp potencio la colaboracion entre emprendedores, al fomentar el dialogo de
distintas soluciones e intercambios ante eventualidades o problemas con los
emprendimientos.

“Los companeros participativos se interesaron bastante. Bueno, hay
personas que también son de edad y que saben muy poco de tecnologia, en
Tablet, pero a ellos se les ayudo bastante y han aprendido y se capacitaron
tambien. Hay personas que también capacitaron a sus hijas, a sus hijos y lo
han hecho bien”.

(Mario Vargas, Lider - Participante de Conéctate I1)

“Lo que pasa, le comento, soy dirigente aca en la zona, y aparte hubo
bastante afinidad, mucha afinidad digamos con las personas porque
conocia a cada una de ellas, su direccion, yéndoles a visitar, enseniandoles
a manejar, como empezar el manejo de WhatsApp, les di una Tablet y como
se prende, queé tengo que hacer. Bueno, la paciencia de estar ahi con ellos,
de poder ensenarles lo poquito que uno sabia”.

(Flor de Maria Mendiola, Lider - Participante Conéctate de II)

Ademas, otro hallazgo de la informacion cualitativa fue la importancia del uso de las
redes sociales para los y las emprendedores/as en la pandemia, ya que debido a la
necesidad de reinventar sus negocios tuvieron que usar mas WhatsApp y Facebook para
ofertar sus productos:

“..antes era solamente a un intermediario vendiamos una vez por semana y
ya esta, pero esta cuarentena y pandemia, pues me vi obligada a salir de
casa, a entregar a los clientes, publicar en Facebook, grupos de WhatsApp,
escritos y todo y un principio fue poco, ;no? Pero de alguna manera ayudo
en algo, pero siempre tratando de cumplir los protocolos de sequridad y de
no salir. Mas que todo no tener contacto social, se entrega directo al cliente
y luego se tapa, pero son decisiones que tuve que tomar arriesgando la vida
mia propia y de mi familia, pero como se dice, no habia de otra. Entonces, si
0 si tenia que salir, pero pude.. Ya hoy en dia no tengo clientes
intermediarios”.

(Mariluz Lliuya, Lider - Participante Conéctate de II)

El uso de tecnologias fue un aspecto clave hallado en la evaluacion cualitativa,
especificamente al analizar su posible efecto en las dinamicas empresariales de las 'y
los participantes. Asi, las entrevistas senalaron que el proyecto habria redundado en
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una mayor proyeccion de negocios debido a la organizacion y la formalizacion de las
asociaciones. Este resultado, si bien no seria directamente atribuible al proyecto, podria
indicar cierta complementariedad entre sus acciones y un posible efecto indirecto.
Ahora bien, lo mas importante es que este proceso y la utilizacion de las herramientas
tecnologicas les reporta mas ganancias ya que permite que los emprendedores hagan
sus ventas utilizando redes sociales como Facebook o manejando sus productos por
WhatsApp. Este hecho ha aminorado la incidencia de los intermediarios permitiéndoles
contar con herramientas para dar respuesta al contexto de pandemia en sus actividades
productivas:

“Nos ha ayudado a nosotros, miramos nuestro negocio ya de una manera
mas formal lo que estamos haciendo; estamos formalizando nuestra
asociacion ante registros publicos como una organizacion formal y estamos
entrando ya a nuevos proyectos que han sido por el apoyo de ustedes”
(Manuel Hugo Santoyo, Participante de Conéctate I1)

“Fue una experiencia mas rapida, mas sencilla porque yo no salia de casa,
publicaba productos y se vendian, me pedian, ya solamente entregaba, yo
recibia el dinero y me venia, jajaja, o por numero de cuenta depositaban”
(Lady Atoche, Lider-Participante Conéctate I1)

Frecuencia de uso del cajero automatico

34.8%
Munca 49%

Una vez durante el afio

Unavez en los dtimos seis meses

Unawvez en este mes 17.6%

14.1%
Unawvez en la semana 7 9o

0.0% 100% 200% 300% 400% 500% 60.0%

mLineafinal wLlLinea base

38



Frecuencia de uso de Whatsapp
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En termino de posibles efectos heterogeneos a nivel departamental, es clara la ventaja
demostrada por los/as participantes de Piura en cuanto al incremento en el uso y
adopcion de tecnologias. En Piura se detectaron cambios estadisticamente
significativos y vinculados en gran parte al transcurso del tiempo de implementacion
en la frecuencia de uso del cajero automatico y la autosuficiencia para su uso; asi como
en la frecuencia de uso de WhatsApp y en la habilidad de ensenar a otras personas a
utilizar una tableta. Asi, mas del 80% de los/as participantes ubicados en Piura en la
linea final adoptaron las tecnologias mencionadas y se distanciaron de los cambios
detectados en otros departamentos, en cuanto a su magnitud.

Por su parte, al evaluar los avances seglin género del participante, se resalta que fueron
las mujeres quienes tuvieron un mayor nimero de variaciones estadisticamente
significativas al finalizar la implementacion del programa como, por ejemplo, ellas
aumentaron de manera importante su frecuencia en el uso del cajero automatico
(+0.354 pp), asi como del uso de WhatsApp (+0.191 pp) y correo electronico (+0.096 pp).
De igual manera, disminuyo su necesidad de ayuda para el manejo de cajeros
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automaticos (-0.083 pp). En la linea final, uno de los resultados mas importantes es que
tanto para hombres como para mujeres aumento de manera significativa su capacidad
de ensenar a usar una tablet, un indicador que para las mujeres alcanzo un 72% en la
linea final, mientras que para los hombres fue de 67%; este resultado se relacionaria al
relevante incremento de hombres y mujeres que usaron al menos una vez una tablet.

Por otro lado, resaltaron ciertas diferencias entre el efecto detectado entre agricultores
y ganaderos, y segin rangos de edad. En cuanto los primeros dos grupos de
comparacion, los encuestados vinculados a la ganaderia demostraron un mayor y mas
generalizado incremento en el uso del cajero automatico, al observarse que un 75% de
ellos lo usaron al menos una vez en la linea final, frente a solo un 55% en la linea base.
Esta situacion también se replica en el uso de WhatsApp. En cuanto a las diferencias
seglin edades, los resultados significativos y de mayor escala se encontraron en los/as
participantes mayores de 40 anos, quienes habrian adoptado de manera generalizada
la tecnologia. Sin embargo, solo los/as participantes menores de 40, en promedio,
demostraron una reduccion altamente significativa en la probabilidad de necesitar
ayuda para utilizar el cajero automatico.

3.2.3. Ahorro

Uno de los aspectos mas resaltantes de la implementacion fue su potencial para influir en
la adopcion y preferencia de métodos de ahorro formales, los cuales se vinculan a la
produccion e ingresos de los/as productores participantes. Asi, los resultados de la
evaluacion cuantitativa revelaron que los/as participantes incrementaron su probabilidad
de utilizar un mayor espectro de formas de ahorro, lo cual guardo relacion con niveles
bajos de utilizacion en la linea base. Por su parte, los resultados de la evaluacion
cualitativa demostraron que, para los/as productores, la nocion sobre la importancia del
ahorro se intensifico durante la pandemia y emergencia economica, lo cual acelero la
aplicacion de muchos talleres respecto al tema. Asimismo, entre los/as productores
encuestados durante la evaluacion cualitativa se percibio que, posiblemente gracias a un
mayor nivel de ahorro pudieron realizar distintos proyectos, tener una mayor capacidad
de decision y orden, ayudandolos con el manejo de sus actividades productivas. Estos
factores permitieron que los productores aumentasen sus niveles de ahorro, lo cual se
evidencio en la evaluacion cuantitativa.

Asimismo, la evaluacion cualitativa ayudo a generar hipotesis acerca de como los
contenidos vinculados al ahorro influyeron en las dinamicas familiares, al encontrar que
la aplicacion de herramientas de comunicacion para la organizacion familiar basada en
planes de ahorro sirvio como vehiculo para abrir dialogos, fijar metas y entender los roles
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de los miembros de la familia con relacion a la actividad productiva y a las prioridades
familiares:

“Aprender a escuchar, no desesperarse, tomar las cosas con calma, a veces
uno se altera o dice que no quiere seqguir con esto y esto nos ha ensenado a
que respire y piense mejor las cosas”. (Pedro Bernaola, Lider-Participantes
de Conéctate Il)

“Bueno, para mi personalmente la manera en que se llevo la ensenanza fue
de una manera muy practica, muy facil de entender y nos ayudo para tener
en cuenta el ahorro, que si se puede ahorrar, que si se puede realizar los
proyectos, a decidir y ser ordenado. Entonces, me esta ayudando bastante
en la cria de cerdos... sobre todo, el ahorro”.

(Manuel Hugo Santoyo, Participante de Conéctate I1)

Los sistemas de ahorro permitieron el dialogo intrafamiliar ya que facultaron la toma de
decisiones conjuntas en torno a prioridades familiares. Se pueden observar ciertos
comportamientos que van de la asignacion de roles de genero en casa hasta las
proyecciones de gastos en el hogar (educacion, compras, etc.).

Por otro lado, a traves del analisis estadistico, se observo una variacion estadisticamente
significativa en el ahorro mediante el uso de cuentas bancarias con un 24% de
participantes que utilizaron este método y una variacion de 6.3 pp. vinculada posiblemente
con el efecto del programa. Asimismo, el ahorro para la compra de animales de la actividad
pecuaria e inversion en la agricultura también aumento (en +7.4 y +7.6 pp., respectivamente
vinculados al tiempo transcurrido durante la implementacion del programa). Asi, el ahorro
en una combinacion de métodos formales e informales paso de ser utilizada por un 26%
de los participantes en linea base, a un 57% en linea final, con un incremento de 31.8 puntos
porcentuales.

Finalmente, junto a los resultados cualitativos, resulta interesante observar como los
emprendedores reconocen que sus practicas de ahorro han cambiado notablemente a
partir de discernir la idea entre ahorro formal e informal. En este sentido, la mejora en las
practicas de ahorro formal se reflejo en un incremento altamente significativo en el
nimero de objetivos de ahorro definidos.
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Muestra total

Variable
Linea base Linea final Efecto

estimado
-
Ahorro en cuenta bancaria 17 24% AL TE
(0.379) (0.430) (0.034)
.. . . . 0% 1% 0.013*
Ahorro en deposito a plazo en caja municipal/rural
pas ? ! palf (0.000) (0.113) (0.007)
-
Ahorro en compra de animales de ganado 10% 18% LU
(0.304) (0.3BE) (0.030)
. . . 6% 13% 0.076***
Ahorro en Inversion en cultivos
(0.230) [0.340) (0.025)
-
Ahorro en métodos formales 2% 2% L7
(0.407) [0.455) (0.036)
-
Ahorro solo en una combinacion de métodos formales e informales 6% 1% L)
[0.240) (0.315) (0.024)
-
Ahorra actualmente en cualquier método 26% 7% L
(0.439) (0.296) (0.039)
. _— . 046 137 0.923=*=
MNumero de objetivos de ahorro definidos (0.923) (2.171) (0.151)

Métodos de ahorro de los participantes

Ahaorro en cuenta bancaria

Ahorro en depdsito a plazo en caja municipal'rural
Ahaorro en compra de animales de ganado

Ahorro en inversion en cultivos

Ahorro en métodos formales

Ahorro solo en una combinacion de métodos formales e
informales

57%

Ahaorra actualmente en cualguier método DR,

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60%

mLineafinal wlLinea base

Si bien no se detecto una importante cantidad de indicadores con efectos heterogéneos a
nivel departamental, se resalta una mayor adopcion de ahorros en cultivos por parte de
los/as participantes ubicados en Ica, quienes incrementaron en 18.8 puntos porcentuales
el uso de este tipo de ahorro hacia el final de la implementacion, lo cual no se vio en las
otras dos regiones atendidas. Por otro lado, solo en Piura se observo un incremento
estadisticamente significativo en la probabilidad de uso de métodos formales de ahorro,
asi como en la combinacion de métodos formales e informales de ahorro. Es importante
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también resaltar que la proporcion de participantes con ahorros incremento de manera
generalizada y similar en los tres departamentos, asi como el nimero de objetivos de
ahorro, lo cual podria indicar una adopcion homogénea de contenidos en este aspecto.

Si bien la situacion descrita para estas Gltimas dos variables se replica al analizar a los/as
participantes agricultores/as y ganaderos/as, entre ellos surgieron importantes
diferencias en el uso de diferentes métodos de ahorro luego de finalizado el programa.
Solo los/as participantes ganaderos demostraron haber incrementado de manera
significativa el uso de una cuenta bancaria; mientras que los/as participantes agricultores
optaron por ahorrar en la compra de ganado.

Por otro lado, también se resalta que la proporcion de hombres y mujeres que ahorran
aumento significativamente de manera generalizada. Asimismo, para ambos generos se
incremento de manera importante el nimero de objetivos de ahorro y la probabilidad de
ahorro en casa. A pesar de dichas similitudes, se encontraron diferencias relevantes en los
métodos de ahorro. Por ejemplo, se encontro un incremento significativo en la proporcion
de mujeres con ahorro en depositos en cajas municipales o rurales y con ahorros en
inversion en cultivos; por su parte, la proporcion de hombres se incremento de manera
destacada en el ahorro orientado hacia la compra de animales para su actividad pecuaria
y también aumento su probabilidad de ahorrar a través de métodos formales.

Finalmente, el analisis de efectos heterogéneos entre grupos etarios muestra que
aquellos/as participantes menores de 40 anos redujeron de manera generalizada el uso
métodos de ahorro informales como el ahorro en casa; mientras que los/as participantes
encuestados/as mayores de 40 optaron en mayor medida por ahorrar en la inversion de
cultivos y en una combinacion de métodos formales e informales.

3.2.4. Practicas financieras: Presupuesto, crédito y seguros

En cuanto a practicas financieras de presupuesto, se observo una variacion positiva y
altamente significativa en la escala de importancia que los/as encuestados/as otorgaron
a llevar una contabilidad dentro del hogar. Asi, un 92% de encuestados/as declaran llevar
registros de ingresos y/o gastos luego de finalizada la implementacion, 8.2 pp. mas de lo
reportado en linea base y que seria atribuible al transcurso del tiempo de implementacion,
mas alla de las caracteristicas contextuales y predeterminadas de la muestra. Ademas, la
adopcion del presupuesto en el hogar fue acompanada de una mayor sofisticacion en su
elaboracion, al pasar de ser realizadas solo mentalmente a escritas, e incluir tanto ingresos
como gastos por parte de una proporcion significativamente mayor en la muestra. Esta
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situacion se replico al analizar las practicas contables del negocio, ya que no solo se
observo un incremento estadisticamente significativo de 12 pp. en la probabilidad de
registrar de manera escrita la contabilidad del negocio, sino también en un mayor nivel de
sofisticacion de manera generalizada en la muestra. Mayor evidencia de como la
implementacion logro promocionar el uso de practicas financieras en los negocios se
encuentran en la evaluacion cualitativa, la cual senala que, a través de las capacitaciones
brindadas, las y los emprendedores modificaron su anterior esquema de trabajo por uno
donde se registren ingresos, egresos, costos y gastos.

Practicas financieras de prespuestodelos
participantes

92%
B4%

Lleva a contabilidad del hogar

57%
Lleva la contabiidad del hogar de manera escrita 36%

. o escrta T 3%
Lleva la contabilidad del negocio escrita

26%

T T T T T T T T T 1
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 30% 90%100%

m Lineafinal mLinea base

En cuanto a las practicas de crédito y seguro, es evidente el cambio que surgio en los/as
participantes relacionado a las prioridades al momento de solicitar un préstamo. Este
cambio podria corresponder a que, segln los resultados cualitativos de la evaluacion, la
implementacion sirvio para brindar informacion clara sobre el sistema crediticio a los
participantes; asi, la valoracion de costos, confianza, plazos y cuotas, montos maximos y
rapidez en la disponibilidad del dinero fueron temas que una proporcion
significativamente mas alta de los encuestados paso a tomar en cuenta en la linea final
con incrementos desde 6.4 a 10.9 pp. asociados presumiblemente al tiempo transcurrido
durante la implementacion del programa. Otro aspecto importante fue que, si bien queda
demostrado que los/as participantes tiene un mayor conocimiento para elegir un crédito,
una proporcion estadisticamente mayor de personas declara no necesitarlo en un futuro
proximo para cubrir sus gastos ya que cuentan con ingresos suficientes. Esto podria estar
relacionado con las dificultades de realizar una proyeccion financiera de mediano plazo
de los negocios. Finalmente, se observa un cambio en la percepcion de riesgo,
probablemente debido al contexto de pandemia vivido durante los meses de
implementacion, que se enfoca en falta de provision por parte del jefe del hogar. Si bien
son resultados que dejarian a los participantes en una situacion de vulnerabilidad
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economica, el efecto observado en los demas indicadores apunta a un posible incremento
significativo en las capacidades de resiliencia financiera y métodos para sobrellevar

cambios subitos en las fuentes de ingreso familiar.

Muestra total
Variable Linea base Linea final ETEHD
estimado
Escala de importancia de llevar la contabilidad del hogar 337 354 0.157***
[1=Nada importante; 2=Algo importante; 3=lmportante; 4=Muy importante) (0.636) [0.617) (0.052)
Lleva la contabilidad del hogar B4% 92% 0.082***
(0.371) (0.274) (0.027)
Lleva la contabilidad del hogar de manera escrita 36% 57% 0.208***
(0.481) (0.496) (0.041)
Escala de sofisticacion de contabilidad del hogar 2.46 2.63 0.165***
[1=Na lleva cuentas; 2=Incluye salo gastos/ingresos; 3=Incluye gastos e ingresos) [U_TE.Z:| [ﬂ_EE-4:| [ﬂ_ﬂﬁﬂj
Escala de preparacion de contabilidad del negocio 2.03 2.38 0.351***
[1=Mo lleva cuentas; 2=Lleva cuentas conjuntas con el hogar; 3=Lleva cuentas separadas) (0.900) [0.782) (0.073)
Lleva la contabilidad del negocio escrita 26% 3B% 0.120°**
(0.442) (0.4B8) (0.040)
Escala de sofisticacidn de contabilidad del negocio 1.70 1499 0.286***
[1=Nao lleva cuentas; 2=Incluye solo gastos/ingresos; 3=Incluye gastos e ingresos) (0.923) [0.976) (0.081)
Solicito un préstamo formal 33% 26% -0.073**
(0.470) (0.440) (0.037)
Escala de afinidad con poder pagar deuda en plazos establecidos 3.05 3.23 0.185**
[1=Totalmente en desacuerdo; 4=Completamente de acuerda) (1.181) (0.984) (0.091)
Valora los costos de tramites al solicitar un préstamo 3% 9% 0.064***
(0.165) (0.2B6) (0.021)
Valora la confianza en el personal de la institucidn al solicitar un préstamo 21% 29% 0.075**
(D.405) [0.453) (0.037)
Valora el plazo y cuotas de pago al solicitar un préstamo 20% 29% 0.092**
(0.403) (0.455) (0.036)
Valora el monto maximo al solicitar un préstamo 4% 15% 0.109°*=*
(0.200) (0.357) (0.026)
Valora la rapidez del desembolso al solicitar un préstamo 1B% 26% 0.081**
(0.381) (0.438) (0.035)
Escala de plazo para seguir pagando gastos sin endeudarse 224 241 0.175%*
|1=Al menos una semana; 2=Al menos un mes; 3=Al menos seis meses; 4=M 3z deseis meses:l (0.781) [0.918) (0.075)
Fuente de ingresos amenazada por accidentes 70% 55% -0.155%**
(D.457) {0.499) (0.041)
Fuente de ingresos amenazada por falta de provisidn del jefe de hogar 4% 10% 0.060***
(0.194) (0.298) (0.022)
Fuente de ingresos amenazada por problemas familiares 4% 11% 0.070***
(0.200) (0.315) (0.023)
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Practicas financieras de crédito de los participantes

Solicita un prestamo formal 338

Valora los costos de tramites al solicitar un préstamo

Valora el plazo y cuctas de pago al solicitar un préstamo

Valora la confianza en el personal de la institucidn al
solicitar un préstamo

Valora el monto maximo al solicitar un préstamo

26%

Valora la rapidez del desembalso al solicitar un préstamo 18%

20%

0% 5% 0% 15% 25%  30% 35%

mlineafinal mLinea base
Practicas financieras de seguros de los
participantes
Fuente de ingresos amenazadas paor
accidentes 70%

Fuente de ingresos amenazada por falta de
provision del jefe de hogar

Fuente de ingresos amenazada por
problemas familiares

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80%

mLineafinal mLinea base

En este sentido, los cambios en las practicas y habitos financieros personales y para las
actividades productivas serian mejor explicados con ciertos hallazgos cualitativos que dan
luces acerca de las dinamicas de ciertos participantes del proyecto. Asi, a nivel de las
asociaciones productivas, las entrevistas senalaron que el proyecto habria permitido ver
con mas claridad las proyecciones del negocio y su rentabilidad. Sin embargo, lo mas
notable del potencial efecto del proyecto fue la capacidad colaborativa que promovio
entre los/as participantes de las distintas asociaciones con relacion a los proyectos
productivos. Como se menciond anteriormente, los grupos de WhatsApp fomentaron
informacion de apoyo y se convirtieron en espacios virtuales de comunicacion y dialogo
frente a eventualidades o problemas con los emprendimientos.
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“Frente a mi comunidad, a todos los asociados nos ha ayudado
bastante, para hacer un cambio en cuanto a como se trabajaba
anteriormente, en ver costos, en ver gastos, ver ingresos, ver egresos,
muy, muy buena la capacitacion. Estamos muy agradecidos al
tiempo que dedican a capacitarnos”.

(Manuel Hugo Santoyo, Participante de Conéctate I1)

“Trabajar en conjunto, eso ayuda bastante, sobre todo llevar bien lo
que es el medio ambiente, protegerlo y bueno, convivir, sobre todo
con mis vecinos aqui, podemos hacer un proyecto de comunidad, de
reunirnos, trabajar con un creédito, hacer un pequeno negocio en
comunidad y todo eso”.

(Mario Agustin Vargas, Lider-Participantes de Conéctate I1)

Los/as emprendedores/as han entendido que la conformacion de redes de apoyo en sus
proyectos productivos potencia radicalmente el intercambio de conocimientos, lo que
lleva en una mejor cohesion comunitaria. Esto habria sido influenciado en gran parte por
proyectos complementarios a Conéctate como el proyecto “Ella Alimenta al Mundo”. Si
bien hace falta la realizacion de talleres presenciales, los/as emprendedores/as han
encontrado otras vias de comunicacion entre los/as participantes de asociaciones y/o
frente la consecucion de clientes potenciales y nuevos horizontes de mercado.

Si bien el cambio observado en estos indicadores fue altamente homogéneo entre la
muestra, es decir, las magnitudes y sus significancias estadisticas son similares entre
diferentes grupos de comparacion, existen ciertos factores que condicionaron o
favorecieron la implementacion del programa y sus posibles efectos. En cuanto a las
diferencias segin departamento, Piura concentro a la totalidad de encuestados que
optaron por llevar una contabilidad dentro del hogar y fue el departamento cuyos
encuestados incrementaron de manera significativa su escala de sofisticacion al incluir
gastos e ingresos en sus cuentas. Esto se traslado en cierta medida a las cuentas de los
negocios, ya que en Piura se ubicaron los Unicos participantes que incrementan su
probabilidad de llevar la contabilidad del negocio. Otra importante diferencia que surgio
al desagregar los resultados segin departamento fue la valoracion de los diferentes
aspectos a tomar en cuenta al momento de solicitar un préstamo. Asi, solo en Piura e Ica
se registraron incrementos significativos en estos indicadores. Finalmente, las amenazas
a las fuentes de ingresos descritas anteriormente fueron vistas solo en los participantes
ubicados en Piura, lo cual indicaria que esta poblacion estuvo en una situacion de
vulnerabilidad economica y productiva mas aguda a diferencia del resto.
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Por su parte, los resultados entre participantes hombres y mujeres demuestran que para
ambos grupos aumento de manera general y significativa la escala de importancia de llevar
la contabilidad del hogar, y de llevarla de manera escrita. Asimismo, aumento tanto para
hombres como mujeres su escala de preparacion de contabilidad para el negocio.
Especificamente para los hombres se registraron avances significativos en la probabilidad
de llevar la contabilidad del hogar y en la sofisticacion de su elaboracion. Asimismo, se
reveld que una mayor proporcion de participantes masculinos considero que su fuente de
ingresos se encontraba amenazada por la economia, lo que estaria relacionado a los
shocks externos ocasionados por la pandemia. Por otro lado, aumentdo de manera
importante la proporcion de mujeres que llevan la contabilidad del negocio de manera
escrita, asi como la proporcion de mujeres que sofistico la contabilidad de su negocio.
También, para las participantes mujeres se incremento de manera significativa su escala
de afinidad con poder pagar la deuda en plazos establecidos.

Un panorama relativamente heterogeneo también se observo al comparar el posible
efecto vinculado al programa entre encuestados agricolas y ganaderos. Entre ellos, si bien
todos incrementaron de manera significativa sus practicas de presupuesto en el hogar y
negocio, los/as agricultores/as encuestados/as demostraron cambios de magnitudes
superiores. Este grupo incrementd su escala de sofisticacion en la elaboracion del
presupuesto en el negocio en 0.406 puntos, por encima del incremento de 0.208 puntos
por parte de los ganaderos. Sin embargo, los encuestados dedicados a la crianza de
animales fueron los Unicos que incrementaron su escala de afinidad con poder pagar sus
deudas en los plazos establecidos, lo cual indicaria que la productividad del negocio y sus
fuentes de ingresos se vieron reforzadas durante el transcurso de la implementacion.
Finalmente, los agricultores fueron quienes incrementaron de manera significativa su
probabilidad de valorar diferentes aspectos vinculados a la solicitud de un préstamo.

Por ultimo, al comparar a la muestra segin su edad, resalta que aquellos participantes
menores de 40 anos redujeron de manera significativa su probabilidad de solicitar un
préstamo informal. Sin embargo, las mayores diferencias en el potencial efecto vinculado
a la implementacion del programa surgieron en los participantes mayores de 40 anos,
quienes valoraron mas diferentes aspectos de la solicitud de un préstamo.
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3.2.5. Actitudesy preferencias financieras

Las actitudes y preferencias hacia el sector financiero formal es uno de los factores mas
relevantes en la adopcion de contenidos del programa, asi como del potencial beneficio
del acercamiento de los participantes. En diversas implementaciones de programas
similares, se observo que un reto para la inclusion y educacion financiera son las barreras
contextuales que generan rechazo hacia el sector financiero formal. Estas barreras no son
solo fisicas o vinculadas al nivel de acceso a oficinas de instituciones financieras, sino
también ideologicas que generan desconfianza y rechazo hacia productos e instituciones
formales. No obstante, la evaluacion cualitativa rescato el cambio de ideologia que se
visualizo en algunos de los participantes después de la implementacion, quienes
priorizaron los metodos formales de ahorro en cuentas bancarias y perdieron el miedo a
las distintas herramientas de uso bancario. Asimismo, los participantes senalaron que la
informacion sobre medios financieros fue compartida entre el nicleo familiar,
promoviendo el mayor uso de herramientas financieras a través del dialogo.

Por su lado, los resultados de la evaluacion cuantitativa demuestran que existieron
cambios generalizados en diversos indicadores de afinidad y aceptacion del sistema
financiero formal. Asi, la escala de actitud positiva hacia el sector financiero formal
incremento en 0.03 puntos, lo cual, contiene un cambio significativo y alto en la afinidad
hacia los productos que ofrecen los bancos. En cuanto a la preferencia de ahorro en
diferentes medios, los resultados agregados revelan que hubo una transicion de ciertos
métodos informales hacia métodos formales. Asi, existio una reduccion estadisticamente
significativa de 12.7 puntos porcentuales en la preferencia de ahorrar en el hogar, con solo
un 14% de encuestados que declaran que este es un método seguro de ahorro. Finalmente,
estos resultados también se reflejaron en una mayor preferencia de ahorro en cajas
rurales o municipales (+10 pp.) y cooperativas (+4.9 pp.) (+0.283 puntos en la escala), lo que
refuerza la idea de que se logro influir de manera positiva en las actitudes hacia el sector
financiero formal.
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Muestra total

Variable Linea base Linea final Efect-:u
estimado
Los bancos tienen productos que me sirven (Respuesta afirmativa) T4% B3% 0.084**
(0.439) (0.377) (0.034)
Escala de actitud positiva hacia el sector financiero formal 0.70 074 0.033*
Puntaje de 02 1, segin proporcidn de afirmaciones positivas (10.240) (0.22B) (0.020)
Preferencia de ahorro en el hogar 27% 14% -0.127*%**
(0.445) (0.344) (0.032)
Preferencia de ahorro en una caja municipal/rural 9% 18% 0.100***
(0.2B1) (0.388) (0.029)
Preferencia de ahorro en cooperativa 1% 6% 0.049* =
(0.105) (0.238) (0.017)
Preferencia de ahorro en tierras o propiedades 27% 34% 0.114%=*
(0.417) [(0.475) (0.036)
Preferencia de ahorro en métodos formales 25% 29% 0.049**
(0.190) (0.262) (0.020)
Escala de confianza en bancos 284 3.14 0.283***
[1=Muy poca confianza; 2=Poca confianza; 3=Algo de confianza; 4=Mucha (0.999) (0.984) (0.082)
Escala de confianza en cooperativas 2.09 2.23 0.146*
[1=Muy poca confianza; 2=Poca confianza; 3=Algo de confianza; 4=Mucha (0.910) (0.941) (10.0B84)
Escala de confianza promedio en sector financiero formal 2.56 273 0.165**
Puntaje de 124, segin promedic de escalas de confianza hacia entidades (D.821) (0.808) (0.067)
Escala de confianza en bancos comunitarios 202 218 0.160*
[1=Muy poca confianza; 2=Poca confianza; 3=Algo de confianza; 4=Mucha (0.909) (0.933) (0.086)
Escala de confianza en bancos
Muy poca confianza
FPoca confiarza
Algo de confianza
Mucha confianza 48.30%
0 :’ﬁﬁ 1 EII% ZC:% 3[5!% 40% 5[3:% G60%

mLineafinal wLinea base
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Al analizar los potenciales efectos heterogeneos del programa, resalta una mayor
preferencia hacia una mayor cantidad de métodos (formales e informales) de ahorro por
parte de los participantes ubicados en Piura (con incrementos de entre 6.5y 9.9 puntos
porcentuales en la probabilidad de preferir los diferentes métodos de ahorro formal). Sin
embargo, los participantes de Lima incrementaron de manera significativa su escala de
confianza en instituciones financieras formales (+0.229 puntos en la escala de confianza
total).

La evaluacion de los resultados segin el género de los participantes revelo que tanto para
hombres como para mujeres aumento la proporcion de participantes que consideraron
que los bancos tienen productos que les sirven. Asimismo, para ambos géneros se
incremento la preferencia de ahorro en una caja municipal/rural y la escala de confianza
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en bancos, aunque para estos dos {ltimos indicadores se visibilizo un crecimiento mas
notorio en la percepcion de las mujeres. De manera especifica, la proporcion de hombres
aumento de manera significativa en la preferencia de ahorro grupal y en la preferencia de
ahorros en métodos informales. Lo altimo seria contrario al avance que se genero en la
percepcion de las mujeres, pues una mayor proporcion de ellas aumento su preferencia
de ahorro en métodos formales; a su vez, las mujeres incrementaron su nivel de confianza
en cooperativas (+0.194 puntos en la escala), en el sector financiero formal (+0.185 puntos
en la escala) y en bancos comunitarios (+0.181 puntos en la escala) de manera muy
importante.

Las diferencias que surgieron entre participantes del sector agricola y pecuario fueron
minimas, sin embargo, existio un mayor incremento en la escala de actitud positiva hacia
el sector financiero formal por parte de los agricultores encuestados (+0.07 puntos en la
escala). Asimismo, solo en agricultores se observo un incremento significativo en la escala
de confianza promedio en entidades del sector financiero formal (+0.228 puntos en la
escala).

Los mayores potenciales efectos heterogeneos vinculados al transcurso del programa se
observan al dividir la muestra entre participantes con edades por encimay por debajo de
la mediana muestral (40 afios). Por un lado, solo en participantes mayores de 40 anos se
observo una mejora en una actitud positiva hacia los productos que ofrecen los bancos,
con 83% que respondieron afirmativamente a este indicador en la linea final frente a solo
un 69% en linea base. Ademas, la preferencia en ahorro en cajas municipales o rurales
(+16.3 pp.), cooperativas (+7 pp.) o en métodos alternativos como ahorro en tierras o
propiedades (+16.1pp) fue incrementada de manera significativa en los participantes
mayores de 40 anos.

3.2.6. Conocimientos financieros

Para el analisis cuantitativo, los conocimientos financieros fueron medidos a través de una
prueba corta acerca de conceptos de ahorro, presupuesto, crédito y seguros. Entre estos,
solo se observo una variacion altamente significativa en el puntaje agregado de las
preguntas sobre ahorros. Asi, se detecto un efecto promedio de +0.057 en la escala (de 0 a
1) de conocimientos de ahorro. Este resultado, por si solo, llevd a un incremento
significativo en el puntaje general de la prueba de conocimientos de +0.019 puntos en la
escala.
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Muestra total

Varlable
Linea base Linea final Eracto

estimado
Escala de conoclmlento - Aharros 075 0.85 0.057==*
Puntaje de Oz 1, segln proporcion de respusstas correctas (0.205) (0.18%) (0.017)
Escala total de conocimiento financlero 075 0.81 0.015**
Puntaje de 0a 1, segln promedio de escalas de conocimiento (0.107) (0.111) (0.009)
Puntajes en la escala de conocimientos

100 - 052 o8 0.89 0.89 ggR

080 7 980 g8 = p79

080 -

0.70 -

080 psg

0.60 -

0.50 -

0.40 -

030 -

0.20

0.10 -

Totalde Ahorros Presupuesto Crédio Seguros
conocimiento
financierc

M Linea final M Linea base

Al desagregar este posible efecto vinculado a la implementacion segiin departamentos, se
observo que en Lima existe un incremento en los conocimientos de ahorro (en mayor
medida, con una mejora de +0.115 en la escala) y en Ica (con una mejora de +0.072 puntos
en la escala). Por su parte, el analisis seglin el género del participante revelo que los
conocimientos de ahorro aumentaron de manera significativa para los hombres (+0.062
puntos en la escala) y las mujeres (+0.055 puntos en la escala) que participaron en la
implementacion. Particularmente para los hombres se registro un incremento relevante
en su escala total de conocimiento financiero (+0.029 puntos en la escala).

Por otro lado, segun actividad productiva, el incremento en el nivel de conocimientos de
ahorro fue generalizado entre productores agricolas y ganaderos (+0.065 y +0.051 puntos
en el puntaje). Esta situacion se replica al desagregar los resultados segin rango de edad.
Sin embargo, si se observa que los participantes menores a 40 incrementaron, ademas, sus
conocimientos acerca de presupuesto (+0.043 puntos en la prueba).
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3.2.7. Empoderamiento y toma de decisiones

Uno de los aspectos mas relevantes acerca de los potenciales resultados de la
implementacion fueron los cambios detectados en indicadores de empoderamiento
femenino y toma decisiones en el hogar. En primer lugar, se observd un incremento
estadisticamente significativo en la escala total de involucramiento en las decisiones de
pareja (+0.037 puntos en una escala de 0 a 1), que engloba resultados estadisticamente
significativos de una mayor participacion en las decisiones de ahorro, uso de subsidios
monetarios y manejo de gastos del hogar (+0.043, +0.081y +0.055, respectivamente). Dichos
resultados se relacionarian a las conclusiones de la evaluacion cualitativa segin las
entrevistas a participantes del programa, que senalan mayor comunicacion entro del
nucleo familiar, lo que resulto relevante para fijar metas y entender los roles de los
miembros de la familia en la actividad productiva, asi como para discernir las prioridades
familiares y mejorar la toma de decisiones. Ademas, traves de la app LISTA se generaron
espacios de interaccion y reflexion familiar alrededor de la capacitacion con la tablet,
especialmente con los hijos.

Muestra total

Variable . 3 Efecto
Linea base Linea fina

estimado
Involucrado en la decisidn de ahorro en el hogar 92% 97% 0.043=*
[0.269) [0.182) (0.019)
Involucrado en la decisidn acerca del uso de subsidios monetarios 57% B4% 0.081""
[0.496) [0.4B1) (0.040)
Involucrado en las decisiones de gastos del hogar Bb% 91% 0.055**
[0.347) [0.280) (0.026)
Escala de involucramiento en decisiones de pareja 0.83 0.86 0.037*=
Puntaje de 0 a 1, segln proporcién de decisiones con participacion [0.220) [0.168) [0.016)
Escala de percepcion de empoderamiento femenino de las mujeres en la comunidad 0.69 0.78 0.092*=*
Puntaje de O a 1, seglin proporcion de respuestas afirmativas [0.252) [0.238) [0.020)
Escala de percepcion de empoderamiento femenino de los hombres en la comunidad 0.57 0.66 0.089*=*
Puntaje de 0a 1, segiin proporcicn de respuestas afirmativas [D.281) [D.2B6) (D.024)
Escala de autopercepcion de empoderamiento femenino 0.73 0.81 0.077*=*
Puntaje de 0a 1, segiin proporcicn de respuestas afirmativas (0.232) [D.230) [0.019)
Escala total de empoderamiento femening 0.66 0.75 0.086*=*
Puntaje de O al, seglin promedio de escalas de empdoeramienta femening (0.200) [0.207) (0.017)

En segundo lugar, la evaluacion cuantitativa detecto incrementos altamente significativos
y generalizados en las tres escalas de empoderamiento: percepciones acerca de otras
mujeres en la comunidad (+0.092 puntos en la escala de 0 a 1), percepciones de otros
hombres en la comunidad (+0.089 puntos) y propia percepcion (+0.077 puntos). Asi se
registro una escala total de empoderamiento de 0.75 en linea final, un +0.086 en el puntaje
atribuible al paso de tiempo de la implementacion. El mayor nivel de empoderamiento
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tambiéen se refleja en los resultados cualitativos donde los participantes resaltan la
fortaleza de mujeres con ganas de emprender y se encuentran en bisqueda del cambio
frente al ain existente machismo. Ademas, se resalto el hecho de que las mujeres también
pueden aprender a manejar un negocio y trabajar a la par con la pareja, promoviendo la
igualdad de género, comunicacion y participacion en las decisiones del hogar.

De este modo, en concordancia con los datos cuantitativos, las entrevistas realizadas
revelaron dos logros principales: la reflexion sobre los roles sociales de género y el manejo
de la informacion crediticia. Con relacion al primero, en las entrevistas las lideresas
lograron identificar las relaciones de poder y conductas machistas que operan como un
mecanismo de desvalorizacion de su aporte economico al funcionamiento de los
emprendimientos y la importancia de la corresponsabilidad entre hombres y mujeres en
las dimensiones productivas y reproductivas para el éxito de la familia y de los negocios:

“Yo creo que si habra marcado esa diferencia porque el ayudar entre
ambos ayudas a que todos podamos alcanzar, porque a veces, hoy
en dia todavia se vive el machismo, entonces, bueno, la mujer en la
casa, el hombre trabaja. Con Lista podemos aprender que nosotras
como mujeres también podemos aportar en los gastos del hogar,
podemos aprender a manejar un negocio. Yo por lo menos manejo el
negocio familiar, pero también con la ayuda de mi esposo porque sin
él, el negocio tampoco lograra mantenerse porque como se dice...
los dos vemos el trabajo. Cualquier cosita que tengamos los dos lo
manejamos, de esa parte si hay una buena comunicacion con mi
esposo”

(Bernaola, Lider-Participante de Conéctate II)

Y finalmente, una de las lideresas con mas tiempo de trabajo comunitario comenta sobre
el proyecto y el trabajo con las mujeres:

“Mujeres que quieren emprender, mujeres que quieren hacer el
cambio, me gustaria que siguiera el proyecto, el programa, porque
necesitamos esa ayuda de ellos, organizaciones como ustedes que
puedan seguir capacitandonos para cambiar esta comunidad,
cambiar el mundo, de evitar que se siga el machismo, ;no?”
(Mariluz Lliuya, Lider-Participante de Conéctate I1)
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La evaluacion cualitativa, si bien se sostuvo en informacion anecdotica e individualizada,
permitio dar luces sobre como el proyecto logro influir en distintas practicas personales y
familiares promoviendo un cambio en las dinamicas intrafamiliares a través de la
educacion financiera. De acuerdo con ciertas entrevistas realizadas, muchos de las y los
participantes reconocieron como las practicas de los contenidos de los talleres
fomentaron el dialogo franco y honesto sobre temas familiares, que de otra manera no
habrian podido expresar. En el momento de dialogar sobre los métodos de ahorro que
aprendian en los talleres, los participantes observaron que podian hablar horizontalmente
sobre distintas perspectivas sobre el ahorro en el hogar, asi como de distintos roles
asignados a ellas, tanto en el hogar como en las actividades productivas. Esto sirvio de
puerta de entrada para dialogar sobre otros acontecimientos en el tema familiar y la
manera de resolverlos adecuadamente
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El tema que mas rescataron de la metodologia educativa de la aplicacion “LISTA” fue la
capacidad didactica de transmitir contenidos y los distintos juegos que permitieron la
compenetracion familiar.

Gracias a Conéctate, los/as emprendedores/as aprendieron a “perder el miedo” a las
distintas herramientas de uso bancario y se dialogdo mas sobre la utilizacion de medios
financieros en los distintos nucleos familiares.

“No sabia ni manipular una tablet, no sabia, con mi hija vimos como
se hacia y ya después lo haciamos, en la Tablet y el celular, gracias
a Dios si hemos aprendido mucho del ahorro, de como ahorrar en
casa, para nosotros tener una sequridad...”

(Luz Maria Covenas, Lider-Participante de Conéctate II)

En cuanto a la desagregacion de los potenciales efectos del programa detectados, se
encontrd que los/as participantes de Lima incrementaron su participacion en las
decisiones de ahorro del hogar (+7.7 puntos porcentuales, logrando una proporcion del
100% en la linea final), los participantes de Piura participaron mas en las decisiones acerca
del uso de subsidios monetarios (+11.6 pp.) y los participantes de Ica estuvieron mas
involucrados en las decisiones acerca de los gastos (+9.4 pp.). Por el lado de los
indicadores de empoderamiento femenino, los resultados agregados en los tres
componentes se vieron replicados en mayor medida en los participantes de Limay Piura,
Sin embargo, en Lima (+0.116 puntos), Piura (+0.072 puntos) e Ica (+0.081 puntos) se observo
una mejora estadisticamente significativa en la escala total de empoderamiento
femenino®.

Por su parte, la segregacion de los resultados segun el género del participante revela que
se incremento de manera significativa la proporcion de hombres involucrados en las
decisiones de gastos del hogar (+0.123 puntos) y la escala de involucramiento de los
participantes masculinos en decisiones de pareja (+0.028 puntos). Por el lado de las
mujeres, se visualizan mayores niveles de involucramiento en las decisiones de ahorro en
el hogar. Sin embargo, los resultados que mas destacan para las mujeres son los de su
percepcion sobre el empoderamiento femenino en la comunidad (+0.106 puntos), en la
percepcion de empoderamiento femenino de los hombres en la comunidad (+0.093
puntos) y en su autopercepcion de empoderamiento femenino (+0.079 puntos). Estos

13 E| estudio cuantitativo del proyecto Conéctate identificd la seccion de empoderamiento femenino
bajo los indicadores de toma de decisiones en el hogar, participacidn de la pareja en los trabajos
de cuidado y doméstico, percepcion de autonomia, roles de género.
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importantes resultados generaron que la escala total de empoderamiento femenino se
incremente significativamente (+0.093) para las mujeres.

Por otro lado, la desagregacion de resultados segin tipo de actividad productiva revelo
que los productores ganaderos encuestados fueron quienes incrementaron mas su
involucramiento en las decisiones del hogar (+0.049 puntos en la escala de
involucramiento), a diferencia de los agricultores; y lo mismo sucede con los participantes
mayores de 40 anos (+0.043 puntos en la escala de involucramiento), a diferencia de
aquellos menores de 40.

3.2.8. Colaboracion de pareja

La colaboracion entre pareja fue el modulo de indicadores en los que menos se detecto
cambios significativos entre ambas mediciones en el tiempo asociados al periodo de
implementacion. Solo existio un ligero incremento en cuanto a la colaboracion en tareas
del hogar como la preparacion de alimentos. Sin embargo, la alta variabilidad de los
resultados no permite concluir cambios generalizado en el indicador, lo cual se materializo
en un nivel estadisticamente igual en la escala total de colaboracion de pareja, luego de
finalizado el programa. Por su parte, un analisis desagregado segun el genero de los
participantes revelo que se incremento de manera importante la proporcion de hombres
que se responsabilizaron de la limpieza y mantenimiento del hogar (+0.098 puntos), asi
como la proporcion de hombres que lavaron la ropa (+0.108 puntos). Sin embargo, estos
resultados no fueron suficientes para aumentar de manera significativa la escala de
colaboracion de pareja de los hombres. Los resultados podrian estar condicionados por la
presencia de hogares monoparentales liderados por una mujer o un hombre. No obstante,
los resultados cualitativos demostraron un cambio de paradigma tanto para hombres
como mujeres sobre las actividades que puede realizar una mujer. Como se menciono en
el punto anterior, después de la implementacion, el empoderamiento de las mujeres
aumento, brindandoles mayores capacidades para emprender y colaborar de forma
igualitaria en los ingresos del hogar. De esta manera, en un futuro proximo, la colaboracion
de pareja podria verse potenciada y los resultados serian evidentes.

Muestra total

Varlable Efecto
Linga base Linea final . y
estimado
Pareja ayudd en preparaclidn de alimentos B1% B9 0.068*
[0.488) (0.46d) (0.041)
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Colaboracion de pareja de los participantes

Pareja ayudd en preparacion de alimentos
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3.2.9. Manejo de residuos, practicas agropecuarias y sostenibilidad ambiental

El Gltimo modulo de indicadores analizados en la evaluacion cuantitativa se relaciona con
el manejo de residuos, las practicas agropecuarias y la percepcion hacia la sostenibilidad
ambiental de las y los participantes. Los resultados de esta seccion estan directamente
influenciados por la complementariedad de actividades con el proyecto “Ella alimenta al
mundo”.

En cuanto al manejo de residuos, existio un incremento altamente significativo y
generalizado en la adopcion de mejores practicas, al incrementarse en 16 puntos
porcentuales la probabilidad de reciclar desechos del negocio (65% de participantes
declaran utilizar esta técnica luego de finalizado el proyecto) y al incrementarse en 9.9 pp.
la probabilidad de realizar un manejo comunitario de residuos de los negocios (15% de
adopcion en linea final). En cuanto a practicas agricolas, se registrd un aumento
estadisticamente significativo y generalizado de 7.7 pp. en el uso de plantas repelentes, de
+9.6 pp. en la realizacion de rotacion e intercalado de cultivos y de +5.9 pp. en el uso de
técnicas de Manejo Integrado de Plagas y Enfermedades. Asimismo, los resultados
agregados muestran un mayor uso de pozos de riego (+6.3 pp.) vy sistemas de riego
tecnificado (+9.1 pp.). En sincronia con los resultados cuantitativos, la evaluacion
cualitativa demostro que después de la implementacion, el interés por preservar el medio
ambiente como idea comunitaria habria aumentado y podria visualizarse mediante
proyectos que serian elaborados por los participantes.
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Muestra total

Variable Linea base Linea final ETE‘ID

estimado

Recicla desechos del negocio 49% £5% 0.160***
(0.501) (0.478) (0.041)

Realiza manejo conjunto de residuos de negocios en la comunidad 5% 15% 0.09g*=
(0.213) (0.353) (0.026)

Utiliza plantas repelentes 2% 9% 0077
(0.128) (0.292) (0.020)

Realiza rotacidn e intercalado de cultivos 1% 10% 0.096*=*
(0.081) (0.304) (0.020)
Utiliza técnicas de Manejo Integrado de Plagas y Enfermedades 5% 12% 0.059**
(0.219) (0.320) (0.023)

Mo utiliza técnicas porgque no produce 33% 17% -0.164%**
(0.471) (0.373) (0.033)
Utiliza fertilizantes organicos 52% 59% 0.067*
(0.500) (0.492) (0.039)

Mo utiliza fertilizantes 34% 19% -0.151%**
(0.474) (0.392) (0.034)
Utiliza pozo para regar 13% 19% 0.063**
(0.335) (0.395) (0.031)

Utiliza sistemas de riego tecnificado 4% 13% 0.091**=

(0.200) (0.340) (0.024)

Manejo de residuos, practicas agropecuarias y sostenibilidad ambiental de
los participantes
Utiliza sistemas de riego tecnificado
Utiliza pozo para regar
No utliza fertilizantes
Utiliza fertilizantes organicos
Mo utiliza técnicas porgue no produce
Utiliza técnicas de Manejo Integrado de Plagasy Erfermedades
Realiza rotacidn e intercalado de cultivos
Utiliza plantas repelentes
Realiza manegjo continuo de residuos de negocios en la comunidad

Recicla desechos del negocio

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70%

mLineafinal mLinea base

El analisis de efectos heterogéneos segin departamento mostrd que el reciclaje de
desechos del negocio fue mayormente adoptado por participantes de Lima (+18.3 pp.) y
Piura (+17.3 pp.); mientras que el manejo comunitario fue adoptado en mayor medida por
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los encuestados de Piura (+13.5 pp.) e Ica (+12.6 pp.). En cuanto a la sofisticacion en el
manejo de plagas, resulta evidente que Ica mostro los cambios mas significativos y de
mayor magnitud en el uso de plantas repelentes (+12.9 pp.), rotacion de intercalado de
cultivos (+10.7 pp.), y técnicas de Manejo Integrado de Plagas y Enfermedades (+16.2 pp.).

Por su parte, la segregacion de efectos segin el género del participante demostro que la
proporcion tanto de hombres como mujeres que reciclan los desechos del negocio
aumento significativamente. Asimismo, para ambos tipos de género, se incremento de
manera importante la rotacion e intercalado de cultivos, el uso de técnicas de manejo
integrado de plagas y enfermedades y el uso de fertilizantes. Particularmente, los hombres
aumentaron su uso de plantas repelentes (+22.3 pp.) y de fertilizantes organicos (+15.4 pp.).
Ademas, una mayor proporcion de participantes masculinos conoce estrategias para
combatir el cambio climatico y considero que cuenta con los insumos necesarios. Por el
lado de las mujeres, se registraron incrementos significativos en el manejo comunitario de
residuos del negocio (+12.5 pp.) y en el uso de sistemas de riego tecnificado (+9.5 pp.). Por
otro lado, si bien la desagregacion de resultados segun tipo de actividad productiva no
mostro diferencias en el manejo de residuos ni manejo de plagas, existe un mayor
incremento en la proporcion de encuestados que utilizaron sistemas de riego tecnificado
por parte de los productores agricolas (+17.9 pp.) luego de finalizada la implementacion
del programa.
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4. Conclusiones

La evaluacion de resultados considero un analisis de la data telemétrica de LISTA Per(, un
analisis cualitativo, y cuantitativo de los resultados de la linea de base y de salida. Estos
estudios indican el potencial impacto vinculado al periodo de implementacion de
Conéctate Il con la poblacion en cuanto a:

Personas mejoraron sus competencias financieras

3522 emprendedoras de zonas rurales y periurbanas de los departamentos de
Lima, Ica y Piura, a través de una capacitacion practica y motivadora logaron
desarrollar sus conocimientos, actitudes y capacidades financieras y conectarlas
al sistema financiero.

Personas con conocimiento demostrado en conceptos financieros basicos,
productos y servicios financieros.

El reporte del sistema integrado de la App Lista revelo que el 81% de las mujeres
participantes culminaron hasta el modulo E de “En Comunidad”, concluyendo
efectivamente con la mayoria de los modulos Core de educacion financiera
propuestos por el proyecto.

Ademas, el analisis cuantitativo de la linea de salida revelo que 73.3% participantes
mejoraron en al menos 1 de los indicadores evaluados en la prueba corta de
conceptos financieros tales como el ahorro, presupuesto, crédito y seguros.

Por otro lado, los resultados cualitativos revelan que las y los participantes
lograron manejar mas informacion respecto a sus deudas bancarias, y resaltaron
las pautas e ideas brindadas sobre como invertir y gastar, lo cual impactara
directamente en el desarrollo de sus procesos productivos.

Practicas financieras e indicadores de ahorro

Los resultados fueron positivos ya que el 69.1% de las y los participantes mostraron
mejoras en al menos uno de los indicadores vinculados al ahorro (capacidad de
ahorro, nimero de objetivos definidos de ahorro) y a las practicas financieras. Por
ejemplo, se detectdo un incremento en la adopcion de métodos alternativos de
inversion (ganado, cultivos) y métodos formales; asi como un mayor uso de ahorros
y mas objetivos de ahorro definidos.
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Estos datos que se complementan con la evaluacion cualitativa, en la que las y los
emprendedores reconocen que sus practicas de ahorro han cambiado
notablemente a partir de discernir la idea entre ahorro formal e informal. En este
sentido, la mejora en las practicas de ahorro formal se reflejo en un incremento
altamente significativo en el nimero de objetivos de ahorro definidos.

Gestion financiera del negocio

EL 54.5% de los encuestados reportaron mejoras en al menos 1indicador vinculado
a la gestion financiera del negocio. Entre los indicadores considerados esta el
registro de las cuentas de su negocio y la capacidad para registrarlas de forma
escrita y, sobre todo, separandolas de las cuentas del hogar, la escala de
preparacion en cuanto a si registran ingresos y/o gastos y si reportaron que el
registro de cuentas contribuyo a cubrir mejor los gastos del negocio.

La evaluacion cualitativa senala que, a través de las capacitaciones brindadas, las
y los emprendedores modificaron su anterior esquema de trabajo por uno donde
se registran ingresos, egresos, costos y gastos.

Uso y adopcion de tecnologias

Los resultados de la linea de salida indicaron que el 79.8% de participantes
reportaron mejoras en al menos 1 indicador vinculado al uso y confianza de
herramientas tecnologicas, principalmente referidos a la adopcion de medios
digitales financieros, de mensajeriay de multimedia14. Ademas, el 92% de hombres
y el 82% de mujeres mayores de 40 anos, por ejemplo, usa de manera cotidiana
herramientas digitales como el WhatsApp para sus negocios.

Las y los participantes incrementaron el uso de cajeros automaticos ATMs. Ademas,
el uso de elementos tecnologicos como el WhatsApp, correo electronico
incremento significativamente en términos de su frecuencia de uso y capacidad de
manejo. Sobre el uso de las tablets, se reconocio la habilidad de ensenar a otras
personas a utilizarla.

14 Este indicador es generado mediante la definicion de una variable dicotémica que toma el valor de 1 si el/la
participante mostrd, en la linea base, un mayor nivel en la frecuencia de uso del cajero automatico, de uso de
WhatsApp, y de uso de correo electronico; asi como en pasar de necesitar a no necesitar ayuda para utilizar el
cajero automatico, pasar de no usar a usar una tablet, y pasar de no ser capaz a ser capaz de ensefiar a alguien
mas a usar una tablet.
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A modo complementario, los resultados cualitativos senalan que los grupos de
WhatsApp permitieron la comunicacion con clientes potenciales y nuevos
horizontes de mercado; ademas, el uso de herramientas tecnologicas genero
mayores ingresos al reducir la incidencia con intermediarios. De igual manera, la
conformacion de grupos de WhatsApp potencio la colaboracion entre
emprendedores, al fomentar el dialogo de distintas soluciones e intercambios ante
eventualidades o problemas con los emprendimientos.

Empoderamiento, toma de decisiones y colaboracion de pareja

Mide los factores contextuales y percepciones acerca del empoderamiento de la
mujer, su involucramiento en las principales decisiones del hogar y la distribucion
del tiempo en el cuidado del hogar entre la pareja. De acuerdo con la data
telemétrica recopilada a traves de las tablets con el aplicativo LISTA, se encontro
que la tasa de finalizacion del modulo F de Familia fue del 48% de los participantes.
Al vincular esta interaccion con el potencial efecto se obtuvieron los siguientes
resultados:

1. Las mujeres concentraron el potencial impacto del programa, al ser quienes
reportaron incrementos estadisticamente significativos de entre un 10% y
16% en las escalas de percepcion de empoderamiento femenino por parte
de las mujeres y hombres de sus comunidades y también en la
autopercepcion de empoderamiento.

2. Las mujeres encuestadas reportaron una mayor propension a estar
involucradas en las decisiones de ahorro en el hogar, uso de subsidios
monetarios y manejo de gastos del hogar.

Manejo productivo

Mide las practicas y percepciones vinculadas a la sostenibilidad ambiental, y la
sofisticacion de las practicas agropecuarias de los negocios. Muchos de estos
resultados responden a las ensenanzas del modulo “En Comunidad” y a la
implementacion paralela del proyecto Ella Alimenta al Mundo de CARE Peri, que
tiene como proposito reducir el retardo de crecimiento (desnutricion cronica) y la
anemia en ninas y ninos menores de 5 afnos e incrementar los ingresos economicos
de las familias agropecuarias.

Entre los principales impactos detectados se encuentran:
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Mayor probabilidad de reciclar desechos del negocio y de realizar un
manejo comunitario de residuos de los negocios.

Mayor uso de plantas repelentes, rotacion e intercalado de cultivos y
tecnicas de Manejo Integrado de Plagas y Enfermedades.

Mayor uso de pozos de riego y sistemas de riego tecnificado.
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Anexos

Anexo 1. Anédlisis de desgaste de muestra en linea de salida - Estimacion de la
probabilidad de desgaste con variables pre-definidas

Variables [y @ 3 (4 = (& u] = = 10}

Edad 0010 001 0.012 0.014 000 0.01 0.011 0.0M3 0.4 0.013
{0,018} {0018} (0.018) (0013 {0012} (0.012) 001 01} (M0 {0.010)

Sexo (Mujer 0278 0.210 0238 -0.280 -0.282 -0.282 025 -0.344 02315
{0355) (0.381) (0.318) (0.304) (0308) (034 (0.296) (D.381) {0.371)

Actividad produc tiva (P ecuario) 0.192 0.247 0281 0.292 0.291 0.305 0151 0031
021 0150 @27 043 (018 [(0X 0238 {0.3112)

Ocupacion

Desempleado {baszs) ({bass) {baszs) (baszs) (bass=) {bass=) (bas=)
Depende de trasErendas o ingreses de ls pargja 856 42 0842 -0.842 0778 -0B3T D538
{0771  {0.814) (0.803) (D.BOT)  (D.BGB)  (D.989) {0.920)

Trabajad orinformal -1.478* 1452 18000 1500 1708 18880 1594
{0.789) {(0.&34) (0820} (DEX) (D12}  (D.BR1) {0.873)
Trabajador formal -1.585 1573~ 1578~ 1678~ -188F 17 585"

(0.5%0) (0.588) (0571} (D.583) (0.600)  (D.B53) {0.30%)
Nivel educative

Sin educacion/Nivel inicial {baz=) {bas=)} (bass) ({bass) {baz=) {basz)

Primaria completa -0.534 -0.553 -0.553 0552 -0813 Riliili]
{0.381y  (0.415) (0414} {04300 (D431} {0.437)

Secundariaincomplea 0054 0.052 0.052 0177 0.275 0.21

(0288) (0.2%8) (0.2%€) (D239) (0 (0.287)

Becundaria compled 0584 -0.553 -0.553 0482  -0D4I3 0524
{0.428) (D.414) (0415 (0.3B4)  (D.405) {0.355)

Superior no universina incomplets 0583 -0.959 0.557 0544 -0.70B EiE ik
{0.857) (0.8%8) (0912 (0911}  (D.ST0) {0.345)

Superior no universitna completa 0883 -0.833 .83 ] -0.780 0545
{0.325) (0.638) (0641} (0.652)  (D.688) {0.322)
Superior universitria incomplet -1.808 -1.524 -1.824 -1480 -1.473F A8
{1.032) (1.038) (1.057) (0.964)  (D.238) {0.801)

Superior universitaria completa o més alto 0.473 0470 -0.435 474 -0.357 445
{0.552) (0611} (0614) (0.608)  (D.58%) {0.557)

MNOimero de miembros del hogar 0.027 0.028 0.068 0,052 0.040
(0.082) (0.063) (0.0%0)  (D.0&T) {0.102)

Proporcion de miembros del hogar menores de 5 afos 0.020 0.056 0181 0.238
{0.518) (0487}  (D.503) {0.803)

Proporcidn de miembros del hogar em pleados 0.952 0.521 0.817

{0817} (D852} {0.822)
Frecuencia de ingresos

Mo radheingrasas {baz=) {bas=)
Diaric 0.441 0.483
{D.458) {0.453)
Semansl -0031 0108
{0.453) {0.48%)
Quincenal 083 D518
{0.234) {0.253)
Menszusl -0.554 D472
{0.530) {0.535)
Otro -0744 0943
{D0.488) {0.471)
Departament o
lea [EES]
Piura DE1E
(0.205)
Lima 0448
(0.283)
Con stants -1.040 <1304 -1.334~  0DES 0589 0.432 0.428 0043 0.226 0.829
{0.885) {0588) (0842) (1.007) (1.1%4) (1183} ({1115 (0913 (D.%45) {1.227)
Obeervacones 359 359 359 359 359 359 359 359 359 359
Pseudo R-cuadrado 000306 000540 006674 00334 00558 00559 00589 00835 00835 0.0%07

Mota: Errores estind ares cluserizados 3 nivel de distrite en paréntesiz. La signifcands estd presentdaa 1%, 5% y 10% de confianza eswdistca (= p<l.01, =" p=0.05, ~p<D.1).
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Anexo 2. Resultados completos del modelo agregado de estimacion econométrica,
segun grupos de variables

Anexo 2.1. Resultados agregados de las variables vinculadas al médulo de empleo e
ingresos

Muestra total
Variable
Linea base Linea final Ef_EEm
estimado
0.13 0.19 0.062°*
Cuenta con empleo formal
[0.332) (0.395) [0.031)
. 0.49 0.47 -0.023
Cuenta con empleo informal
[0.501) (0.500) (0.040)
- -
Depende de ingresos externos 0.35 0.8 063
(0.481) (0.455) (0.036)
0.02 0.04 0.024
Desempleado
(0.138) (0.203) (0.015)
. . 0.30 0.51 0.191**
Espera formalizar su negocio
[0.462) (0.504) (0.074)
Recibe i i6di " 0.25 0.38 0.118*="
ecibe ingresos periodicamente (0.436) (0.485) (0.041)
- . 029 037 0.0B4=*
Recibe ingresos en una cuenta bancaria
[0.453) (0.4B4) (0.042)
S . 0.0 0.00 -0.006
Recibe ingresos por transferencias
(0.103) (0.069) [0.008)
Recibe ingresos en efectivo o.77 0.70 -0.065%
2 (0.423) (0.461) (0.040)

Mota: Las cifras en las columnas de linez base y linea final son los promedios muestrales
¥ 5us respectivas desviaciones estandar entre parentesis. La estimacion del efecto pre-

post es producto de un modelo de regresign lineal multivariads. Los errores estandares

clusterizados = nivel de distrito en paréntesis. La significanciz esta presentads 3 1%, 5%
v 10% de confianza estadistica [*** p=0.01, ** p=0.05, * p=0.1).

Anexo 2.2. Resultados agregados de las variables vinculadas al médulo de uso de
tecnologias

Muestra total
Variable . . Efect
Linea base Linea final _E °
estimado
_ ; . 227 269 0.383%**
Frecuencia de uso del cajero automatico
(1.454) (1.486) (0.120)
. . . 052 0.66 0.136°=*
Usd al menos una vez el cajero automatico
(0.500) (0.474) (0.039)
- .-
Necesito ayuda para utilizar el cajero automatico 087 078 LTS
(0.338) (0.408) (0.032)
Ayudo & alguien mas a utilizar el cajero automatico 075 073 0.033
(0.435) (0.409) [0.047)
Tiene un teléfono celular 034 034 ~0.008
(0.230) (0.238) (0.020)
e-
Asu celular se le puede instalar Whatsapp 077 082 ALEED
(0.420) (0.330) (0.030)
.-
Frecuencia de uso de Whatsapp 2.32 2.51 LTS
(0.862) [0.772) (0.064)
_ 199 206 0.072
Frecuencia de uso de Facebook (0.820) (0.802) (0.067)
. .. 135 146 0.106**
Frecuencia de uso de correo electronico
(0.558) (0.608) (0.048)
wes
Usd al menos una vez una tablet 031 0.78 o)
(0.464) (0.417) (0.036)
.-
Capaz de ensefar a usar tablet 0.38 071 (TE)
(0.489) (0.454) (0.040)
Frecuencia de uso de mensajes de texto 207 207 -o.018
. (0.655) (0.656) (0.053)

Nota: Las cifras en las columnas de linezs base y linea finalson los promedios muestrales y sus respectivas
desviaciones estdndar entre paréntesis. La estimacidn del efecto pre-post es producto de un modelo de
regresion lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados @ nivel de distrito en paréntesis. La
significancia estd presentada a 1%, 5%y 10% de confianza estadistica [*** p<0.01, ** p=0.0G, * p=<0.1).
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Anexo 2.3. Resultados agregados de las variables vinculadas al moédulo de ahorro

Muestm total
Variable B i Efect:
Lnea base Lineafinal _EED
estimado
Ahomo en asa 0.58 0.51 -0.065
(0.493) (0.501}) (0.042)
0.03 0.04 0.015
Entrega dinem = persona cemana
[0.185) (0.203) (0.018)
0.07 0.08 0.008
Ahomo en grupo o junta
(0.260) (0.274) (0.022)
0.17 0.24 0.063*
Ahomo en cuenta bancaria
(0.379) (0.430) (0034
0.03 0.03 0.009
Ahomo en caja municipal/rural
[(0.157) (0.182) (0.015)
Q.00 0.00 -0U002
Ahomo en coopemtiva
(0.053) (0.000) (0.002)
- 0.01 0.0 0.000
Ahomo en deposito a2 plazo en banco
(0.091) (0.092) (0.008)
Q.00 0.0 o.on3*
Ahomo en depdsito 3 plazo en caja munidpal/rural (0.000) (0.113) (0.007)
0.00 0.00 0.000
Ahomo en depdsito 3 plazo en cooperativa
(0.000) (0.000) (0.000)
0.10 0.18 0.074%*
Ahomo en compra de animales de ganado
(0.304) (0.388) (0.030)
0.06 0.13 0.076***
Ahomo en inversion en cultivos
(0.230) (0.240) (0.025)
0.01 0.038 0.015
Ahormro en compra de tierras/propiedades
(0.117) (0.171}) (0.013)
-
Ahomo en métodos formales 0.21 0.25 0.975
(0.407) (D.455) (0.038)
Ahomo en métodos informales .72 0.75 0025
[0.243) (0.435) (0.037)
Ahomo s6lo en metodos informales 0.58 0.84 -0021
[o.474) [0.452) (0.040)
Ahomo s6lo en métodos formales .15 0.18 0030
[0.255) (D.385) (0031)
.
Ahomo solo en una combinadan de métodos formales e informales 0.08 0.1 0.045
(0.240) (0.215) (0024
-
Ahoma actualmente en cualgquier método 0.28 0.57 et
(0.439) (0.496) (0035
Cuenta con ahorms compartidos .41 0.%5 0054
[Da3a) (0.50:0) (0.067)
. 0.456 137 09z
Numero de objetivos de ahomo definidos
(0.923) [2.271}) [0.151)

Mota: Lascifasen las columnas de linea base ylinea final sonlos promedios muestrales y sus respectivas desviaciones
estandarentre paréntesiz. La estimacion ded efecto pre-post e= producto de un modelo de regresion Eneal multivariada. Los
errgres estandares clusterizados a nivel de distritoen paréntesiz. Lasignificanda esta presentada a 1%, 5% y10% de confianza
estadiztica [***p=0.01, **p<0.05, * p<0.1].

68



Anexo 2.4. Resultados agregados de las variables vinculadas al modulo de practicas
financieras: Presupuesto, créditos y seguros

Muestra total
Varlable Efect
Linea base Linea final _E °
estimado
aas
Escala de importancia de llevarla contabilidad del hogar 337 3.54 i
(0uB3E) (0.617) (0.052)
aas
Leva la contabilidad del hogar 084 052 0.082
(0.371) [0.274) (0.027)
aas
Leva la contabilidad del hogarde manera escrita 0.36 0.57 20
(0.481) (0.496) (0.041)
aa=
Escala de sofisticacién de contabilidad del hogar 246 2.63 i
(0.782) (0.664) (0.060)
Frecuencia en gque contabilidad ayudd a cubrir mejor los gastos del hogar 348 330 0.015
(0.792) (0.808) (0.072)
Lleva la contabilidad del negocio 0.07 0.10 0.031
(0.250) (0.298) (0.023)
aas
Escala de preparacidn de contabilidad del negocio 203 239 0351
(0.900) (0.782) (0.073)
LRl
Leva la contabilidad del negocio escrita 0.26 038 e
(0.442) (0.488) (0.040)
LT
Escala de sofisticacidn de contabilidad del negocio 1.70 133 285
(0.5923) (0.976) (0.081)
Frecuencia en gue contabilidad ayudd a cubrir mejor los gastos del negocio 340 334 -0.048
(0.853) (0.860) (0.109)
Mecesité un préstamo 033 034 -0.053
(0.488) (0.474) (0.040)
s
Solicitd un préstamo formal 033 0.26 S
(0.470) [0.440) (0.037)
Solicitd un préstamo informal 0.05 0.05 0.002
(0.215) (0.221) (0.018)
-
Escala de afinidad con poder pagardeuda en plazos establecidos 305 3.23 LS
[1.181) (0.984) (0.001)
Valora cercania del proveedor del préstamo 0.1 0.18 0.031
(0.358) (0.388) (0.032)
0.15 021 0.005
Valora facilidad de tramites al solicitar un préstamo
P (0.347) (0.405) (0.034)

Nota: Las cifras en las columnas de linea base ylinea final son los promedios muestrales y sus respactivas desviaciones estandar entre
paréntesis. La estimacion del efecto pre-post s producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los emores estandares
clusterizados 3 nivel de distrito en paréntesis. La significancia esta presentada a 1%, 5% y 10% de confianza estadistica (*** p<D.01, ** p<D.05,
*p<D.1).

(continuacion...)
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Muestra total

Varlable
Linea base Linea final Efecto

estimado
Valora la tasa de interés al solicitarun préstamo 064 0.61 -0.023
(0.481) (0.485) (0.040)
s
Valora los costos de tramites al solidtar un préstamo 0.03 0.3 JLLr
(0.165) (0.286) (0.021)
==
Valora la confianza en el personal de la institucidn al solicitar un préstamo 021 0.2 LD
(0.405) (0.453) (0.037)
Valora el plazo ycuotas de pago al solicitar un préstamo 0.20 0.5 Ll
(0.403) (0.455) (0.036)
Valora el monto maxmo al solicitar un préstamo [13;;}3 [13.3155?1 ﬁ{';ﬁ;ﬁj
==
Valora la rapidez del desembolso al solicitarun préstamo 018 0.2 JLisL
(0.381) (0.438) (0.035)
==
Escala de plazo para seguir pagando gastos sin endeudarse 2.24 241 L
(0.781) (0.918) (0.075)
Fuente de ingresos amenazada por robos 033 037 0.041
ne B (0.470) (0.484) (0.040)
s
Fuente de ingresos amenazada por accidentes o.70 0.55 0155
(0.457) (0.4559) (0.041)
Fuente de ingresos amenazada por desastres naturales 030 0.3 -0.007
(0.458) (0.457) (0.037)
Fuente de ingresos amenazada por economla 031 0.3 0.038
ne B (0.462) (0.477) (0.040)
LR L
Fuente de ingresos amenazada por falta de provisidn del jefe de hogar 0.04 0.10 LTy
(0.194) (0.258) (0.022)
. - 0.04 o1 0.070%**
Fuente de ingresos amenazada por problemas familiares
(0.20:0) (0.315) (0.023)
Ndmero de amenazas a la fuente de ingresos 172 177 0.047
(0.934) (1.420) (0.105)
Cuenta con seguro contra robos 0.0z 0.c2 -0.006
(0.148) (0.130) (0.011)
Cuenta con seguro contra acddentes personales 0.15 0.8 0.028
g B (0.358) (0.338) (0.031)
Cuenta con seguro contra desastras naturales 001 0.01 0.005
(0.091) (0.113) (0.009)
N ta - 0.78 0.7 0,020
© cuenta con algun seguro (0.417) (0.408) (0.034)
Mamero de seguros contra riesgos o.18 e 0.025
£ £ (0.407) (0.451) (0.036)

MNota: Las cifras en las columnas de linea base y lineafinal son los promedios muestrales ysus respectivas desviacionesestandar entre
paréntesis. La estimacion del efecto pre-post es producto de un modelode regresion lineal multivariada. Loserrores estandares

clusterizados a nivel dedistrito en paréntesis. La significancia esta presentada a 1%, 5% y 10% de confianza estadistica [*** p=0.01, **

p=0.05, * p<0.1).
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Anexo 2.5. Resultados agregados de las variables vinculadas al médulo de actitudes y
preferencias financieras

Muestra total
Variable . . Efecto
Ln=a base Lineaz fina B
estimada
Formalizarmi negod o trae ventajas (Respuesta afirmatival 05z 0ss ot
- (2.277) [o.221) (o021
- - 045 043 -0.018
Loz bancos son un mal necesan o (Respuesta negatival
(0.43E) [0.435) (0.041)
- - - 074 DB D.0E4**
Les bancos tienen productos que me sirven (Respuesta afirmativa)
(0.438) [0.377) (0.034)
naat
Escala de actitud positiva hacia el sector finand ero forma ora bra o
(o.240) [0.225) (o.0z0)
- 027 (iR -D1ZTee
Preferenda de ahorro en & hogar
(0.445) (0.344) (0.032)
- . 0oz [ELE5 0023
Preferenda de ahorro con un familiar
[0.128) [0.123) (D014
preferenda de ahorro grupa 010 10 ~0.003
(2.30) [0.238) [o.02s)
- 06l el =000
Freferenda de ahorro en bancos
(0.451) [0.451) (0.040)
L
Preferenda de ahorro en una caja munidpalfrum oo 01= el
(0.281) [0.388) (.02
LEL
Preferenda de ahorro en cooperativa oot nos Dipas
(2. 105) [0.235) (o.o17)
- - - 018 023 DLOIE
preferenda de ahorro en animales de granja
(0.358) [0.422) (0.035)
-
preferenda de ahorro en tieras o propiedades 02z 032 bLia
(o.a17) [o.a75) (o038
- . 025 029 00459
Preferenda de ahorro en metodos formales
(0. 150) [0.252) (o.020)
- - - 014 014 0Lo1D
preferenda de ahorro en metodos informales
(0.138) [0.152) (0.013)
Freferenda de ahorro solo en métodos formales 037 0.0 0.012
(o.a54) (0.430) (o.pa1)
- . - 030 030 0LDD3
Preferenda de ahorro solo en métodos informales
(0.a55) [0.455) (0.03E)
- - . - - 030 02E -0.026
Preferenda de ahorro en una combinadon de metodos formales e informales
(0.a50) (0.4ag) (0.035)
- 254 314 DOZE3***
Ezcala de confianza en bancos
(o325 [0.554) (o.052)
- - 209 223 o146*
Escala de confianza en cooperativas
(0.510) (0.241) (0.054)
- 207 213 0LDES
Escala de confianza en grupes de ahorme
(0.277) [0.258) |.085)
-
Ezcala de confianza premedie en sector finand ero forma 238 =73 0.183
(o.521) (0. 508) (0057
Escala de confianza premedie en finanzas informal es 208 18 0.107
(0.558) (0.534) (o.074)
- - 202 218 o.160*
Escala de confianza en bancos comunitaros
[0.203] [0.933] [0.086]

Mot a: Las cifras en las colummnas de Enea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivasd esviaciones estandar entre
paréntesis. La estimacddn del efects pre-post es producto de un modelo de regresidn Eneal multivariada. Los ermores estandares
diusterizados anivel de dis trito en paréntesis. La significancia esta presentadaa 1%, 5% y 10% de confianza es tadis tica { " p<0.01, **
=005, " p=l. 1)



Anexo 2.6. Resultados agregados de las variables vinculadas al médulo de optimismo y

autopercepcion
Muestra total
Variable Efect
Linea base Linea final _E e
estimado
. 5.04 627 0.339
Escala de optimismo
[B.648) (10.676) (0.824)
Ezcala de pesimismo 252 277 -0.087
. (10.310) [G084) (0.787)
. .. 081 0.83 0.015
Escala de orientacidn al futuro
[0.145) [0n142) (0.012)
- 0.77 0.79 0.022
Escala de autoeficacia
[0.174) [0 160) [0.014)
Percepcidn de autocontrol 316 326 0.108*
[0.6B3) [(B34) [0.055)
. ) 323 3.29 0.055
Percepcidn de autoconfianza
[0.E3D) [0.593) [(0.052)
Percepecidn de bienestar 303 315 0.085
[0LEB4) [0LB23) (0.054)
Percepcidn de superacidn (Respuestas negativas) 243 2.3 nLn
[0.873) [0LB12) (0.071)
. L . 3.29 331 0.021
Percepeidn de buena comunicacion entre pareja
[0LBEL) [(BS4) (0.059)
Escala de autopercepcidn 3.03 3.08 0.021
Rercep (0.440) (0.411) (0.036)

Mota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus

respectivas desviaciones estandar entre parentesis. La estimacion del efecto pre-post es producto de un

madelo de regresion lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados a nivel de distrito en

paréntesis. La significancia esta presentada a 1%, 5% y 10% de confianza estadistica [*** p<0.01, **

p<0.05, * p=0.1).

Anexo 2.7. Resultados agregados de las variables vinculadas al modulo de conocimientos

financieros
Muestra total
Variable X . Efect
Linea base Linea final _E °
estimado
Ezcala de conocimiento - Ahorros 073 085 i
(0.205) (0.189) (0.017)
Escala de conocimiento - Presupuesto 0.5% 0.62 0.028
" (0.204) (0.193) (0.016)
Escala de conocimiento - Crédito 0.89 087 -0.018
[0.182) (0.194) (0.016)
Ezcala de conocimiento - Seguros 0.88 0.89 0.010
[0.243) (0.236) (0.020)
Escala total de conocimiento financiero 0.73 0.81 0.015=
(0.107) (0.111) (0.009)

Mota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus

respectivas desviaciones estandar entre paréntesis. La estimacion del efecto pre-post es

producto de un modelo de regresian lineal multivariada. Los errores estandares

clusterizados 3 nivel de distrito en parentesis. La significancia esta presentada a 1%, 5%y

10% de confianza estadistica [*** p<0.01, ** p<0.05, * p=<0.1).
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Anexo 2.8. Resultados agregados de las variables vinculadas al médulo de
empoderamiento y toma de decisiones

Muestra total
Varlable Efect:
Linea base Linea final ,E °
estimado
=
Involucrado en la decisién de ahorro en el hogar 032 057 bl
[0.269) [0.182) (0.019)
=
Involucrado en la decisidn acerca del uso de subsidios monetarios 057 064 UL
[0.496) [0.481) (0.040)
Involucrado en la decisidn de trabajar fuera del hogar 020 083 -0.012
(0.301) [0.315) (0.026)
-
Involucrado en las decisiones de gastos del hogar 026 051 Ll
[0.347) [0.280) (0.026)
Involucrado en las decisiones mas importantes que afectan a los miembros del hogar 0.3 051 0.020
[0.312) [0.288) (0.025)
. . . . 0.83 0.86 0.037=*
Escala de inwolucramiento en decisiones de pareja
[0.220) [0.168) (0.016)
LR
Escala de percepcidn de empoderamiento femenine de las mujeres en la comunidad 068 078 Ll
[0.252) [0.238) (0.020)
0.57 0.66 0.085%=*
Escala de percepcidn de empoderamiento fermenino de los hombres en la comunidad (0.281) (0.286) (0.024)
0.73 0.81 0.077%=*
Escala de autopercepcidn de empoderamiento femenino
[0.232) [0.230) (0.019)
Escala total de empoderamiento femenino 0.66 0.7 0.0867=
s (0.200) [0.207) (0.017)

Nota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre paréntesis.
Lz estimacion del efecto pre-post 85 producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados a nivel de distrito
en paréntesis. La significancia estd presentada a 1%, 5% y 10% de confianza estadistica (*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1}.

Anexo 2.9. Resultados agregados de las variables vinculadas al modulo de colaboracion
de pareja

Muestra total
Variable Efect
Linea base Linea final _E °
estimado
0.80 0.79 -0.015
Pareja ayudd en cuidar miembros del hogar enfermos (0.401) (0.411) (0.038)
082 0.86 0.041
Pareja ayudd a comprar viveres
(0.388) (0.347) [0.033)
Pareja ayudé en limpieza y mantenimiento del hogar 077 082 0.053
(0.41%) [0.376) [0.035)
) 060 0.65 0.045
Pareja ayudd en lavarla ropa
[0.491) [0.478) [0.041)
Pareja ayudd en el cuidado de los hijos 0.84 086 0.012
[0.372) [0.352) [0.032)
-
Pareja ayudd en preparacidn de alimentos 061 082 LR
[0.488) [0.464) [Cn0d1)
0.74 0.78 0.037
Escala de colaboracidn de pareja (0.312) (0.266) (0.025)

Mota: Las cifras en las columnas de linea base ylinea final son los promedios muestrales y sus respectivas
desviaciones estandar entre paréntesis. La estimacion delefecto pre-post es producto de un modelo de
regresion lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados a nivel de distrito en paréntesis. La
significancia estd presentada a 1%, 5% y 10% de confianza estadistica (*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1).

73



Anexo 2.10. Resultados agregados de las variables vinculadas al médulo de manejo de
residuos, practicas agropecuarias y sostenibilidad ambiental

Muestra total
Vanable . . Efecto
Lnes base Lnea finz )
estimada
- - 01z o1 -0.015
Mo maneja desechos del negodo
- (.322) (0.304) (o.02E)
- - o049 0ES D160+
Redda desechos del negodeo
(0.501) [0.47E) (0.041)
- - - - - - 005 015 QuDgE*
Realiza manejo conjunte de residuos de negodos en la comuni dad
(0.213) [0.353) (0.028)
i . _— 020 018 -0.009
utiliza pestid das quimicos
(o325 [0.358) (o031
i . P 045 048 0LozT
utiliza pestid das organicos
(0.435) [0.501) (0.035)
— o2 0uoe QUOTTH*
Utiliza plantas repslentes
[0.125) [0.292) (0.02:0)
mit -
Realiza rotacion e intercalado de cultivos oL o010 o
[o.oE1) [0.304) (o.020)
i P B 005 o1z QLO5g**
Utiliza t2onicas de Manejo Integrado de Plagas y Enfermedades
(0.215) [0.320) (0.023)
- - - L]
Mo utiliza temicas porque no produce 033 oLz Gy
(0.471) [0.373) [0.033)
i . . 019 018 -0.017
utiliza fertilizantes quimicos
[0.357) [0.351) (0031
i . P 052 0559 QDET*
utiliza fertilizantes organicos
(0.500) (0.292) (0.035)
o (Y
Mo utiliza fertilizantes b3s ois it
(o.a74) [0.382) (o.034)
_ 0.DE DUDE 0023
sprovecha agua de lluvas
(0.240) [0.274] (.022)
o - - - 039 035 -0.047
Farticipa en organizad on de regantes
(0.455) [0.477) (0.034)
-
utiliza pozo para regar 0.13 0.1z L=
(2.335) (0.325) (o031
i - - R 0.0g 013 QoL
utiliza sistemas de riego tecni ficado
(0. 200) [0.340) (0.024)
— 021 025 0.043
utiliza agua de consuma humano para regar
(0.407) (0.433) (0.034)
Fiensa en impactos negativos del cambi o dimadti co sobre medios de vida 1EB 287 0,101
|gzcala de aceptadicon) (o.550) [o.525) (o.o7g)
Fienza en el impacts que producdon tiene sobre |a salud y el medio ambiente 3.00 3.00 -0.004
|ezcala de aceptadion) (0.852) {0.583) (0.077)
Se preocupa por no contar con fuentes hidricas para el consumo humano o 3323 3325 0023
agricultura (escal a de aceptadon) [0.833) {0.B48] (o.o71)
Cuenta con hemamientas o conod mientos para cuidar el medio ambiente 220 215 -0.037
|gzcala de aceptadicon) (0558 (0.538) (o.o7g)
Conoce estrategias para combatirel cambio dimatico y cuenta con insumos 135 229 -0.058
necezarnos (escala de aceptadion) [1.024] [1.038] (0.D85)
- R - 274 274 0.DD1
Ezcala de afinidad 3 |3 sostenibilidad ambienta
[0.418] [0.414] [0.035

Mot a: Las dcifras en las colummnas de Enea bas ey linea final son los promedios muestralkes y sus respectivas desviadoneses tindar entre

paréntesis. La estimacion del efecto pre-pos t es producto de un modelo de regres idn Eneal multivariada. Los emores estandares

diusterimados anivel de distrito enparéntesis. La significanda estd presentadaa 1%, 5%y 10% de confianza estadistica {* *p<0.01, **

=005, " p=l. 1)
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Anexo 3. Resultados completos del modelo de estimacion econométrica de efectos
heterogéneos, segln grupos de variables y grupos de participantes

Anexo 3.1.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de empleo e
ingresos, segun departamento

Lima Piura lca
Variable Efecto Efect Efect
Linea base Linea final _E Linea base Linea final _E ° |linea base Linea final _E °
estimado estimado estimado
0.10 0.21 0.108* 0.16 0.23 0.056 0.08 0.10 0.022
Cuenta con empleo formal
(0.302) (0.408) (0.080) (0.369) (0.419) (0.046) (0.269) (0.303) [(0.052)
. 0.54 0.51 -0.043 045 041 -0.044 0.53 058 0.046
Cuenta con empleo informal
(0.501) (0.504) (0.080) (0.499) (0.454) (0.056) (0.502) (0.499) (0.080)
- 0.33 0.25 -0.074 0.38 0.31 -0.060 0.36 0.30 -0.055
Depende de ingresos externos
(0.474) (0.439) (0.072) (0.487) (0.464) (0.051) (0.481) (0.463) (0.074)
0.02 0.03 0.010 0.01 0.06 0.047+* 0.03 0.02 -0.013
Desempleado
(0.148) (0.177) (0.0Z7) (0.105) (0.235) (0.023) (0.181) (0.141) [(0.027)
. . 0.53 0.52 0.008 0.13 0.50 0.362%=* 045 0.53 0.086
Espera formalizar su negocio
(0.506) (0.512) (0.138) (0.333) (0.508) (0.099) (0.510) (0.516) (0.175)
- — 0.26 0.39 0.118 0.21 0.38 0.162%=* 0.33 0.36 0.009
Recibe ingresos perigdicamente
(0.444) (0.492) (D.084) (0.411) (0.487) (0.055) (0.475) (0.485) (0.093)
- - 0.16 0.30 0.134* 0.37 0.47 0.095 0.23 0.21 0.004
Recibe ingresos en una cuenta bancaria
(0.371) (0.461) (0.077) (0.485) (0.501) [(0.062) (0.422) (0.415) (0.085)
I - 0.01 0.00 -0.015 0.01 0.01 -0.005 0.00 0.00 0.001
Recibe ingresos por transferencias
(0.121) (0.000) (0.015) (0.117) (0.095) (0.013) (0.000) (0.000) (0.002)
Recibe ingresos en efectiva 0.85 0.87 0.020 070 058 -0.116* 083 079 -0.065
£ [0.357) (0.339) (0.063) (0.461) (0.496) (0.060) (0.376) (0.415) (0.080)

Mota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales ysus respectivas desviaciones estandar entre parentesis. La estimacion del
efecto pre-post es producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los errores estdndares clusterizados a nivel de distrito en paréntesis. La significanciz esta
presentada a 1%, 5% y 10% de confianza estadistica [*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1}).

Anexo 3.1.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de empleo e
ingresos, segun tipo de actividad productiva

Agricola Pecuario
Variable
Linea base Linea final Efecto Linea base Linea final Ef_EEtD
estimado estimado
0.12 0.19 0.061 0.13 0.19 0.063
Cuenta con empleo formal
[(0.331) (0.397) (0.048) [(0.333) (0.396) (0.040)
. 0.53 0.52 -0.001 047 044 -0.037
Cuenta con empleo informal
(0.501) (0.502) (0.063) (0.500) (0.499) [(0.052)
. 0.32 0.26 -0.063 0.39 0.31 -0.063
Depende de ingresos externos
(0.469) (0.440) (0.054) (0.488) (0.466) (0.049)
0.03 0.03 0.003 0.01 0.05 0.037*
Desempleado
(0.169) (0.178) (0.023) (0.116) (0.219) (0.020)
. - 0.25 048 0.213* 0.34 0.54 0.175*
Espera formalizar su negocio
(0.438) (0.508) (0.114) (0.476) (0.505) (0.098)
- - 0.17 0.29 0.110* 0.31 044 0.123=*
Recibe ingresos periocdicamente
(0.378) (0.457) (0.050) (0.466) (0.498) (0.057)
- - 0.34 047 0.114+ 0.25 0.31 0.062
Recibe ingresos en una cuenta bancaria
(0.476) (0.502) (0.068) (0.433) (0.463) (0.054)
- - 0.01 0.01 0.002 0.01 0.00 -0.012
Recibe ingresos por transferencias
(0.092) (0.108) (0.015) (0.111) (0.000) (0.009)
Recibe ingresos en efectivo 0.73 0.5 -0.1587= 0.80 0.1 ~0.006
£ (0.448) (0.500) (0.066) (0.404) (0.407) (0.048)

Nota: Las cifras en las columnas de linea base y lines final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar
entre paréntesis. Ls estimacion del efecto pre-post es producto de unmaodelo de regresidn lineal multivariada. Los errores
estandares clusterizados a nivel de distrito en paréntesis. La significanciz ests presentada a 1%, 5% v 10% de confianza
estadistica [***p<0.01, ** p<0.05, * p=0.1).

Anexo 3.1.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de empleo e
ingresos, segun mediana muestral de edad
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Menores de 40 afos Mayores de 40 aflos
Varlable
Linea base Linea final Efecto Linea base Lnea final ETECTO
estimado estimado
0.15 0.23 0.070 0.10 0.15 0.053
Cuenta con empleo formal
[0.362) [0.421) [0.046) [0.2595) [0.362) (0.041)
Cuenta con empleo informal 0.44 0.38 -0.058 0.55 0.58 0.015
o [0.498) [0.458) [0.056) (0.459) [0.496) (0.057)
. 0.38 0.35 -0.025 0.34 0.23 -0.103°*
Depende de ingresos externos
[0.487) [0.475) (0.053) (0.477) (0.420) (0.049)
0.03 0.04 0.013 0.01 0.05 0.035
Desempleado
[0.164) [0.198) [0.021) (0.106) [0.208) (0.022)
; . 0.28 0.54 0.234== 0.32 0.4% 0.163*
Espera formalizar su negocio
[0.452) [0.508) [0.116) (0.470) [0.506) (0.096)
R R 0.36 0.46 0.098 0.14 0.28 0.138°=
Recibe ingresos periddicamante
[0.483) [0.501) [0.063) (0.352) [0.453) (0.054)
R . 0.29 0.39 0.090 0.28 0.35 0.077
Recibe ingresos en una cuenta bancaria
(0.457) [0.48%) (0.060) (0.451) (0.480) (0.060)
I ) 0.01 0.00 -0.015 0.01 0.01 0.003
Recibe ingresos portransferencias
[0.119) (0.000) (0.010) (0.085) (0.101) (0.013)
Recibe ingresos en efectivo 0.74 0.64 ~.05e® 0.7 0.76 ~0.038
& [0.439) (0.482) (0.058) (0.408) [0.431) (0.054)

WNotz: Las cifras en lzs columnzs de lines base ylinez finzl son los promedios muestrales y sus respectivas desviacionss esténdar

entre paréntesis. La estimacion del efecto pre-post es producto de unmodelo de regresion lineal multivariada. Los erroras

estindares clusterizados 2 nivel de distrito en paréntesis. La significancia estd presentada a 1%, 5% y 10% de confianza

estadistica (*** p<D.01, ** p<0.05, * p<0.1).

Anexo 3.2.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de uso de
tecnologias, segun departamento

Lima Plura lea
Varlable Efecto Efecto Efecto
Linea base Linea final . Linea base Linea final ) Linea base Linea final )
estimado estimado estimado
P
Frecuencia de uso del cajero automético 148 231 0341 23R 242 0488 237 253 0.186
(1.357) (1.478) (0.233) (1.480) (1.468) (0.166) (1.472) (1.455) (0.260)
aan
Usd al menos una vez el cajero automdtico 0.41 051 0.102 0.55 0.75 (T 0.36 064 0.083
(0.455) (0.504) (0.079) (0.499) (0.435) (0.052) (0.500) (0.485) (0.082)
Necesitd ayuda para utilizar el cajero automatico 051 086 -0.053 084 071 L2 o83 050 0.010
(0.286) (0.353) (0.054) (0.389) (0.458) (0.045) (0.318) (0.303) (0.055)
Ayudd a alguien mds a utilizar el cajero automdtico 073 0.76 0.036 075 073 0.034 076 081 0.054
(0.450) (0.435) (0.110) (0.435) (0.410) [0.061) (0.431) (0.396) (0.092)
Tiene un teléfono celular 1.00 100 0.001 0.89 0.92 0024 100 0.92 -0.080%*
(0.000) (0.000) (0.006) (0.318) (0.278) (0.034) (0.000) (0.274) (0.038)
san
Asucelularse le puede instalar Whatsapp 092 095 0.035 0.68 0.86 0.162' 0.80 0.82 0021
[0.265) [0.215) (0.040) (0.467) (0.350) (0.045) (0.402) (0.388) (0.067)
Frecuencia de uso de Whatsapp 262 265 0.040 216 250 0.300°** 232 237 0051
(0.696) [0.652) (0.109) (0.501) (0.799) [0.094) (0.859) (0.809) [0.141)
Frecuencia de uso de Facebook 2.03 211 0.091 1582 2.03 0,082 208 210 0,028
[0.714) [0.675) (0.118) (0.848) (0.845) (0.098) (0.856) (0.839) [0.140)
Erecuencia de uso de cores alactrénico 143 154 0.11% 125 142 0.103 137 147 0.100
[0.583) [0.618) (0.057) (0.525) (0.604) [0.065) (0.591) (0.616) (0.098)
Usé al menos una vez una tablet 0.37 070 0.340*=* 0.31 0.86 0.543%=* 0.27 0.68 0.415%**
(0.485) (0.463) (0.078) (0.463) (0.350) (0.046) (0.445) (0.471) (0.078)
Capaz de ensefiar a usar tablet 038 0.68 0.284%== 0.38 078 0.377%** 041 0.60 0.205%*
[0.451) [0.471) (0.076) (0.487) (0.415) [0.054) (0.4585) (0.485) (0.088)
220 206 -0.123 203 212 0,064 202 1464 -0.078
F iad d jes de text
recuencla g uso g mansajes e texto (0.626) (0.650)  (0.108) | (0.639) (0.681)  (0.075) | (0.703) (0.586)  (0.105)

Nota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre paréntesis. La estimacion del efecto pre-post

es producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados 2 nivel de distrito en paréntesis. La significancia esta presentads = 1%, 5%y 10% de

confianza estadistica (*** p=0.01, ** p=0.05, * p=0.1).

Anexo 3.2.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de uso de
tecnologias, segun tipo de actividad productiva
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Agricola Pecuario
Varlable
Linea base Linea final Efeq:tc:n Linea base Linea final E1l‘ec1:0
estimado estimado
. . . 237 296 0.543%== 2 245 0.279*
Frecuencia de uso del cajero automdtico
[1.468) (1.474) (0.188) (1.445) (1.470) (0.156)
; ) 0.55 0.75 0.182%== 0.50 0.60 0.107**
Usé al menos una vez &l cajero automatico
(0.455) (0.434) (0.058) (0.501) (0.452) (0.051)
. - . . 0.85 077 -0.070 0.88 0.80 -0.085**
Mecesitd ayuda para utilizar 2l cajero automadtico
[0.362) (0.420) (0.053) (0.322) (0.401) (0.039)
Ayudd a alguien mas a utilizar el cajero automatico 071 073 0.084 077 o078 0.004
(0.456) (0.407) (0.071) (0.420) (0.416) (0.062)
" . 091 0.95 0.032 0.96 0.54 -0.030
Tiene un teléfono celular
[0.284) (0.227) (0.034) (0.187) (0.246) (0.024)
e -
Asucelularse le pusde instalar Whatsapp 073 0288 a2 080 087 i
(0.446) (0.325) (0.045) (0.403) (0.336) (0.038)
P
Frecuendia de uso de Whatsapp 224 253 0.254 237 250 0.124
(0.874) (0.760) (0.101) (0.852) (0.774) (0.083)
- 191 208 0.137 204 2.06 0.030
Frecuencia de uso de Facebook
(0.835) (0.837) (0.109) (0.B06) (0.775) (0.084)
- ; 132 147 0.128 137 146 0.092
Frecuencia de uso de correo electrénico
[0.540) (0.654) (0.0B0) (0.570) (0.581) (0.059)
0.26 078 0.506%*= 0.34 077 0.431==*
Usd al menos una vez una tablet
(0.442) (0.413) (0.056) (0.476) (0.421) (0.047)
Capaz de ensefiara usar tablet 0.36 0.75 0.374%== 0.42 0.68 0.272%==
[0.481) (0.434) (0.060) (0.454) (0.467) (0.052)
Frecuencia de uso de mensajes de texto 205 216 0.083 208 200 -0.083
! [0.631) (0.664) (0.084) (0.670) (0.642) (0.065)

Mota: Las cifras en las columnas de linea base ylinez finzl son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre
paréntesis. Lz estimacion del efecto pre-post es producto de un modelo de regresidn lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados
= nivel de distrito en paréntesis. La significancia esta presentada 2 1%, 5% y10% de confiznzz estadistica (*** p<0.01, ** p<0.05, *p=0.1).

Anexo 3.2.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de uso de
tecnologias, segun mediana muestral de edad

Merores de 40 afios Mayores de 40 afios
Varlable Efect Efect
Linga base Linea final _e ° Linea base Linea final _e °
estimado estimado
P .
Frecuencia de uso del cajero automatico 251 252 (L5 2.02 242 (M7
[1.455) (1.351) (0.163) (1.414) (1.548) (0.178)
e -
Usd al menos una vez ¢l cajero automatico 0.62 077 (Lt 0.42 0.54 (L
[0.488) (0.421) (0.051) (0.485) (0.501) (0.058)
MNecesitd ayuda para utilizar el cajerc automatico 0.87 0.76 R 0.87 0.82 -0.057
[0.335) (0.426) (0.045) (0.337) (0.386) (0L044)
Ayudd 3 alguien més a utilizar el cajero automatico 081 0.84 0.025 065 071 0.062
(0.390) (0.373) (0.054) [0.481) (0.456) (0.084)
Tiene un teléfono celular 056 026 0.008 023 082 0012
[0.206) (0.198) (0.023) [0.252) (0.274) (0.032)
- -
Asucelularse le puede instalar Whatsapp 0.87 033 T2 067 0.81 (L3
(0.338) (0.248) (0.034) (0.471) (0.393) (0.050)
- .
Frecuencia de uso de Whatsapp .55 269 dutL] 2.02 2.30 200
[0.745) (0.642) (0.082) (0.909) (0.852) (0.101)
5 .n
Frecuencia de uso de Facebook .22 216 0.052 175 135 204
[0.757) (0.740) (0.087) (0.815) (0.857) (0.101)
.n
Frecuencia de uso de correo electrénico 146 L1e0 (UEL] 123 130 0.060
(0.605) (0.650) (0.073) (0.475) (0.518) (0.055)
e mnu
Usd al menos una wez una tablet 0.45 084 (L] 017 o7 (Ls-11
[0.455) (0.371) (0.050) (0.376) (0.455) (0.052)
Capaz de ensefiara usartablet 0.55 0.80 Wt 0.23 0.61 08
[0.455) (0.398) (0.054) (0.415) (0.450) (0.058)
222 222 -0.001 192 150 -0.036
Frecuencia de uso de mensajes de texto (0.602) (0.633) (0.074) (0.674) (0.635) (0.078)

MNota: Las cifras en las columnas de lines base v lines final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre
paréntesis. La estimacion del efecto pre-post es producto de un modelo de regresion lineal multivariads. Los errores estandares clusterizados
a nivel de distrito en paréntesis. La significancia esta presentada a 1%, 5% y 10% de confianza estadistica [*** p=0.01, ** p<0.05, * p<0.1).

Anexo 3.3.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de ahorro,
segun departamento
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Lima Piura Ica

Variable Linea base Lineafinal Efem linea base Linea final Efecto Linea base Lineafinal ETE'ID

estimado estimado estimado
Ahorro en casa 0.50 0.35 40.148* 061 0.58 -0.027 061 0.56 -0.051
(0.503) (0.481) [0.081) (0.488) (0.485) [0.057) (0.420) (0.501) (0.088)
Entresa dinero a persona cercana 0.04 005 10.003 002 0.04 0.019 002 0.4 0018
£ " [0.207) (0.215) [0.035) (0.148) (0.201) (0.021) (0.148) (0.198) (0.032)
Ahorro en gupo o junta 0.13 016 0.025 005 0.05 0.002 0.06 0.06 0.004
gmpool (0.342) [0368) [0.059) (0.219) (0.219 [0.026) [0.230) (0.240) (0.041)
Ahorro en cuenta bancaria 0.26 0.35 0.096 012 0.19 0.066 020 0.2 0020
(0.439) (0481) [0.075) (0.323) (0.395) (0.043) (0.402) (0.418) [0:071)
Ahorro en caja municipaljrural 0.02 000 -0.023 003 0.04 0.014 002 0.06 0038
(0.148) (0.000) 10.016) (0.165) (0.201) (0.022) (0.148) (0.240) (0.037)
AhorTo en cooperativa 0.00 000 -0.000 0.00 0.00 0.000 001 0.00 -0.011
" (0.000) (0.000) [0.000) (0.000) (0.000) (0.000) (0.105) (0.000) [0:011)
Ahorro en deposito a plazo en banm 0.00 002 0.016 001 0.01 0.002 002 0.00 -0.022
(0.000) (0.126) [0.016) [0.075) (0.091) [0.010) [0.148) (0.000) [0:016)

- -

Ahorro en deposito a plazo en caja municipalfrural 0.00 0.00 0.000 000 0.03 s 0.00 0.00 0.000
{0.000) (0.000) {0.001) {0.000) (0.157) (0.014) {0.000) (0.000) {0:001)
Ahorro en deposito a plazo en cooperativa 0.00 aco 0.000 0o 0.00 0.000 0.00 0.00 0000
(0.000) (0.000) [0.000) (0.000) (0.000) (0.000) (0.000) (0.000) (0.000)
-
Ahorro en compra de animales de ganado 0.16 025 0.098 011 0.17 0.055 0.03 0.12 0087
(0.364) (0.439) 10.068) (0.316) 0.374 (0.041) [0.181) (0.328) [0.050)

Ahorro en inversidn an cultivos 0.02 005 0.023 008 0.14 0.052 0.03 0.2 0.188*#+*
(0.148) (0:215) [0.032) [(0.278) (0.350 [0.087) [0.181) (0.418) [0:061)
Ahorro en compra de tierras/propiedades 0.03 003 -0.002 001 0.04 0.030 0.00 0.00 0000
(0.181) (0177) [0.029) (0.105) (0.201) (0.020) (0.000) (0.000) (0:002)
Ahorro en métodos formales 0.28 0.35 0.073 015 0.27 0.107** 0.26 0.26 0.004
(0.450) (0481) {0.076) (0.359) (0.444 (0.048) (0.439) (0.443) {0.075)
Ahorro en métodos informales 0.73 071 -0.017 073 078 0.057 070 0.70 0001
(0.445) (0.455) [0.075) (0.447) (0.414 (0.050) (0.461) (0.463) (0:081)
Ahorrosolo en métodos informales 0.62 056 -0.065 070 0.69 -0.011 061 0.62 0010
(0.488) (0501) [0.082) (0.458) (0.464) (0.054) (0.430) (0.430) (0:086)
Ahorro s6lo en mitodos formales 0.17 019 0.025 013 0.17 0.089 017 0.18 0014
(0.375) (0:396) [0.063) (0.336) (0.382) (0.043) [0.375) (0.388) (0.064)

.. -

Ahorrosolo en una combinacion de métodos formales e informales 011 018 0.028 002 009 e oos 008 0.009
(0.3186) (0368) [0.057) (0.148) (0.290) (0.029) (0.286) (0.274) [0.:049)

Ahorra actualmente en cualquier método 0.20 048 0:280°** 028 0.61 0.328*** 0.28 0.62 0.392°**
[0.402) [0503) [0.0786) [0.450) [0.400) [0.056) [0.450) [0.490) [0.083)
Cuenta con ahorros compartidos 0.33 047 0.128 044 0.44 -0.000 040 0.52 0112
(0.485) (0507) [0.144) (0.501) (0.500) (0.093) [0.500) (0.508) [0:130)

NGmero de obictivos de ahorro definidos 0.40 076 0359 047 162 1.158%** 051 156 1.048***
! (0.981) (1.146) [0.178) 0.889) (2.474 (0.238) (0.939) (2.278) (0.335)

Maota: Las cifras en lzs columnas delinez base ylineafinal son los promedios muestrales y sus respectivas desvisciones estdndarentre paréntesis. La estimacian del efecto pre-post es producto deun
modelode regresion lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados anivel de distritoen paréntasis. Ls significancia esta presentsda a 1%, 5% v 10% de confianza estadistica [*** p<0.01, **

p<0.05, * p<0.1).
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Anexo 3.3.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de ahorro,

segun tipo de actividad econémica

Pgricola Pecuario
Variable . . Efecto |,. . . Efecto
Linea base Linea final ) Linea base Linea final _
estimado estimado
Ahorro en @ss 053 054 0.005 0.62 0.50 -0.110*=*
(0.501) (0.500) [0.067) (0.487) (0.502) (0:053)
Entrega dinero a persona cercana 0.0z 004 oozl 0.05 0os ool
(0.147) {0.204) (0.025) {0.175) {0.203) [(0021)
Ahorro en grupa o junta 0.04 0.08 0032 0.09 0.09 -0.007
(0.205) (0.265) 10.032) (0.287) (0.281) (0.030)
AROrTo en dienta bancana 0.17 0.17 -0.003 0.18 0.29 0.106**
(0.375) (0.379) 10.051) (0.381) (0.453) (0.045)
Ahorro en ja municipal/rural 0.02 0.05 0033 0.08 0.02 -0.006
[0.147) [0.227) (0D26) (0.163) [0.145) [0017)
Ahorro en cooperativa 0.00 0.00 0.000 0.00 0.00 -0.004
(0.000) (0.000) (0.001) (0.067) (D.000) (0.004)
Ahorro en deposito a plazo en banco 0.0l 0.01 0.003 0.0l 0.01 -0.002
[0.085) (0.104) (0.013) (0.095) (0.085) (0.009)
- -
Ahorro en deposito a plazo en caja munidpalfrural 0.0 0.00 0.000 0.00 0.02 Al
[0.000) [0.000) (0.001) (0.000) [0.145) [0012)
Ahorro en deposito a plazo en cooperativa 0.0 0.00 0.000 0.00 0.00 0000
[0.000) [0.000) (0.000) (0.000) [0.000) [0.000)
-
Ahorro en compra de animales de ganado 008 024 0154 012 014 0022
[0.273) (0.427) (0.051) [0.322) {0.351) [0.036)
- -
Ahorro en inversion en ailtivos 01 022 0107 0.02 oos 0.056
[0.313) (0.413) (0.049) (0.149) {0.270) [0.026)
R R 0.02 0.05 0032 0.01 0.01 0004
Aho de ti dad
o en compra de tierras/propiedades 0.347)  (0227)  (0027) | (00%5) (0119  (0012)
Ahorro en métodos formales 0.0 0.23 0022 0.z 0.33 (AL
(0.399) (0.420) [0.055) (0.413) (0.471) (0.048)
- -
Ahorro en métodos informales 067 0.82 0142 0.7 070 0051
(0.471) (0.389) 10.057) (0.433) (0.460) (0.049)
. . B 0.64 0.72 0.083 0.68 0.59 -0088*
Aho | tod I |
rresolo &n metodos intarma es (0.483)  (0.451)  (0.062) | (0.463) (0494  ([0052)
Ahorro sdlo en métodos formales 0.16 0.13 -0.037 012 0.21 e
[0.368) (0.337) (0.046) {0.347) {0.412) [0.041)
-
Ahorro solo en una combinacian de métodos formales e informales 0.0¢ 010 0059 o.08 01 0036
(0.188) (0.297) 10.035) (0.267) (0.319) (0032)
. . 0.22 0.56 0.337=** 0.28 0.59 0.307==*
Aho ctual T | tod
13 CTUEIMENTE N alguier memon (0415)  (04%9)  (0062) | (0452) (0494 (0051
Cuenta con ahorros compartidos 0.33 0.6 0.137 0.44 0.46 0010
(0.479) (0.508) [0.116) (0.501) (0.502) [0.083)
. . . 0.44 146 1.088=*" 0.48 131 0.848=*"
N de objet deah definid
HMETD dE ORjETives A8 ahofro cetinidos (0938) (237  (0261) | (0D916) (2036  (0182)

MNota: Las cifres enlas columnas de linea base ylinea final son los promedios muestales ysus respectivas desviacionesestandar entre paréntesis. La estimaciaon
del efecto pre-post es producto de un modelo de regresianlineal multivariada. Los errores estandares clusterzados a nivel de distrito en paréntesis. Ls
significancia estd presentada a 1%, 5%y 10% de confianza estadistica (***p<0.01, **p<0.05, *p<0.1).
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Anexo 3.3.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de ahorro,

segun mediana muestral de edad

Menores de 40 afos Mayores de 40 afios
Variable . . . Efecto . . . Efecto
Linea base Linea final . Linea base Linea final .
gstimado estimado
0.62 050 -0.123%* 0.55 0.53 -0.002
Ahorro en casa
(0.487) (0.502) (0.057) (0.499) [0.501) (0.060)
. 0.03 004 0.008 002 0.05 0022
Entrega dinero a persona cercana
[0.179) (.198) (0.022) (0.143) (0208 (0023)
. 0.07 0o7 0.003 0,07 0.09 0014
Ahorro en grupo o junta
[0.258) [2.261) (0.020) (0.262) [0.238) (0033)
. 0.23 027 0.046 012 0.22 0.082*
Ahorro en cuenta bancaria
(0.419) [2.245) (0.050) (3.324) (0.414) (D.045)
. - 0.02 002 -0.001 0.03 0.05 0020
Ahorro en caja municipal frural
(0128 (@127) (0.015) (3.181) (0.227) (0.026)
Ahorre en cooperativa 0.00 000 0.000 0u01 0.00 -0.005
F (00000 (0.000) (0.001) (0.075) (0.000) (0.005)
- 0.01 001 -0.003 0.01 0.01 0,003
Ahorro en deposito 28 plazo en banco
(0.105) (a.09a) (0.011) (0.075) (0.095) (0.010)
- . . 0.00 002 0.016 0.00 0.01 0.009
Ahorro en deposito 3 plazo en @ja municipal frurs|
(0000 (2127) (0.011) (0.000) (0.095) (0.003)
Ahorro en deposito 3 plazo en cooperativa a.00 aea 0-000 .09 a.00 0000
(LoD (0.000) (0.000) (0.000) (w00 (0.000)
. 0.10 019 0.020* 0.10 0.18 0067
Ahorro en compra de animales de ganado
(0.307) (@391) (0.042) (0.303) (0.386) (0.042)
. L . 0.06 011 0.040 0.05 0.16 0.114***
Ahorro en inversion en cultivos
[0:239) (0:309) (0.032) (0. 220) (0370 (0.039)
Ahorro en compra de tierras/propiedades o.01 ooz 0.011 b0z 0.04 0018
[0.105) (D155} (0.016) (0.129) (0.187) (0u020)
. 0.25 031 0.059 016 0.27 0.091*
Ahorro en metodos formales
(0436 (0.464) (0.052) [0.371) (0448 (0.049)
. ) 0.76 074 -0.025 0.68 076 0078
Ahorro en metodos informales
(O.428) (D441) (0.051) (0.488) (0.431) (2.054)
. . . 0.68 065 -0.034 0.64 0.62 -0.006
Ahorro salo en metodos informales
(0.467) (0.479) (0.055) (0.482) (0.487) (0.059)
. . 0.17 022 0.050 012 0.14 0.007
Ahorro salo en metodos formales
(0377) (0418} (0.047) (3.331) (0.343) (0.040)
. - P . 0.08 009 0.009 0.04 0.14 0.084**
Ahorro solo enuna combinacion de metodos formales e informales
(0.276) (2.257) (0.033) (0.195) [0.343) (0.035)
. . 0.26 065 0.390"** 0.25 0.49 0.241%**
Ahorra actualmente en cualquier metodo
[0.442) (0.479) (0.054) (0.437) (0.502) (2.058)
. 0.46 0.53 0.073 0.3 0.37 0031
Cuenta con ahorros compartidos
(0,504 (0.503) (0.082) (0.484) (0.487) (0.100)
- -
Nomer de objetives de ahorro definidos .46 121 0.745" 0.4 154 111
[0.877) (1516} [0.151) [0.971) [2716) (0270)

Mota: Las cifras en lascolumnasde linea base ylineafinal sonlos promedios muestrales y sus respectivasdesviaciones estandar entre paréntesis. La estimacion

del efecto pre-post es producto de unmedelo de regresion lineal multivariada. Los errores estandares clusterimdos a nivel dedistrito enparéntesis. La

significancia esta presentada a 1%, 5% y 10% de confianz estadistica [*** p0.01, ** p<0.05, * p<0.1).
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Anexo 3.4.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de practicas
financieras: presupuesto, créditos y seguros, segun departamento

Lima Mura [
Wbk . . . Huce . . h Hucie . . N
Unga Baie Urea final L @ Bais Unea final Urwabaiw Unea fnal
Nalimadc Nalimadc
- 345 353 LR 141 ERCL gt 12 R ooEd
Eicala de impedarca de llesar la contabaldad del bogar ) ) )
(545 (hear) (DR (BT (ee) (R 1) D345) {mEA0) (L8P ]
" iLli} [FL 084 [T LL 15§ A [iF: ) ¥ 3 i8]
T Sy — _ _ )
ann (2ag) a5 a2 (s Eh (a0 (hase) E5)
044 [s1+] VR A 34 54 LR 33 .54 [VPE Al
Usrva la conBabilid ad del bogar de maes @ icrita ) ) )
(500 (4 () 473 (D50 (.55 (47a) () (e
- - . 281 in LK i) 41 28 LR 14 P DUE2
Eucala di sofaticacid nde cont kil dad del Bogar i i i
(Edl (EE) (o e JLEE ] L] (haa5) (079 .39
. . 338 T b5 352 3.4 BT 154 3.5 Eilili}
Fracuend a e e gue consalilidad aywdd o oubrie mejor los gastos da | o s ) ) )
(hAE (mI5E) LSt m3am (ma43) LS (A (L e
Usrva la conBakilid ad del pegocoe e o s o s L o G i
" (32 (mawey (088 (Dam [EEE] (085 (2e) (a0 (00a4)
Ecala de preparacice de contabilidad del mey ccic o ) o~ BT s _2'“ LEs et _LH O
g () s L] () (D (hdes) (DEe5) .58
[T TR S AT I 0 punr———— o o e g e L . e ST
(458 [LEE U] L] 455 (4 L] () (o) )
Eicala de scfisticacdmde conta bilidad del pegecis L - pea Li4 o [t a4 . L
' ' " a4 (g En a3y (9HH et (a7 fEa) - e&
Fracuanca e m gue contalilidad aywdd & cobrie major les gaatod di | g ce 44t A i a0 4 e ied au S
(aum (mau (v AN (aad) (e e () LEC
it s pedAlame 3d ik ] - RN 343 L] -7 V] LR LT
i (a8 () L] (D496 (e ] (.55 (DA68) () (o
ool 5 o oo i v [ vermaa] 31 [ -l [FE1E) (L) -miane® M2 o L3}
" (k488 (42 L] (432 (46 (054 (A0 [hAa18) LEEE Y
Sellich B e g s § oy mal 75 ST -0 i3 LT .88 [iTE .0 Rl
(23 (e PR 285 (s e ) (o) e
Eucala de alinidad com podur pag @ decda en pla s i Becdes 1 am i da3 a4 s a8 e -
: Fesnr s 2R (L0 e | (3N (R9m) e | (43 (L6 s
Walora concani dil preves dee dell poiis ame ot o o L - B o . BLERY
LLEEE] (3 B8 (38 [UER] (0ad (2s1) (Ld) &
il v ik b el el I 023 i% ) -0l a7 1] .08 B2E b LTS ]
ke v Raci licdad e i il sl s B B o o B BA2G (n3as) .55 D379 (B4 M7 AR [4ad) R
Valow lo & . seris al & ol ciaa P 115 a2 - mEs (X~ -hEE [T [ DUES
e o bsa de inbrds al sel ol r ee pels Lme (A9 (s (0. [Ere] (e (.05 [ERCE] [mE54) (R
Walem los ceafes de Inimites al sclicitar ue pé i me 006 .Illiﬁ - a0y .I).III o= 003 _D"“ Qe
(23 (2] P s [LES ] (i (aam) fhase) e
R " sl i | it 4 ) slicia N 1L 1% -0a4 i .33 L5 TR V1) i3 i 3]
alera la conlian em ol percral de la insStucide a lelicitar e poditame 458 (o8 P B37%) (0473 PR ) (443 s
Walora ol plase yose s de page al sclictarn o pei tame . o pe a5 Gt e d G L
D354 (M4E) DOST | D433 (R4 DGO | D3E) (oE9) (LsR
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Anexo 3.4.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de practicas
financieras: presupuesto, créditos y seguros, segun tipo de actividad productiva
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Anexo 3.4.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de practicas
financieras: presupuesto, créditos y seguros, segin mediana muestral de edad
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Anexo 3.5.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de actitudes

y preferencias financieras, segun departamento

Lma Fiura ka
Variable . . N Efects . . ) Efecto . . Efecto
Lnea baze Unea fina . Lnea baze Unea fina N Linea base Unea fina -
estimado estimado estimado
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- .
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. wan
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{o.148) {0.177] {0027} {0.000} {oz2s0) {0u0z23) {01458} {0.274) {0u0az)
- - - 0.24 021 -0.03% 0.16 026 00D o7 o020 0033
Freferenda de ghorre en animales de granjs
{0.432) {0.408) {0.0858) {0.352] {0.440) {0.04g) [0.375) {0.304) [0.062)
Preferenda de ahorro en tiemas o propiedades 0.28 038 0121 oz 0.3z 0.0B5* o1y 038 0.171%*
{0.438) {0.430) {0.075) {0.415) {0.457) {ou0ag) {0.38) {0.485) {0077
.
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{0.188) {0.218) {0.033) {0.183] {0283) {0.028) {0.208) {0.302) {o.04g)
- - - 0.15 013 -0.016 013 [ ols oia o017 ooy
Preferenda de ahorro en métodos informales
{0.152) [0.158) {0.025) {0.131) {0167) {0.018] {0.137) {0.158) [0.028)
preferenda de ahorro solo en métodos formales 033 045 e 042 042 0.013 038 025 -0.024
{oa7a) [o.502) {0.078) {0.a52) [o.ags) {0.058) [o.a51) [0.43) {o.073)
- - - 0.28 030 0021 027 025 -001% 039 oAz 0.031
Preferenda de ahorre solo en meétodos informales
{0.450) {0.483) {0.075) {0.244) {0.435) {0.052) {0.a20) {0.202) {0.088)
-
preferenda de ahorro en una combinad én de métodos formales einformales 038 021 fE 031 031 0.000 024 030 0.055
{0.451) {0.408) {0.072) [0.453] {0.454) {0.055) {0.432) [0.453) {0L0&T)
Excala de confianza en bancos 273 134 0213 3056 331 0251%* 152 295 naa1**
[o=s81) [0.885) {0150 {0.508) [0s37) {0.110] {1085} {1.0850]) {o.191)
- - 2.03 210 0081 233 241 01Ty 182 158 0159
Ezcala de confianza en cooperativas
{0.524) [0.763) {0.152) {0.518) {0270 {0.120]) {0.847) {0.978) [0.181)
Escalz de confianza en grupes de shomo 158 13 0172 213 Jris ] 0145 206 178 -0.268
{10183) [0.854) [0183) {0.573) {1.01E) {0.122) {0.528) {0.841) [0.167)
- - - 245 260 0151 273 250 0.169* 133 250 iy
Ezcala de confianza promedio en sector fina ndero forma
{0783) {0.784) {0.128] {0.740} {0728 {0.002) {0.240) {0.802) {0.151)
. -
Escala de confianza promedio en finanzas informales .58 20 f.22e 244 i 0.151 204 LEe 0-1a0
{o.205) [0.554) [0.135) {0.842] {0.205) {0.108) [0.543) {0.780] {0.150)
Escala de confianza n bancos comunitarios im0 205 03754 218 230 0116 i T 203 0015
{0540} [0.727) {0.145) {0.557] {Lo11) {0.125) [0.834) {0.503) [0.157)

Nota: Las cifras &n las columnas de linea basa y line afinal sanlos promedios mu estrales y sus respeclivas de sviadones estand ar sntre paréntesis. La es tima can del afecto pre-post os producto de un mad 2lo de

regrasign linzalmubtivariada. Los errores estandares dusterizados a nivel de distrito en paréntesis. La significanda estapresentadaa 1%, 5%y 10% de confianza estadistica (**% p<0.01, " p<0.05, " p=0 1)
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Anexo 3.5.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de actitudes
y preferencias financieras, segun tipo de actividad productiva

Agricola Pecuaris
warlable Efecto Efecto
Unza base Unez final Unea baze Unza final
astimado estimado
091 0.95 0.044 082 094 0023
Formalizar mi negodo tras ventajas [Respussta afimativa)
(0.284) (0.204) (0.033) [0z74) [0233) (0.027)
040 0.52 0.LOE* 0.47 037 - T
Los bancos son unmal necesaro [Respussta negativa)
[0.493) {o.502) [o.oEs) [0.s00) (D.485) [0.053)
orT 0.Ba 0.058 o072 0.E2 0100
Los bancos tlenen productos gue me sinen (Respuesta afimativa)
(0.420) [0.370) [0.052) [0.4s50) [0384) (0.044)
oFa oy o.aTo* o.70 o7l 0.009
Escala de actitud positiva hada el zector financiero formal
[0.241) [o.214) [0.030) [oz40) [D234) [0.025)
- o Ly
pPreferenda de ahorm en el hogar 023 o1a (L o.z2 014 1
[0.423) [o.343) [0.051) [0.458) (EEE [0.0az)
preferenda de ahorro con un familiar oot oo - ooz oos R
[0.083) [0.178) [0.020) [o.149) [oz203) [0.0z20)
preferenda de ahormo grupal oor oo i 0.3 oL -o.o=
(0.243) [0.252) (0.035) [0333) (0310) (0.035)
preferenda de ahorro en bancos nez oL -hois o83 oes o
(0.7 (0. 490 (0.0585] 0ATE| 0475 (0051
} } } } } }
- LER]
preferenda de ahormo en una ca)a municipal/rurzl 013 .23 MR 0.08 018 LT
[0.335) (0.az20]) (0.052) [0235) (0365) (0.034)
ooo 0.0z 0.055** ooz 0.0s 0DaE**
Preferenda de ahormo en cooperativa
(0.000) (0.227) (0.023) [0133) (02as) (0.023)
ol1s 0.z7 OLLLT** 0.20 021 0003
preferenda de shormo en animales: de gran)a
[0.353) [0.245) [o.oss) (0403} (D.407) [0.0a4)
0z 040 0,133+ 0.20 031 0oeE**
Preferenda de ahorm en tiemas o propledades
[0.438) (0.392) (o.o53) [0.403) [D.4E3) (0045
025 0.30 0.038 0.24 029 0051
preferenda de shorro en métodos formales
[0.197) [0.257) [o.o33) [0.185) (0261} [0.025)
Ll
Preferenda de ahorm en métodos Informales o1z o1e w2 o.14 o014 -o.oun
[0.128) [o.174) [0.021) [0.143) [o.154) [0.018)
- -
Preferenda de ahorm solo en métodos formales 043 o34 oos4 o34 043 I
[0.427) [o.a78) [0.085) [oa74) [o.a37) [0.0s532)
Preferenda de ahorm s olo en métodos Informales bao b3l o020 o.30 o2z -0.ooe
(0.480) [o.as8) [0.052) [o.as0) (0.457) [0.0as)
o -
preferenda de ahormo en una combinad dn de métodos formales e Informales 024 b3z nors 034 0.3 Ry
[0.429) (o470} [0.051) [0a78) [D.435) [0.0as)
LN LL]
Ezcala de conflanza en bancoos zBs 3.24 039 82 308 023
(0.945) (0.978) (0.127) [1033) (0287) (0.108)
218 235 0.156 204 217 0132
Escala de conflamza en cooperativas
[0.878) |0.38E) (0.137) (0528 (0201} (0108}
109 227 0.113 208 208 [ENErL:]
Escala de conflamza en grupos de ahomo
(0.956) (0.g70] (0.135) (058 7) L-EL] (0111}
260 2.834 O.22B** .34 266 0.124
Escala de conflanza promedio en sector finandere formal
[0.773) {0.829) (0.107) [0.Es0) (0.793) [0.08E)
212 2.24 0.112 2.01 211 0.103
Escala de conflanza promedio en finanzas informales
[0.872) [0.827) (0.118) [oBs3) [D.834) [0.02E)
112 132 0.175 135 210 0.150
Ezcala de conflanza en bancos comunitarios
[0.241) |o.3E8) [0.137) [0245) [D.22E8) [0.113)

Mota: Las difra s & nlas columnas de Enea base yEnea final son kos promedios muestrales y sus respectivas dessiadones estandar entre paréntesis. La estimaddnde | efecto

pre-past es producto deunmodelo de regresian lineal multivariada. Los smores estandares dusterizados a nive lde dis trito en paréntes s, La significanca esta presentadaa

1%, 5%y 10% de confianza estadistica {*° % p<0.01, " p<0.05, ¥ p=0.1}
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Anexo 3.5.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de actitudes

y preferencias financieras, segun mediana muestral de edad

Menores de 40 afios ay ores de 40 a fos
Varlable Efecto Efecto
Unza base Unez final Unea baze Unza final
estimado estimado
081 0.95 0DaE* 092 094 0015
Formalizar mi negodo trae ventajas [Respuesta afimativa)
(0. 284 (0. 19E 0.02E| 0271 0244 (0031
] | | } | }
DAB 052 0.037 0.4a1 033 -0.074
Los bancos son un mal necesaro [Respuesta negativa)
(0.50]] (0,502 0.05E] 0493 0474 (0.059
} } | | | |
079 033 0.035 0.es 083 OL3TH**
Los bancos tlenen productos que me sinen (Respuesta afimativa)
(0. 40| [0.37E 0.045] 0454 D37E (0.1050)
] | } ] | ]
o073 oy 0.039 0.E7 o 0.02&
Escala de actitud positiva hada el zector financiero formal
[0.250) {o.230) [0.028) (0228} [oz220) [0.027)
027 013 -0.141% 0.27 0.14 -0.113*+
Preferenda de shormo en el hogar
[0.448) [0.338) [0.0a5) [0.243) [0353) [0.0a7)
0ol ooz 0.012 0.o3 0.0E 0.035
preferenda de ahorro con un familiar
[0.074) [0.127) (0.013) [0.156) EEEY [0.027)
o1a 0.10 -0.003 0.10 010 -0.003
Preferenda de ahorm grupal
[0.307) |0.238) (0.035) [0303) {0300 [0.037)
Preferenda de ahorm en bancoos o7t 053 -hoes o.38 0e o.oer
(0.453) [o.a7g) [0.055) (04938 [o.a8s) [0.053)
ok
preferenda de ahormo en una ca)a municipal/rurzl oos iz o.oat 010 o023 )
[0.267) [o.323) [0.035) [0295) [D438) [0.0a7)
001 0.d 0.031 0.01 0.08 o.o7o**
Preferenda de ahorro en cooperativa
(0.105) [0.138) [0.013) [o.108) (o274} [0.0z7)
o019 0.20 0.016 0.18 0.26 0082
praferanda de shormo en animales de gran)a
(0.391] (0304, 10.045] 0385 0441 (0.052]
] } } } } ]
021 028 0.071 024 041 O.LEL***
Preferenda de ahorro en iemas o propledades
(0. 40| (0,453 0.043] 0AZ7] 0493 (0.1054
] ] ] ] ] ]
LA
Preferenda de ahorro en métodos formales 027 o.z7 0.002 0.22 0.3z I
0,173 0,215 0.023] 0203 0305 (0.033]
| } ] | } |
013 013 -0.005 014 olr 0027
preferenda de ashorro en métodos Informales
[0.135) [0.153) [0.007) [0.140) [ouL7a) [0.019)
o4an 0.48 0.0B1 0.35 031 -0.048
preferenda de shorro solo en métodos formales
[0.4390q) |0.502) [0.058) 04738 [D.4E3) [0.055)
025 0.29 0.049 0.35 031 -0.047
preferenda de shorro s olo en métodos Informales
[0.433) [0.a57) [0.052) [0.480) [0463) [0.055)
036 0.22 -0L13E*** 0.25 0.34 0.og5*
preferenda de ahorro en una combinad dn de métodos formales e Informales
[0.4z0) (0.a18) [0.052) [0.433) [0477) [0.055)
L -
Ezcala de conflanza en bancoos B8 321 0533 B2 305 229
[0.539) [o.342) [0.111) [Lo01) [1025) [0.122)
Ezcala de conflanza en cooperativas 213 33 0183 03 1z o.10z
(0.945) [o.924) [0.118) [0.856) [o=s4) [0.122)
Escala de conflamza en grupos de ahomo z1o 230 o187 o L= -0.083
(0,985 (0.945 0.118] 0570 0940 (0129
} } ] } }
258 231 O.209** 2.34 265 0115
Escala de conflamza promedio en tector finandero formal
(0,830 [0.7B3 0.093] 0BL2] 0830 (0 D9E|
| } } ] | )
211 229 0.1562 199 2.00 0az
Ezcala de conflamza promedio en finanzas Informales
(0,853 (D829 0.099] 0BT DB1T (0110
} ] ] | ] |
108 .35 0.149 134 209 0.173
Ezcala de conflanza en bancos comunitarios
[0.923) [0.954) [0.117) [0.589) [0203) [0.128)

Mota: Las cifra s e nlas columnas de Enea base yEnea final son ks promedios muestrales y sus respectivas dessiacionas estandar entre paréntesis. La astimacdnde | afecto

pre-past es producto dewnmodelo de regresidn lineal mubtivariada. Los emores estandare s dusterizados a nive lde dis trito en paréntesis. La significanda esta presentadaa

1%, 5%y 10% de confianza estadistica {** % p<0.01, " p<005, ¥ p=0 1)
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Anexo 3.6.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de
optimismo y autopercepcion, segun departamento

Lima Piura Ica
Variable
Linea base Linea final Efecto Linea base Linea final Efecto Linea base Linea final Efecto
estimado estimado estimado
. 496 6.46 1443 6.43 6.77 0438 5497 484 -1.150
Escala de optimismo
(1.170) (11.899) (1.486) (9.937) (12.136) (1.330) (10.024) (1.570) (1.088)
- 3.00 3.63 0.599 240 269 0.392 3.89 192 -1.990
Escala de pesimismo
(10.325) (12.295) (1.881) (7.414) (9.003) (0.968) (14.478) (1.563) (1.550)
- . 0.79 0.83 0.036 0.83 082 -0.009 079 084 0.045*
Escala de orientacion al futuro
(0.132) (0.151) (0.024) (0.140) (0.142) (0.016) (0.164) (0.133) (0.026)
. 0.76 077 0.002 078 080 0.033* 076 0.78 0.020
Escala de sutoeficacia
(0.179) (0.168) (0.028) (0.171) (0.161) (0.020) (0.176) (0.149) (0.027)
. 3.15 3.18 0.033 3.15 3.27 0.120 3.20 3.36 0.157
Percepcion de autocontral
(0.613) (0.559) (0.0946) (0.704) (0.606) (0.076) (0.628) (0.776) (0.127)
Percepcion de autoconfianza 3.23 3.30 0.074 3.29 3.26 -0.027 3.12 3.34 0.217*
(0.562) (0.528) (0.089) (0.603) (0.572) (0.069) (0.762) (0.717) (0.129)
. . 3.06 3.13 0.071 3.11 3.10 -0.005 3.09 3.30 0.211*
Percepcion de bienestar
(0.610) (0.558) (0.095) (0.658) (0.643) (0.077) (0.802) (0.647) (0.124)
. . . 252 245 -0.068 247 232 -0.155 2.50 232 -0.180
Percepcion de superacion (Respuestas negativas)
(0.893) (0.699) (0.131) (0.838) (0.BO5) (0.097) (0.927) (0.957) (0.167)
. . . 3.30 3.15 -0.146 3.29 3.32 0.026 3.29 348 0.203
Percepcion de buena comunicacion entre pareja
(0.607) (0.690) (0.116) (0.688) (0.620) (0.080) (0.666) (0.661) (0.127)
Escala de autopercencion 3.05 5.03 -0.020 3.04 3.05 0.000 3.01 312 0.113
P P (0.415) 0.353) (0.063) (0.441) (0.401) (0.049) (0.467) (0.498) (0.085)

Nota: Las cifras en |as columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre paréntesis. La estimacidn del efecto pre-post
es producto de un modelo de regresian lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados 3 nivel de distrito en paréntesis. La significancia esta presentada a 1%, 5%y 10% de
confianza estadistica (*** p=<0.01, ** p=0.05, * p=0.1}.

Anexo 3.6.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de
optimismo y autopercepcién, segun tipo de actividad productiva

Agricola Pecuario
Variable
Linea base Linea final Efecto Linea base Linea final Efecto
estimado estimado
- 6.50 6.11 -0.291 5.60 6.38 0.745
Escala de optimismo
(11.371) (9.842) (1.388) (6.424) (11.266) (1.026)
- 254 292 0.495 3.16 269 -0.478
Escala de pesimismo
(8.414) (10.171) [1.256) (11.335) (B.355) (1.013)
- . 0.82 0.82 -0.007 0.81 0.84 0.029*
Escala de orientacion al futuro
(0.148) (0.143) (0.019) (0.144) (0.141) (0.015)
. 077 0.79 0.028 0.77 0.78 0.018
Escala de autoeficacia
(0.1786) (0.167) (0.023) (0.173) (0.156) (0.017)
. 3.18 3.22 0.034 3.15 3.29 0.152**
Percepcion de autocontrol
(0.699) (0.643) (0.090) (0.640) (0.631) (0.069)
. . 3.26 322 -0.052 3.1 3.34 0.125*
Percepcion de autoconfianza
(0.669) (0.640) (0.0B7) (0.621) (0.558) (0.064)
. . 3.13 3.1 -0.018 3.06 3.18 0.118*
Percepcion de bienestar
(0.705) (0.619) (0.088) (0.671) (0.628) (0.070)
. . . 247 2.36 -0.120 2.50 2.36 -0.150
Percepcion de superacion (Respuestas negativas)
(0.869) (0.724) (0.106) (0.B77) (0.870) (0.095)
. I ; 3.35 3.34 -0.009 3.26 3.30 0.041
Percepcion de buena comunicacion entre pareja
(0.696) (0.700) (0.099) (0.637) (0.624) (0.072)
Escala de aUtopercencion 3.06 3.03 -0.024 3.02 5.07 0.049
P P (0.473) (0.409) (0.059) (0.420) (0.414) (0.045)

Mota: Las cifras en las columnas de lines base y lines final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre
paréntesis. La estimacion del efecto pre-post es producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los errores estandares
clusterizados a nivel de distrito en paréntesis. La significancia esta presentada a 1%, 5% y 10% de confianza estadistica [*** p<0.01, **

p<0.05, * p<0.1).
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Anexo 3.6.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de

optimismo y autopercepcion, segun mediana muestral de edad

Menores de 40 afios Mayores de 40 afios
Variable
Linea base Linea final ETE'ID Linea base Linea final E]fecto
estimado estimado
- 5.30 4499 -0.361** 6.61 7.68 1.096
Escala de optimismo
(1.132) (1.448) (0.169) (12.244) (15.339) (1.712)
. 187 276 0.922 401 279 -1.199
Escala de pesimismo
(1.492) (8.889) (0.792) (14.546) (9.335) (1.395)
. . 0.81 0.82 0.015 082 0.83 0.015
Escala de orientacion al futuro
(0.135) (0.134) (0.016) (0.156) (0.152) (0.01B)
N 0.75 077 0.018 0.79 0.81 0.025
Escala de autoeficacia
(0.164) (0.157) (0.019) (0.183) (0.161) (0.021)
. 3.16 3.30 0.141* 3.16 3.22 0.067
Percepcion de autocontrol
(0.635) (0.628) (0.073) (0.692) (0.641) (0.082)
Percencién de sutaconfianzs 3.22 3.30 0.079 3.24 3.27 0.030
P (0.591) (0.572) (0.067) (0.688) (0.617) (0.080)
. B 3.08 311 0.031 3.10 3.20 0.101
Percepcion de bienestar
(0.669) (0.853) (0.077) (0.702) (0.587) (0.077)
. . 5 252 237 -0.153 245 233 -0.122
Percepcion de superacion {Respuestas negativas)
(0.B60) (0.B38) (0.100) (0.BBT) (0.785) (0.101)
. I . 3.31 3.39 0.079 3.28 3.23 -0.043
Percepcion de buena comunicacion entre pareja
(0.623) (0.576) (0.074) (0.702) (0.723) (0.093)
Escala de autopercapcion 3.05 3.09 0.037 3.02 3.02 0.003
P P (0.405) (0.407) (0.048) (0.475) (0.414) (0.054)

Nota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre

paréntesis. La estimacion del efecto pre-post es producto de un modelo de regresion lines| multivariada. Los errores estandares

clusterizados a nivel de distrito en paréntesis. La significanciz ests presentads a 1%, 5% y 10% de confianza estadistica (*** p<0.01, **

p<D.05, * p<0.1).

Anexo 3.7.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de

conocimientos financieros, segun departamento

Lima Piura Ica
Variable . B} Efecto ; . Efecto ; . Efecto
Linea base Linea final _ Linea base Linea final | Linea base Linea final _
estimadao estimadao estimada
Escala de conocimiento - Ahoros 0.75 087 0.115*== 0.82 0.84 0.020 078 0.85 0.072°*
(0.227) (0.173) (0.032) (0.191) (0.195) (0.023) (0.204) (0.197) (0.035)
- 0.56 0.59 0.034 0.62 0.62 -0.001 057 0.65 0.079**
Escala de conocimiento - Presupuesto
(0.191) (0.149) (0.027) (0.207) (0.206) (0.024) (0.205) (0.210) (0.036)
- - 0.94 0.89 -0.048* 0.86 0.85 -0.013 0.89 0.89 0.002
Escala de conocimiento - Credito
(0.130) [0.178) (0.026) (0.199) (0.204) (0.024) (0.180) (0.185) (0.032)
- 0.86 0.86 -0.000 091 093 0.016 0.82 083 0.011
Escala de conocimiento - Seguros
(0.272) (0.261) (0.044) (0.211) (0.183) (0.023) (0.264) (0.296) (0.049)
Escala total de conocimiento financiero o.78 0.80 0.026 0.80 0.81 0-005 o.77 0.81 0.0407
(0.098) [0.108) (0.017) (0.100) (0.104) (0.012) (0.125) (0.133) (0.023)

Nota: Las cifras en las columnas de linga base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desviacionas estandar entre paréntesis. La estimacidn del
efecto pre-post es producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados a nivel de distrito en paréntesis. La significancia esta
presentada a 136, 5%y 10% de confianza estadistica (*** p=0.01, ** p<0.05, * p=0.1).
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Anexo 3.7.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de
conocimientos financieros, segun tipo de actividad productiva

Agricola Pecuario
Variable . . Efecto . . ) Efecto
Linea base Linea final ) Linea base Linea final )
estimado estimado
- 0.80 0.B6 0.065*=* 0.79 0.84 0.051**
Escala de conocimiento - Ahorros
(0.197) (0.168) (0.024) (0.210) [0.202) (0.022)
- 0.59 0.61 0.020 0.60 0.63 0031
Escala de conocimiento - Presupuesto
(0.199) (0.205) [0.026) [0.207) [0.186) (0.021)
- - 0.89 0.85 -0.043 0.89 0.88 -0.003
Escala de conocimiento - Credito
(0.184) (0.211) [0.027) [0.181) [0.180) (0.019)
- 0.89 0.90 0.005 0.87 0.88 0.014
Escala de conocimiento - Seguros
(0.240) (0.236) [0.031) [0.245) (0.237) (0.026)
Escala total de conocimiento financiero 0.7 0.81 0.012 o-78 0.81 0.023
(0.105) (0.108) (0.014) (0.109) [0.114) (0.012)

Nota: Las cifras en las columnas de linea base vy linea final son los promadios muestrales y sus respectivas desviscionas estandar
entre paréntesis. La estimacion del efecto pre-post es producto de un modelo de regresion lineal multivarisda. Los errores
estandares clusterizados a nivel de distrito en paréntasis. Ls significancia esta presentads a 1%, 5%y 10% de confianza
estadistica [*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1).

Anexo 3.7.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de
conocimientos financieros, segin mediana muestral de edad

Menores de 40 afos Mayores de 40 afos
Variable Efect Efect
Linea base Lines final _E ® |lines base Linea final _E °
estimado estimado
- 0.81 0.86 0.048** 077 0.B3 0.066%*
Escala de conocimiento - Ahorros
(0.190) (0.165) [0.021) (0.218) (0.212) (0.026)
- 0.60 0.65 0.045=* 0.58 0.59 0.008
Esrala de conocimiento - Presupuesto
(0.200) (0.181) [0.022) (0.208) [0.202) [0.024)
- . 0.89 0.87 -0.014 0.89 0.B6 -0.024
Escala de conocimiento - Crédito
(0.184) (0.195) [0.022) [0.181) [0.193) [0.023)
- 0.91 0.84 D.024 0.84 0.84 -0.004
Escala de conocimiento - Seguros
(0.205) (0.178) [0.022) (0.273) (0.279) (0.033)
Escala total de conocimiento financiero o.80 0.83 g.0z5 o.r7 0.78 0.011
(0.101) (0.083) (0.011) (0.111) (0.132) [0.015)

Nota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desvisciones
gstandar entre paréntesis. La estimacion del efecto pre-post es producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los
errores estandares clusterizados 2 nivel de distrito en paréntesis. Lasignificancia esta presentada 3 1%, 5% y 10% de confianza
estadistica (*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1).
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Anexo 3.8.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de
empoderamiento y toma de decisiones, segun departamento

Lma Plura lea
Variable Unesbase Uneafinal 52 |lnaa base uneafinal  Ee° |imeabase Uneafinag  ect®
estimado estimado estimado

Inwlucrado en la decision de ahomo en el hogar 082 oo o 051 084 o8 o84 058 0038
(0269) (0.000) (0.028) (0.285) (0.235) (0.030) (0.230) (0.141) (0.031)

Inwlucrado en la decisidn aerca del uso de subsidios monetarios 066 0.68 0.027 0.45 0.56 0TS 0.73 0.80 0.088
(0478) (0.469) (0.077) (0.455) (0.495) (0.059) (0.445) (0.404) (0.074)

Involucrado en la decisién de trabajar fuera del hogar Qs34 0s0 -0.042 087 0.8 -0.016 051 054 0023
(0230) (0.296) (0.044) (0.335) (0.350) (0.040) (0.286) (0:240) (0.046)
Inwlucrado en las decisiones de gastos del hogar 088 083 0.001 084 051 (e 087 056 s
(0316) (0.317) {0.051) (0.364) (0.250) (0.038) (0.342) (0.158) (0.046)

Involucrado en las decisiones mas importantes gue afectan a los miembros del hogar as2 085 0.022 087 0.8 -0.007 081 058 Wz
(0265) [0.215) (0.039) [0.342) (0.350) (0.041) [0.286) [0.141) (0.037)
Escala de involucramiento en decisiones de pareja 087 083 0.018 079 o o7 087 023 0
(0.203) [0.133) (0.027) (0.234) (0.183) (0.024) (0.181) (0.149) (0.029)
Escala de percepcidn de empoderamiento femenine de las mujeres en la comunidad 0es 024 026 G 070 076 aue > 08 078 0
(0243) (0.222) (0.038) (0.258) (0.240) (0.029) (0.253) (0.243) (0.042)

Escala de perepcidn de empoderamiento femenine de los hombres en la comunidad 058 0.67 0.088* 0.57 0.67 0.096"°* 056 064 0074
(0250) (0.316) {0.051) (0.286) (0.274) (0.083) (0.265) (0:279) (0.047)

Escala de autopercepcion de empoderamiento femening o7 o087 oLy 072 o i 072 078 Tt
(0228) (0.218) (0.036) (0.232) (0.232) (0.027) (0.234) (0.234) (0.039)
Eecals total de empodermisnts femenine 068 075 0.116%=* 0.66 0.74 0.072%=* 065 073 0081**
P (0.196] 0.150) 0.032) (0.157) (0.210) (0.024) (0.213) (0.218) 0.037)

Mota: Lascifrasen lascolumnas delineabase ylineafinal son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estdndarentre paréntesis. Lz estimacion del efecto pre-post es producto de un modelo deregresion
lineal multivariada. Los errores estindares clusterizados anivel de distrito en paréntesis. La significandia est3 presentadaa 1%, 5% y 10% deconfianza estadistica (*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1).

Anexo 3.8.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de
empoderamiento y toma de decisiones, seguln tipo de actividad productiva

Agricola Pecuario
Variable . . Efect: . . Efect
Linea base Linea final _E ° Linea base Linea final _E °
estimado estimado
s 0.95 0.95 -0.002 091 098 0.073%=*
Involucrado en la decision de ahorro en el hogar
(0.221) (0.227) (0.030) (0.293) (0.145) (0.023)
s i N 051 0.59 0.089 061 0.68 0.076
Involucrado en la decision acerca del uso de subsidios monetarios
(0.502) (0.454) (0.065) (0.439) (0.469) (0.051)
Involucrado en la decisién de trabajar fuera del hogar 082 0.0 -0.014 089 082 -0.012
(0.273) (0.297) (0.038) (0.317) (0.328) (0.054)
. 0.86 0.92 0.063 0.86 091 0.050
Involucrado en las decisiones de gastos del hogar
(0.347) (0.265) (0.040) (0.347) (0.291) (0.054)
E .
Involucrado en las decisiones mas importantes que afectan a los miembros del hogar 023 088 0.020 07 083 U
(0.261) (0.325) (0.040) (0.338) (0.258) (0.051)
Escala de involucramiento en decisiones de pareja 0.83 0.85 o.018 083 087 L
(0.190) (0.183) (0.025) (0.237) (0.158) (0.020)
- R . B 070 078 0.074** 068 079 0.103***
Escala de percepcion de empoderamiento femenino de Ias mujeres en la comunidad
(0.259) (0.231) (0.033) (0.247) (0.243) (0.026)
Esczla de percepcian de empoderamiento femenino de los hombres en la comunidad 058 0.67 O 057 066 IR
(0.300) (0.268) (0.038) (0.269) (0.298) (0.031)
. N . 0.74 0.80 0.062** 073 0.81 0.086*°*
Escala de autopercepcion de empoderamiento femenino
(0.222) (0.234) (0.031) (0.238) (0.229) (0.0249)
Escala total de empoderamiento femenino 0.67 0.73 p.o76** 0.66 0.75 0.0927%2
P (0.193) (0.197) (0.026) (0.205) [0.214) (0.022)

Nota: Las cifras en |25 columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre paréntesis. Lz estimacidn del efecto pre-post es
producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los errores estandares clustarizados a nivel de distrito en paréntesis. La significancia esta presentada a 1%, 5% y 10% de
confianza estadistica [*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1}.
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Anexo 3.8.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de

empoderamiento y toma de decisiones, segun mediana muestral de edad

Menores de 40 afios Mayores de 40 afios
Variable Efect: Efect:
Linea base Linea final _E ° |Linez base Linea final _E °
estimado estimado
s 092 097 0.045* 092 0.96 0.042
Involucrado en la decision de ahorro en el hogar
(0.267) (0.178) (0.025) (0.271) (0.187) (0.027)
s . . 0.55 0.63 0.098* 059 0.65 0.064
Involucrado en la decision acerca del uso de subsidios monetarios
(0.499) (0.484) (0.056) (0.493) (0.480) (0.057)
Involucradeo en la decisidn de trabajar fuera del hogar 083 088 -0.029 021 082 0002
(0.314) (0.347) (0.038) (0.288) (0.274) (0.034)
. 0.88 0.92 0.035 0.84 091 0.076%*
Involucrado en las decisiones de gastos del hogar
(0.320) (0.274) (0.035) (0.371) (0.288) (0.038)
Involucrado en las decisiones més importantes que afectan a los miembros del hogar 087 088 o0ou 052 085 0028
(0.339) (0.329) (0.038) (0.279) (0.227) (0.030)
Escala de involucramiento en decisiones de pareja 082 0.85 0.032 0.84 0.88 T e
(0.232) (0.175) (0.023) (0.208) (0.160) (0.022)
e . R N 072 0.82 0.104%=* 0.66 0.74 0.079*=*
Escala de percepcion de empoderamiento femenino de las mujeres en la comunidad
(0.251) (0.232) (0.028) (0.249) (0.237) (0.029)
.ee ..
Escala de percepcion de empoderamiento femenino de los hombres en la comunidad 057 068 LU 058 064 e
(0.281) (0.287) (0.033) (0.282) (0.284) (0.034)
. . N 075 0.86 0.102*=* 071 0.76 0.049°
Escala de autopercepcién de empoderamiento femenino
[0.232) [0.199) [0.025) [0.230) [0.252) {0.029)
Escala total de empoderamiento femenino 0.8 078 010472 084 0 0.066°
P (0.185) (0.188) (0.022) (0.221) (0.026)

Nota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desviacionas,

entre parénte

is. Ls

on del efecto pre-post es

producto de un modelo de ragresién lines| multivariada. Los errores estandares clusterizados = nivel de distrito en paréntasis. Ls significancia esté presentada = 1%, 5%y 10 de

confisnzs estadistica (*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1)

Anexo 3.9.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de

colaboracién de pareja, segun departamento

Lima Piura Ica
Variable Efect Efect Efect:
Linea base Linea final _E ° llines base Linea final _E ° |linea base Linea final _E °
estimado estimado estimado
. . . . 079 0.81 0.013 0.81 076 -0.049 0.79 0.81 0.030
Pareja ayudo en cuidar miembros del hogar enfermos
(D.406) (0.398) (0.074 (0.395) (D.428) (0.053) (0.413) (0.394) (0.077)
. . . 078 0.80 0.023 0.84 0.B8 0.031 0.80 0.89 0.087
Pareja ayudo a comprar viveres
(D.415) (0.401) (0.072) (0.369) (0.331) (0.044) (0.401) (0.321) (0.067)
. . - . 0.78 0.78 0.003 0.75 0.85 0.089* 0.82 0.84 0.027
Pareja ayudo en limpieza y mantenimiento del hogar
(D.415) (0.415) (0.073) (0.435) (0.361) (0.049) (0.390) (0.370) (0.073)
. . 0.64 0.61 -0.033 0.51 0.61 0.080 0.75 0.80 0.052
Pareja ayudo en lavar la ropa
(D.483) (0.493) (0.085) (0.502) (D.490) (D.056) (0.438) (0.408) (0.081)
. . . - 0.82 0.88 0.066 0.87 0.86 -0.020 0.78 0.81 0.051
Pareja ayudo en el cuidado de los hijos
(D.387) (0.328) (0.062) (0.337) (0.347) (0.042) (0.420) (0.394) (0.078)
. . . - 0.60 0.63 0.023 0.56 0.69 0.110%* 074 076 0.022
Pareja ayudo en preparacion de alimentos
(D.492) (0.488) (0.085) (D.498) (D.466) (0.056) (0.440) (0.431) (0.083)
Escsla de colaboracion de parsia 074 0.75 0.010 072 077 0.045 0.78 0.82 0.052
parel (0.332) (0.287) (0.053) (D.295) (0.257) (0.032) (0.323) (0.264) (0.055)

MNota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre paréntesis. La estimacion del efecto pre-postes

producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados a nivelde distrito en parentesis. La significancia esta presentada a 1%, 5%y 10% de

confianza estadistica [*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1}.
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Anexo 3.9.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al modulo de
colaboracién de pareja, segun tipo de actividad productiva

Agricola Pecuario
Varlable Efect: Efect:
Linea base Linea final _e ° Linea base Linea final .E °
estimado estimado
. . ; ) 0.83 0.74 -0.098 078 0.82 0.039
Pareja ayudd en cuidar miembros del hogar enfermos
(0.373) [0.441) (0.061) (0417) (0.389) (0.048)
. . 0.88 0.89 0.003 0.78 0.84 0.066
Pareja ayudd a comprar viveres
[0.326) [0.318) [0.048) (0.418) [0.367) (0.045)
. . _— - 078 0.86 0.070 o077 081 0.041
Pareja ayudd en limpieza y mantenimiento del hogar
(0.412) (0.347) (0.053) (0425) (0.385) (0.047)
. . 0.63 0.66 0.027 0.58 0.64 0.056
Pareja ayudd en lavarla ropa
(0.484) (0.476) (0.058) (0.455) (0.482) (0.055)
Pareja ayudd en el cuidado de los hijos 085 0.86 ~0.005 0.83 0.85 0.034
(0.358) [0.350) (0.050) (0381) (0.355) (0.042)
. . . . 067 075 0.080 0.58 0.64 0.060
Pareja ayudd en preparacion de alimentos
(0.473) [0.436) (0.058) (0.455) (0.481) (0.058)
Escala de colaboracién de pareja 078 0.0 0.017 on 076 0.051
(0.285) [0.253) (0.036) (0319) (0.275) (0.034)

Mota: Las cifras enlas columnzs de lingz base ylines finz| son los promedios musstrales y sus respactivas desvisdiones estdndarentre

paréntesis. La estimacidn del efecto pre-post es producto de un modela de regresian lineal multivariada. Los errores estandares clusterizados 2

nivel de distrito en paréntesis. La significancia esta presentada 2 1%, 5% y 10% de confianza estadistica (*** p<0.01, ** p<0.05, * p<D.1).

Anexo 3.9.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de
colaboracién de pareja, segin mediana muestral de edad

Menores de 40 afios Mayores de 40 afios
Variable
Linea base Linea final Elfecto Linea base Linea final Elfecto
estimado estimado
. . _ - 0.82 0.80 -0.024 0.78 077 -0.005
Pareja ayudo en cuidar miembros del hogar enfermos
(0.383) (0.403) (0.050) (0419) (0.421) (0.057)
. . . 0.84 0.87 0.018 (1, ] 0.85 0.066
Pareja ayudo a comprar viveres
(0.366) (0.342) (0.044) (0.410) (0.335) (0.049)
. . - . 0.78 0.87 0.079* 0.76 0.79 0.024
Pareja ayudod en limpieza y mantenimiento del hogar
(0.412) (0.342) (0.047) (0428) (0.408) (0.053)
Pareja ayudé en lavar Ia ropa 061 0.60 -0.016 0.58 071 0.111*
(0.488) (0.492) (0.058) (0.495) (0.457) (0.057)
Pareja ayude en el cuidado de los hijos 0.s0 084 0.033 078 078 0.002
(0.296) (0.236) (0.034) (0.429) (0.427) (0.057)
. . . . 0.59 0.69 0.090 0.64 0.69 0.044
Pareja ayudd en preparacion de alimentos
(0.454) (0.466) (D.058) (0482) (0.464) (0.057)
Escala de colaboracion de pareja 0.76 0.7 0.050 0.7 0.7 0.045
parel (0.286) (0.221) (0.030) (0.335) (0.308) (0.040)

MNota: Las cifras en las columnas de linea base y linea final son los promedios muestrales y sus respectivas desviaciones estandar entre
paréntasis. La estimacion del efecto pre-post es producto de un modelo de regresion lineal multivariada. Los errores estdndares clusterizados a
nivel de distritc en paréntesis. La significancia esta presentada 3 1%, 5% y 10% de confianza estadistica (*** p=0.01, ** p<0.05, *p=0.1).
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Anexo 3.10.1. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de manejo
de residuos, practicas agropecuarias y sostenibilidad ambiental, segin departamento

Lima Flura Ica
Varlahle Efecto Efecto Efecto
Unea base Unea final Linea base Unea final Unea base Unea final
estimado estimado estimado
0.03 011 007E* 018 ol -0.071* 0.08 0.08 0003
Mo mane)a desechos del negodo
[0.151} [0317) [0.0u4) [0.384) (0312} (ouDa1) [0263) (D274) (048]
051 0.7 0.1E3*+ 045 115 OLIFF+++ 053 054 0.105
Recida desechos del negodo
(0.503] [0.a83) (0.073) [0.433) [0.485) (ouo57) [oso2) (0.485] (0087}
Realiza mane)o conjunto de residuos de negodos en la 0.09 0.10 0.005 o003 o1y 01354+ 0.03 016 0.126**
comunidad (0 285) [0295) (0.0uE] [0.180) [0.374) (0.037) (o181} (D370) (0o55)
0.11 0.11 -0.001 0.18 o1z -0.07s* 0.31 0.44 0.130
utiliza pesticadas quimicos
[0318) [0317) [0.051) [0.383) [0.322) (0uD42) [0.488) (os01) (0uoB1)
0.31 0.41 0.034 056 055 -0011 0.33 0.42 0036
Utiliza pesticdaz orgdnicos
(D.asE) [D.ass) (0.078) (D.438] (0500 (0.o54) (D.4s0) (D.azg) (0.0BE)
0.04 0.08 0.034 0oL oos O.O7TE*+* 0.01 0O.14 012G+
Utiliza plantas repelentes
(0207} (0272} (0.040} [0.075) (0.278) (0.025) [0.105) (0351) (0.p4a3)
. LIRS LS
Realiza rotaddn eintercalado de cultivos oo .10 .02 oma o= o.osy 0.3 o4 o.107
(000} [0295) (0037} (0.000) (0.290) (o.o28) [0.181) (0351) (0.o53)
wtiliza téonlcas de Manejo Integrado de Plagas y 0.0L 0.03 0.017 oo 013 0.034 0.00 0.1 D1EZ**+*
enfermedades (0.105) [0.177) (0.028) [0.294) (0.341) (0.038) {0.000) (0370) (0.050)
0.5 0.29 H0.252%+* 021 0.1z -0oE3se 0.35 0.14 -0.21g%**
Mo utiliza téonicas porgue no produce
(0501} [0.455) (0.078) [0.410) (0.322) (0.oa0] [0.481) (0351) (0.oEg)
o.or 0.05 -0.007 02z 014 -0 OB5** 0.28 0.4 0.124
wtiliza fertilizantes quimicos
(0251} [02a5) (0042} [0.414) (0.350] (0.043] [0.450) (0.435] (0.o7E)
0.37 0.35 0.1EO** 054 o053 -0015 0.44 0.55 0.120
Utiliza fartilizantes orgdnicos
(0.485) [os501) (0.081) [0.482) [0.485) (o.os0] [0500) (o501} (0.oBs]
0.58 0.25 H0.316*** 021 o.17 -0a4 0.35 0.15 -0.15E***
Mo utiliza fertilizantes
(0.437) [0.433) (0.078) [0.410) [0.374) (0uD43) (0481} (D370) (ouo71)
0.0a 011 0.065 0oz 005 0033 .17 0.1z 0.5
Aprovecha agua de lluvias
(0207} [0317) (0.0uE) [0.123) [0.219) (oum23) [0375) (0328] (o.o58]
0.0B 0.08 -0.025 &3 04y S0 1ETHE 021 0.40 0.13g**
Participa =norganizacidn de regantes
(0.288) [02a5) (0.0us) [0.484) (0.501} (ouD51) [0.410) (0.435] (0uo7E]
0.30 0.25 -0.0345 005 014 D.OB5** 0.10 0.24 0.140**
utiliza pozo para regar
(0451} [0.43g) [0.073) [0.230) (0.350] (0.o38] [0302) (0431) (o.oES]
LX2S
utiliza sistemas de riego teonificado oo oes o.oiE oez a7 L oo Bz gz
(0207} [02a5) [0.038) [0.123) [0.382) (ouo38] [0:285) (0328] (0uos5s)
0.34 0.43 0.0B5 009 o1y DOET** 0.30 0.20 -0.104
wtiliza agua de consumo humano para regar
(0.478) [0.as3) (0.080} [0.294) (0.382) (0.041) [0as51) ELEY (0.072)
Plensa en impactos negativos del cambio dimdtico 2.3 2.3 0.048 230 235 0.055 2.E8 3.14 0.267*
sobre madios de vida [escala de aceptacidn] (0203} {ouETO) (0.14s5) (0.975) (D.224) (o.115) (0a57) (oBaz) (0.181)
Flensa en el Impacio gque producdén tiene sobre la 3.08 3.0z -0.043 30B 3.00 -0U0E3 73 3.00 03211
zalud yel medio amblente (escala de aceptadén] (0.=07) [DEBL) (0.151}) [o.882) (0.310) (0.108] (0310 (0E75) (0.153])
Se preocupa porno contar con fuentes hidricas para =l 3.2B 311 -0.153 3o 333 0.085 322 331 003
consuma humano o agricultura (escala de aceptacidn) (0.750) [0&E32) (D.128) [D.848] (0.B57) (0.102) (0BT (0Ba7] (D.153])
Cuenta con heramientaz o conocimlentos para culdar 211 2.45 0.33B*+ 212 138 -0L152 2.44 22 -0.20%
almedio amblantz [2zcala de aceptadldn) (0247} |D=28) (0.153) (D.338] (0.233) (0110} (D385 (0BT7Z) (0.184])
Conoce estrateglas para combatirel camblo dimiticoy 224 242 0.182 232 217 -0L15E 2.55 243 -0.122
cuenta con insumos necesanos [escala de aceptad dn) (0.=54) [03E4) (0.152) [1.037] (1L.075) (o.128) {LiDa3) (1003} (0.188)
.70 278 0.072 27 258 -0059 273 B4 0.050
Escala de afinidad a la sostenibilidad ambiental
[0.350) [0363) [0.080) [0.435) [0.423] (0.051) [0.435) (0430 (0.07E]

Nota:Las dfas enlas columnas de Enea base y linea final son los promedios mues tra les y sus respectivas desviaciones estindar entre paréntesis. La estimacian del efecto pre-post es

products de un mad elo de regresidn Eneal multivariada. Los erores estdndares dusterizados a nivel de distrito en paréntesis. La significandia estd presentada 2 1%, 5% y 10%de

confianza estad stca ™" p<001, " p=0.05, "p<01)
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Anexo 3.10.2. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de manejo
de residuos, practicas agropecuarias y sostenibilidad ambiental, segun tipo de actividad

productiva
Agricola Pecuaro
Varlable Efecto Efecto
Unza base Unea final Unza base Unea final
estimado estimado
Mo mane]a des echos del negocio oLz oLl -o.oan oo b.10 bool
[0.334) [0311) (0.045) (o235 (o301) (0.032)
o050 0.7 020+ DA4E OLEL 0.129**
Redda desechos del negodo
{0.302) [0.as1) (.05 (.501) (D.453) (0.053)
Realiza manejo conjunto de reslduos de negodos en la oos 0.16 0.113*** oos 014 QIO+
comunidad [0.221) [0370) (0.043) (.208) (D344) [0.033)
0z3 016 -0.D&58 O.1E 0.20 0.029
wtiliza pesticdas guimicos
[0.425) [0370) (0.049) (0.381) (D.401) (0.041)
0&6 .7 0.041 032 0.34 0.018
wtiliza pesticidas onganlcos
[0.474) [D.as1) (0.053) (o.455) (Da78) (0.051)
ool 015 0137+ ooz 0.05 0D3E*
wtiliza plantas repelentes
{0.120) (0380) (0.038) (2.133) (D233) (0.021)
LLE] LLL]
Realiza rotaddn e Intercalado de cultivos noL oL 010z boL oo posz
[0.085) [0311) (0.033) (.DEs) (D301) (0.028)
wtiliza téonlcas de Manejo Integrado de Plagas y o1z 0.20 ooEg* ool 0.05 o3t
Enfermedades [0.323) [0.405) (0.048) (o.0@s5) (D213) (0.020)
013 .09 -0.053 045 o2z -0.235* **
Mo utiliza téonicas porgque no produce
[0.333) [028z) (0.039) (435 (0417) (0.0a8)
028 0.2z -0.054 014 015 0.014
wtiliza fertilizantes guimicos
[0.453) [0.413) (0.053) (0.347) |03358) (0.037)
L
wtiliza fertilizantes organicos ore .73 b.ool B37 a2 b.1o=
[0.423) [0.434) (0.057) (o.a85) (o502) (0.053)
LT
Mo utiliza fertili zantes o013 o1z 0oz 0Aar 0.24 -0.234
[0.333) [0325) (0.0432) (.500) (D4z28) (0.04a8)
oo .05 -0.025 004 0.0 0o55*
Aprovecha agua de lluvas
[0.294) [0247) (0.034) (o.138) (D231) (0.028)
0&9 0.58 -0oaTt ozo 019 -0.015
Participa en organizaddn de regantes
[0.a58) [0.435) (0.058) (.403) (D330) (0.0a2)
o1z 014 0014 o1z 023 0.5+
wtiliza pozo para regar
[0.331) [0349) (0.045) (0.338) (D421) (0.0az)
o4 o2z O17g*+* 005 0.0E 0.034
wtiliza sistemas de rego tecnificado
[0.188) [0.413) (.08 (o.208) (oz70) (0.027)
ola o013 0.030 027 0.33 0.052
wtiliza agua de consumo humano para regar
{0.304) [0337) (0.043) (.447) (D471) (0.0ag)
Plensa en Impactos negativos del camblo dimdtico 294 3.0z 0.094 28B4 294 0.106
sobre medios de wda (e2scala de aceptacidn] [D.=57) [0=0s] (o123 [Du=as] [0=50] (0. 104
Piznza en el Impacto que producd én tiene sobre la 310 3.01 -0.085 294 3.00 0.050
salud yel medio amblente (escala de aceptad dn) (0.871) (o901) (0.119] (0.902) (0EBT) (0.101})
Se preocupa por no contar con fuentes hidrcas para el 331 331 0013 318 3.20 0.o29
consumo humano o agricultura (escala de aceptaddn) (0.784) (D.821) (0.10m] (0.B60] (0BET) (D.024)
Cuenta con herramientas o conodmientos para culdar 214 2.08 -0.0E5 223 221 -0.019
el medio amblente [escala de aceptacidn) (0.953) (D912) (0.123] (0.253) (0=53) (0. 104}
Conoce estrateglas para combatir el cambio dimdtico y 223 209 -0.195 240 243 0031
cuenta con lnsumos necesarlos (escala de aceptacidn) (140} (0973) (0.13E] (Lio15) [LDE5] (0.115)
LTT 471 -0.058 273 275 0.039
Escala de afinidad a la sostenibilidad ambilental [0.243) o401 [0.055) [0.a53] o | [0.045)

Mota: Las difras en las columnas de linea ba s y inea final s on los promedios mues trales y sus respectivas des viacion es estandar entre

panéntesis. La e stima didn de l efe cto pre-post es productode un modela de regresidn Eneal multivariada. Los emore s estandares clusterizados a

nivel de distritoe npa réntesis. La significan da estd presentada a 1%, 5%y 10% de confian @ estadis tica (" p<0.01, **p<0.05, ¥ p=0.1].
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Anexo 3.10.3. Resultados desagregados de las variables vinculadas al médulo de manejo
de residuos, practicas agropecuarias y sostenibilidad ambiental, segiin mediana muestral
de edad

Menores de 40 afos Mayores de 40 afos
Variable . . Efecta | ., . Efecto
Lnea baze Linea finz - Lnea base LUnea fina -
estimado estimado
Mo maneja des echos del negodo b.1s ooz -host 010 012 L.ozs
- [0345) [0.257) [0.038) (o.235) (2.323) [0.038)
Reccls desechos del negocio 0.43 sl 0175 ** 054 0Ee 0.145%*
[0.457) [0.450) [0.057) (0.500) (0.453) [0.058)
Realiza manejo conjunto de residuos de negodes en la 003 013 0102 ** 0T 016 0.09E**
comunidad [0.154) [0.338) [0.033) (0.252) (0.370) [0.0a1)
Utiliza pesticdas gu — 021 015 -0057 0is 023 0.043
[0.408) [0.355) [0.0a4) [0.351) (0.420) [0.0as)
Utiliza pesticdas u'gé T 041 041 -0.017 050 0.55 0075
[0.404) (0.495) [0.053) (0.501) (0.220) [0.059)
utiliza plantas repelentes [FR RS ooT oozt LETER S 013 O115***
P P (0147} [0.238)  ([0.024) | (o.108) [0333)  (0.032
Rezliza rotadon & intercal ado de cultivos £.ot o= £.080% " oot o1z g.Lazves
[0.105) [0.257) [0.027) (0.075) (0.323) [0.051)
uUtiliza técnicas de Manejo Integrado de Flagas y 003 g oot 0T 014 uDES*
Enfermedades [0.17g) [0.287) (0028} (0.252) [0.353) [0.038)
Mo utiliza téonicas porque no produce 638 - -o-1aame 02s oo 01851
[0.458) (0.421) [0.o50) (0.245) [0.300) [0.0az)
Utiliza ferflizantzs qu ‘micoz 019 013 -0.057 020 0.23 0.02E
[0321) [0.338) (0041} (0. 20u) (0.420) [0.0as)
Utiliza fertilizantes o'gé S — 048 050 =0u0i0L 056 070 0.140**
(o501 [0.502) [0.055) (o.a57) [o.a55) [o.058)
Mo utiliza fertili zantes .40 o027 -0120%* 028 010 -DL1B5* **
(0401 (0.445) (0052} (0.245) (0.300) [0.0a3)
aprovecha sgua delluvias LER S ooTF 0050 0.0 0o 0.017
(o133 (0.245) (0.027) (o.275) (2.300) [0.035)
Fartic pa en organizadon de regantes 0.3z D24 R 04 0.48 0.0z
[0.457) (0.431) (0.0a5) (0.500) (0.501) [0.0a7)
utiliza pozo para regar 015 018 QLO2E 010 021 0.101%*
[03E2) [0.385) (0,043} (0.303) (0.207) [0.0a5)
utiliza sistemas de riego teonificado £.oe oL o.1077 % oos o1z o.o7ar
[0.133) [0.355) [0.034) (0.208) [.323) [0.035)
- 021 021 Quola 021 0.29 0.075
utiliza agua de consumo humano para regar
[0.408) (0.410) (0.0a7) (0.20E) [o.455) [0.050)
Fiensa en impactos negatives del cambio dimatico 281 2B6 0051 235 3.10 0157
sobre medios de vida [=scala de aceptadan) [0.953) [0.535] (o111} (0.345] {0.205] (o113}
Fienza en el impacto que produccion tiene sobre la .35 255 -0u015 305 3.07 0LODE
zalud yel medio ambients (escala de aceptacdion) [0.855) [0.E91) (0. 105} (0.325) [0.BE7) (o.112)
Se pregoupa por ng contar con fuentes hidricas para = 3.19 316 -0u041 326 3.36 0.0s4
consumo humano o agricultura (escala de aceptacion) [0.835) [0.EB2) {o.102) [0.832) {0.500] {0 1.0d0)
Cuenta con herramientas o conod mientes para cuidar 228 2329 0,025 210 153 -0.108
el medio ambiente (escala de aceptadion) [0933) [0.203) (0,107} (0.380] [0.957) (0.118)
Conoos es trategias para combatir el cambio dimatico y 2.35 235 oLoL3 235 221 -0.138
cuenta con insumas necesarios (escala de aceptadon) [og5s) [0.534) {0,118} [1L.D55] [1.D85) {0.135)
R P R 271 272 0005 277 277 =0.00
Escala de afinidad a la sostenibilidad ambienta
[0.408) [0.357) [0.0a7) [0.425) [0.432) [o.o52)

Mota: Las difras en las columnas d e linea base y inea final son los promedios muestrales y sus re spectivas desviadiones e stand ar entre
panén tesis. La estimad dnd el efectopre-post es producto de un mod elo de re gresidn line al multivariada. Los errores es tinda res dusterizados a
nivel de distritoe nparéntesis. Lasignificandaesta presentada a 1%, 5% y 10% de confanzae stadistica{*** p<0.01, ** p<0.05, ¥ p=0.1].
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